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sse livro apresenta, de maneira otimamente resumida, todos

os dezessete principios dos quais a filosofia da Lei do Triunfo

evoluiu. Essa filosofia representa tudo o que os homens mais

bem-sucedidos que ja viveram aprenderam sobre a obtencdo de sucesso

em praticamente todos os tipos de empreendimentos humanos. Sua

compilacdo custou uma fortuna, para ndo falar da melhor parte de uma
vida inteira de esforco por parte do autor.

“Ndo temo nada além do ‘inferno’ terreno chamado pobreza. Estou
dedicando minha vida a ajudar milhoes de pessoas a vencer esse
adversdrio.”



sse livro é afetuosamente dedicado ao enorme exército de
estudantes invisiveis e amigos do autor ao redor do mundo,
que encontraram o seu lugar no mundo profissional através da
filosofia da Lei do triunfo que é apresentada brevemente nessas paginas.

O autor gostaria especialmente de expressar aqui a sua gratidao aqueles
fiéis estudantes que o encorajaram durante os anos de pobreza e
dificuldade que ele teve que passar enquanto a filosofia estava sendo
elaborada.

Finalmente, o autor gostaria de homenagear a todos que, durante seus
anos de vacas magras, tentaram destrui-lo com humilhagdes, objetivando
ridiculariza-lo, e também aos seus inimigos que recorreram a métodos mais
violentos, armando-o, sem saberem, com a determinacdo e a persisténcia
para ver o seu trabalho completo.



CONTEUDO

Um curso de leitura baseado nos dezessete principios da Lei do Triunfo
S

DECLARACAO INTRODUTORIA DO AUTOR

LICAO 1. MASTER MIND

As oito forcas motivadoras basicas que fundamentam toda acao humana.
A relacdo entre desejo sexual e genialidade. O valor da transmutagdo da
energia sexual. As dez principais fontes de estimulo mental. Poder — o
que é e como organiza-lo e usa-lo. Cooperacdo — a psicologia do esforco
cooperativo. Henry Ford, Thomas A. Edison e Harvey Firestone — como
eles adquiriram poder através do principio do Master Mind. The big six —
como eles fizeram com que o principio do Master Mind lhes rendesse mais
de US$ 25 milhdes em um ano.

Como estimular a faculdade imaginativa. Telepatia — como as vibragoes
do pensamento passam de uma mente para outra através do éter. Como
vendedores e oradores podem “sintonizar” os pensamentos de suas
audiéncias. Vibragdo — descrita pelo Dr. Alexander Graham Bell, inventor
do telefone de longa distancia.

Ar e éter — como eles carregam vibracoes. Como e por que as ideias
surgem na mente. Andrew Carnegie, responsavel pela organizacao da Lei
do Triunfo. Elbert H. Gary aprova a filosofia da Lei do Triunfo. Um
milhdo de dodlares recebidos por estudantes da Lei do Triunfo.
Espiritualismo — o que é e como funciona. Por que algumas pessoas
antagonizam as outras a primeira vista sem saber. Por que Henry Ford € o
mais poderoso homem vivo. O que nos aprendemos a partir da “biblia da

natureza”. Quimica da mente — como ela ira ajuda-lo ou destrui-lo. O que



significa 0 momento psicoldgico nas vendas.

A mente torna-se desvitalizada — como “recarrega-la”. O valor e o
sentido da harmonia em todos os esforcos de cooperacdo. Quais sdao 0s
ativos de Henry Ford? A resposta.

Educag¢do — o que é e o que ndo é! O segredo de todo o sucesso
financeiro, como demonstrado a partir do estudo de cem homens bem-
sucedidos e 20 mil fracassados. A relacdo entre a vibracao (ou energia) e a

matéria.

LI(;AO 2. O OBJETIVO PRINCIPAL DEFINIDO
Esta licdo ensina como acumular poder através da simplicidade de

proposito.

LICAO 3. AUTOCONFIANCA
Esta licdo descreve os seis medos basicos e explica como eles podem ser

eliminados.

LICAO 4. 0 HABITO DE ECONOMIZAR
Como poupar dinheiro. Como o “habito” de economizar desenvolve

energia e carater.

LI(;AO 5. INICIATIVA E LIDERANCA
Instrucdes sobre como alcancar a lideranga em qualquer empreendimento.

LICAO 6. IMAGINACAO
O que é e como usa-la na criacdo de novos planos e ideias que podem ser

convertidas em dinheiro.

LICAO 7. ENTUSIASMO
Como estimula-lo a vontade. O papel que desempenha na acumulacgdo de

poder.



LICAO 8. AUTOCONTROLE

A “roda de equilibrio” para o entusiasmo. Informa como controlar e dirigir

todas as emocoes.

LICAO 9. FAZER MAIS DO QUE FOI PAGO PARA FAZER

Esta licdo mostra como atrair a atencao favoravel e como comercializar

servicos pessoais para o seu melhor proveito.

LICAO 10. UMA PERSONALIDADE AGRADAVEL
Os treze principais fatores que sdo a base de toda a personalidade.

LI(;AO 11. PENSAMENTO PRECISO
Como chegar a decisdes. Como obter os fatos e como usa-los na

construcao de planos que nao podem ser derrotados.

LICAO 12. CONCENTRACAO
Como “elevar” a mente através da simplicidade de proposito e da

organizacao do esforco.

LICAO 13. COOPERACAO
Como acumular poder através da coordenacao de esforcos.

O significado de “fusdes”, aliancas, consolidacdes, interligacdes, etc.

LI(;AO 14. BENEFICIANDO-SE DOS ERROS
Como transformar todas as falhas e os erros do passado em capital.

LICAO 15. TOLERANCIA
O papel que desempenha no pensamento preciso. Como determinar se o
poder é construtivo ou destrutivo. Como a falta dela destréi a

oportunidade.

LICAO 16. AREGRA DE OURO
A lei cientifica em que se baseia. Como pode ser usada para obter a



cooperacao harmoniosa dos outros.

LICAO 17. 0 HABITO DA SAUDE
Descricdao dos quatro fundamentos simples em que a satide é baseada.

AS TRINTA CAUSAS MAIS COMUNS DO FRACASSO
O que a analise de 20 mil “derrotas” revelou sobre as causas do fracasso.

QUARENTA IDEIAS UNICAS DE COMO GANHAR DINHEIRO
Como o principio do Master Mind podera ser aplicado.

MENSAGEM AQUELES QUE TENTARAM E FALHARAM
Descrevendo como Lester Park, produtor cinematografico, fez com que a

Lei do Triunfo convertesse o “fracasso” em “sucesso”, e porque ele avalia

o servico prestado a ele pela filosofia em US$ 1 milhdo.



DECLARACAO INTRODUTORIA DO AUTOR
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Estive envolvido na escrita desse livro durante quase um quarto de século.

A tarefa ndao poderia ter sido executada em menos tempo por diversos
motivos, entre eles o fato de que precisei entender, através de anos de pesquisa, o
que outros homens descobriram estar relacionado com as causas do fracasso e do
sucesso.

Outra razdo importante para o meu trabalho ter se estendido por tantos anos
foi acreditar que era necessario provar que a filosofia da Lei do Triunfo
funcionava para mim mesmo antes de oferecé-la a outras pessoas.

Eu nasci nas montanhas do sul, em meio ao analfabetismo e a pobreza. As
trés geracoes que me precederam, em ambos os lados da familia, contentaram-se
em viver nessas condicOes, e eu teria seguido os mesmos passos se minha
madrasta nao tivesse plantado em mim a semente da ambicdo de superar os
obstaculos.

Aproximadamente trinta anos atras, minha madrasta fez uma observacao que
encontrou lugar permanente em minha memoria e a qual pode ser atribuida a
origem do meu trabalho, que resultou na conclusao da filosofia da Lei do
Triunfo, descrita nesse livro.

Minha madrasta era uma mulher educada, que veio de uma familia com muita
bagagem cultural. A pobreza e o analfabetismo a irritavam e ela ndao hesitava em
afirmar isso. Ela assumiu voluntariamente a tarefa de plantar ambicdo em nossa
familia, iniciando pelo meu pai, a quem mandou para a faculdade aos quarenta
anos de idade, enquanto ela gerenciava o que poderiamos chamar de “fazenda” e
uma pequena loja que pertenciam a familia, sem mencionar a assisténcia a cinco
criancas, trés dela mesma, meu irmao e eu.

Seu exemplo causou um forte e duradouro efeito sobre mim.

Por sua causa, formei minha primeira impressao sobre o valor de ter um
objetivo principal definido, e mais tarde aquela impressdao tornou-se tdo
obviamente essencial como um dos fatores de sucesso, que eu o coloquei em



segundo lugar na lista dos dezessete principios descritos nesse livro.

Quando comecei a organizar o material para a Lei do Triunfo, eu ndo tinha a
intencdo de criar uma filosofia como a descrita nesse volume. Meu objetivo
inicial era aprender como outras pessoas haviam conquistado riqueza para que
eu pudesse seguir 0s seus exemplos.

Mas, a medida que os anos foram passando, fui me tornando mais avido por
conhecimento do que por riqueza, até que a minha sede de conhecimento se
tornou tdao grande que eu praticamente perdi de vista o motivo original de ganho
financeiro, que, por sua vez, havia me langcado na busca pelo conhecimento.

Além da influéncia da minha madrasta, tive a sorte de conhecer o Dr.
Alexander Graham Bell e Andrew Carnegie, que ndo apenas me influenciaram a
continuar minha pesquisa, mas forneceram uma grande quantidade dos dados
cientificos que vieram a construir a filosofia da Lei do Triunfo.

Mais tarde conheci o Dr. Elmer Gates e muitos dos outros homens de
reconhecida habilidade que mencionei em outra pagina, que ndao apenas me
encorajaram a continuar construindo uma filosofia do sucesso, mas me deram o
beneficio de suas ricas experiéncias como contribuicao pessoal ao meu trabalho.

Eu mencionei esses detalhes por um motivo que acredito ser muito
importante, ou seja, o fato de que a diferenca entre o sucesso e o fracasso é
muitas vezes (se ndao sempre) determinada por certas influéncias ambientais que
geralmente podem ser atribuidas a uma pessoa.

Neste caso essa pessoa foi minha madrasta.

Se ndo fosse pela sua influéncia, eu nunca teria escrito uma filosofia que esta
atualmente prestando servico util a dezenas de milhares de pessoas em cada pais
civilizado do planeta.

Infelizmente nunca serei capaz de precisar o numero exato de pessoas que
receberdo, através do meu trabalho, a inspiracdio que as levara a grandes
conquistas, mas eu sei, pelo que ja vi nesse sentido, que o numero sera
estupendo. Talvez ndo seja exagero dizer que pelo menos 10 mil pessoas ja
encontraram, através dessa filosofia, o caminho para o sucesso. (O livro
Manuscrito original — as 16 leis originais do triunfo e do sucesso de Napoleon
Hill que foi o resultado imediato de toda a pesquisa de Napoleon Hill, foi
originalmente finalizado em 1925 e publicado em 1928 e, conforme dados da
Fundacao Napoleon Hill, os livros de sua autoria estdo presentes em mais de 150



paises, com vendas que superam 150 milhdes de exemplares).

Enquanto a Lei do Triunfo ainda estava no estagio experimental, e como parte
do meu plano de fazer um teste pratico antes de publica-la em livros, passei-a
adiante pessoalmente, através de palestras, para cerca de 100 mil pessoas. Muitas
pessoas que receberam o seu primeiro impulso de ambicdo através destas
palestras se tornaram ricos desde entdo, embora algumas delas possam ter
perdido a pista da causa da sua prosperidade, enquanto outras talvez nao sejam
generosas o suficiente para admitir que o meu trabalho tenha marcado momentos
decisivos importantes em suas vidas.

A minha crenga de que essa filosofia esta destinada a trazer prosperidade para
um incalculavel nimero de pessoas pelo mundo é baseada no que vi acontecer
no passado e nos planos muito bem definidos que formulei para ensina-la.

Eu espero ter, muito em breve, professores capacitados em todas as cidades
dos Estados Unidos, que conduzirdo escolas com o objetivo de ensinar a Lei do
Triunfo. Estou empenhado atualmente em ensinar professores e meu proposito é
continuar esse trabalho. Com esse objetivo, adquiri uma linda propriedade rural
com mais de 240 hectares nas montanhas Catskill, a 160 quilometros de
distancia de Nova lorque, onde minha escola e minha sede estardao localizadas.
Meus professores serdo recrutados a partir de estudantes dessa filosofia que
demonstrarem, através de seus registros, uma aptidao fora do comum para esse
tipo de trabalho.

A Lei do Triunfo sera traduzida em diversos idiomas e sera ensinada em
outros paises. Um dos meus estudantes mais promissores, que é um produtor
cinematografico dotado de habilidades extraordinarias, esta planejando a
producdo de uma série de videos baseados nos textos do Manuscrito Original —
as 16 leis originais do triunfo e do sucesso de Napoleon Hill. Através dos
videos, ele ira plantar a semente dessa filosofia em milhdes de mentes.

Completamente a parte do meu proprio programa de distribuicio do
Manuscrito original — as 16 leis originais do triunfo e do sucesso de Napoleon
Hill, existe outra razdo, que acredito seja vital, pela qual essa filosofia esta
destinada a ser uma parte importante da vida de um grande numero de pessoas.
Eu tenho conhecimento do estado de agitacdo que esta provocando nao somente
nos Estados Unidos, mas em todo o mundo.

Desde a Guerra Mundial, milhdes de pessoas foram atingidas pela ambicdo de



vencer a pobreza e alcancar melhores posicoes na vida. Além disso, esta é
definitivamente uma época de descobertas cientificas, o que fundamentou os
dezessete principios da Lei do Triunfo, dando-lhe, assim, uma posicao que ela
ndo desfrutava quinze anos atras.

Por conta da agitacdao mundial que é predominante hoje em dia, existe uma
demanda definida por um “evangelismo” do sucesso que inspirara as pessoas
com maiores esperancas e ambicoes de conquista pessoal.

Pelas razdes aqui citadas, eu finalmente alcancei certa altitude na montanha
da vida, na qual posso olhar para tras e ver os vales da luta, do sofrimento, da
pobreza e do fracasso pelos quais passei, com o sentimento de que nao os vivi
em vao, pois o castigo que sofri tem sido mais do que compensado pela alegria e
prosperidade que ajudei outros a obter.

Por outro lado, posso ver que o cume da montanha do sucesso ainda esta
longe de ser alcancado e que meu trabalho esta apenas no inicio.

Nao faz muito tempo, recebi uma carta de um antigo presidente dos Estados
Unidos, que me elogiou por permanecer fiel ao meu trabalho por um quarto de
século e disse que eu deveria estar muito orgulhoso de ter alcancado o topo da
montanha do sucesso a tempo de recolher os frutos do meu trabalho. A sua carta
trouxe a minha mente a ideia de que uma pessoa nunca “alcanca” se ela continua
a procurar pelo conhecimento, porque assim que alcancamos o cume de uma
montanha, descobrimos que existem outras montanhas ainda mais altas a serem
escaladas.

Nao, eu ndo “alcancei”, mas encontrei felicidade em abundancia e
prosperidade financeira suficiente para as minhas necessidades, unicamente por
ter me perdido a servico de outros que estavam lutando seriamente para
encontrar a si mesmos. Parece digno mencionar que eu ndao prosperei muito até
me preocupar em propagar a filosofia da Lei do Triunfo onde ela ajudaria outras
pessoas a acumular dinheiro.

Assim, desculpando-me pelas referéncias pessoais, familiarizei-o com o
motivo e a influéncia que fez com que eu iniciasse a organizar a filosofia
descrita nesse livro.



RECONHECIMENTO DE APOIO PRESTADO NA
PREPARACAO DO MATERIAL QUE FOI
UTILIZADO NESSE LIVRO
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Esse volume é o resultado da analise da vida profissional de mais de cem
homens e mulheres que alcangaram um sucesso extraordinario nas suas
respectivas vocacoes, e mais de 20 mil homens e mulheres que foram
classificados como “fracassos”.

O autor recebeu assisténcia valiosa durante os trabalhos de pesquisa e analise,
tanto pessoalmente quanto através do estudo da vida profissional dos seguintes
homens:

e Henry Ford

e John Burroughs

e Luther Burbank

e Thomas A. Edison
e Harvey S. Firestone
e John D. Rockefeller
e Charles M. Schwab
e Woodrow Wilson

e Darwin P. Kingsley
e Wm. Wrigley, Jr.

e A.D. Lasker

e E. A. Filene

e James J. Hill

¢ Dr. Glenn Frank

e Capt. Geo. M. Alexander
e Hugh Chalmers

e John Wanamaker

e Marshall Field



e Edward W. Bok

e Cyrus H. K. Curtis

e George W. Perkins

e Henry L. Doherty

e George S. Parker

e Gen. Rufus A. Ayers
e Judge Elbert H. Gary
e Willian Howard Taft
e John W. Davis

e Samuel Insull

e Judge Daniel T. Wright
e F. W. Woolworth

e Elbert Hubbard

e O. H. Harriman

e Edwin C. Barnes

e Gov. Robt. L. Taylor
e George Eastman

e Charles P. Stienmetz
e E. M. Statler

e Theodore Roosevelt
e Stuart Austin Wier

e E. H. Harriman

e Wilbur Wright

e Willian H. French

e John H. Patterson

e Don. R. Mellett

e Dr. E. W. Strickler

e Harris F. Williams

e Dr. Alexander Graham Bell

Dos nomes citados, talvez Henry Ford e Andrew Carnegie devam ser
reconhecidos como sendo os que mais contribuiram para a criacao dessa
filosofia, pois o senhor Carnegie foi quem inicialmente me sugeriu escreve-
la, e a vida profissional de Henry Ford forneceu muito do material que foi
utilizado na sua organizacdo e serviu, de outras maneiras, para provar a



solidez da filosofia em si.

Muitos dos homens que forneceram grande parte dos valiosos dados que
construiram essa filosofia morreram antes de ela estar completa. Aos que
ainda vivem, o autor faz grato reconhecimento do servico que prestaram,
sem o0 qual essa filosofia nunca poderia ter sido concluida.

O AUTOR



COMO LUCRAR COM A LEITURA DESSE LIVRO
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A experiéncia com dezenas de milhares de pessoas que participaram das
palestras do autor da Lei do Sucesso e do Triunfo e com as milhares de pessoas
que leram os oito livros nos quais a filosofia foi originalmente apresentada
trouxe a tona o fato de que ela estimula a mente e causa o nascimento de muitas
ideias.

Enquanto 1é esse livro, vocé ira observar, assim como milhares de outros
fizeram, que ideias irdo aparecer em sua mente. Capture essas ideias com a ajuda
de um bloco de notas e um lapis, ja que elas podem levar vocé a alcancar o seu
cobicado objetivo de vida. Muitos estudantes dessa filosofia criaram valiosas
invencOes enquanto estavam lendo o Manuscrito original — as 16 leis originais
do triunfo e do sucesso de Napoleon Hill. Pastores foram inspirados por ela a
escrever sermoes, 0 que os elevou a um alto grau de eloquéncia. A Lei do
Sucesso é um fertilizador de mentes e fara com que elas funcionem como um
ima que atraira ideias brilhantes.

O valor desse livro ndo esta apenas em suas paginas, mas na reacao que voceé
tera ao lé-las. Qualquer cérebro capaz de ter novas ideias em abundancia é capaz
também de deter grande poder. O objetivo principal da Lei do Triunfo é
estimular as faculdades imaginativas do cérebro para que elas criem facilmente
novas e Uteis ideias para qualquer emergéncia na vida.

Leia esse livro com um lapis na mao, e enquanto l€, sublinhe as afirmacdes
que fazem com que novas ideias aparecam em sua mente. Esse método servira
para fixar as ideias permanentemente na sua memoria. Vocé nao pode assimilar
todo o tema dessa filosofia ao ler pela primeira vez. Leia muitas vezes e adquira
o habito de destacar as linhas que provocam novas ideias durante cada leitura.

Esse processo revelara um dos maiores mistérios da mente humana,
apresentando vocé a uma fonte de conhecimento que ndo pode ser descrita
adequadamente por ninguém, a ndo ser por aqueles que descobriram por si
mesmos. Nessa afirmagdo existe uma dica sobre a natureza do segredo do



sucesso que a Lei do Triunfo entregou a muitos dos seus estudantes pelo mundo
afora! Ninguém jamais podera saber qual é o segredo exceto através do método
descrito aqui.



OS DEZESSETE FATORES QUE COMPOEM A
LEI DO TRIUNFO
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O curso basico de leitura apresenta os principios através dos quais o sucesso
pode ser alcancado. Primeiramente, vamos definir o que significa sucesso:

“0O poder com o qual uma pessoa pode conquistar tudo o que deseja sem
violar o direito de outros.”

Os fatores através dos quais tal poder pode ser conquistado e usado em

harmonia com a defini¢do acima sdao dezessete:

. O Master Mind
. O objetivo principal definido
. Autoconfianca

. O habito de economizar

1

2

3

4

5. Imaginacao
6. Iniciativa e lideranca

7. Entusiasmo

8. Autocontrole

9. Fazer mais do que foi pago para fazer
10. Uma personalidade agradavel

11. Pensamento preciso

12. Cooperagao

13. Concentracao

14. Beneficiando-se dos erros

15. Tolerancia

16. A regra de ouro



17. O habito da saude.

O proposito desse curso é descrever como se pode aplicar os dezessete
principios do Sucesso, de modo que vocé possa adquirir poder pessoal suficiente
para utilizar em qualquer situacdo e para a solucdao de todos os seus problemas
economicos. Vamos comecar essa descricdio com uma analise completa de cada
um desses dezessete principios.



LicAo uMm
MASTER MIND
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O principio do Master Mind pode ser definido como: “Uma mente composta,
formada por duas ou mais mentes individuais trabalhando em perfeita harmonia
e com um objetivo definido em vista.”

Tenha em mente a definicdo de sucesso, que é possivel através da obtencao de
poder, e vocé ira compreender mais rapidamente o significado do termo Master
Mind, uma vez que se tornara imediatamente 6bvio que um grupo de duas ou
mais mentes, trabalhando em harmonia e perfeitamente coordenadas, originara
poder em abundancia.

Todo sucesso é alcangado através da administracao do poder. O ponto inicial,
porém, pode ser descrito como um desejo ardente pela conquista de um objetivo
especifico.

Assim como o carvalho — enquanto embrido — esta adormecido dentro da
bolota, o sucesso comeca na forma de um intenso desejo.De grandes desejos
crescem as forcas motivacionais que fazem o homem cultivar esperancas, fazer
planos, desenvolver coragem e estimular sua mente a um grau altamente
intensificado de agdo na busca de um objetivo definido.

Portanto, desejo é o ponto de partida de todas as conquistas humanas. Nao
existe nada antes do desejo, exceto os estimulos através dos quais um desejo
vigoroso é transformado em uma acdo efusiva. Esses estimulos sdo conhecidos e
foram inclusos como parte da filosofia da Lei do Triunfo descrita nesse livro.

Dito isso, ndo em vao, uma pessoa pode ter o que quiser, dentro de limites
razoaveis, desde que o desejo seja suficientemente forte. Qualquer um que seja
capaz de estimular a mente a um estado de desejo é também capaz de conquistas
extraordinarias na busca desse desejo. Vocé precisa lembrar-se que esperar por
algo ndo é o mesmo que desejar algo com tamanha intensidade que desse desejo
crescam forcas impulsoras de acdo que levam alguém a fazer planos e colocar
tais planos em pratica. Esperar é apenas uma forma passiva de desejar. A maioria
das pessoas nunca ultrapassa o estagio da esperanca.



AS FORCAS MOTIVACIONAIS BASICAS QUE FUNDAMENTAM
TODAS AS ACOES HUMANAS

Existem oito forcas motivacionais basicas, das quais uma (ou mais) € o ponto
de partida de todas as conquistas humanas notorias. Sdo elas:

1. O instinto de autopreservacao;

2. O desejo de contato sexual;

3. O desejo de ganhos financeiros;
4. O desejo de vida ap6s a morte;
5. O desejo de fama: possuir poder;

6. A necessidade de receber amor (separada e distinta do desejo de contato

sexual);
7. O desejo de vinganca (predominante nas mentes menos desenvolvidas);

8. O desejo de satisfazer o ego.

Os homens fazem uso de grande forca apenas quando encorajados por um ou
mais desses oito motivos basicos. As forcas imaginativas da mente humana
tornam-se ativas apenas quando incitadas pelo estimulo de um motivo bem
definido! Os melhores vendedores descobriram que toda a arte de vender baseia-
se no apelo a um ou mais desses oito motivos basicos, que impulsionam homens
e mulheres a agir. Sem esta descoberta, ninguém se tornaria um mestre em
vendas.

O que é a arte de vender? E a apresentacdo de uma ideia, plano ou sugestio
que da ao futuro comprador um forte motivo para realizar a compra. O vendedor
capacitado nunca pede ao comprador que ele efetue a aquisicdo sem apresentar
um motivo bem definido pelo qual a compra deve ser feita.

O conhecimento da mercadoria ou do servico oferecido pelo vendedor, por si
s0, ndo é suficiente para formar um mestre em vendas. A oferta deve ser
acompanhada por uma minuciosa descricao do motivo que deveria impelir o
comprador a efetuar a aquisicao. O plano (de vendas) mais efetivo é aquele que
recorre a0 maior numero de motivos dentre os oito motivos basicos e os
transforma em um desejo ardente pelo objeto oferecido.



Os oito motivos basicos ndo servem apenas como base de apelo a outras
mentes, onde a acdo cooperativa de outras pessoas é solicitada, mas eles servem
também como ponto de partida de acao na propria mente de alguém. Homens de
habilidade comum tornam--se super-homens quando provocados por um
estimulo interno ou externo que mobiliza um ou mais dos oito motivos basicos a
acao.

Coloque um homem face a face com a possibilidade de morrer, em uma
emergéncia repentina, e ele desenvolvera forca fisica e estratégia imaginativa das
quais ndo seria capaz sob a influéncia de um motivo menos urgente.

Quando guiados pelo desejo natural de contato sexual, homens criardo planos,
usardo estratégias, desenvolverao a imaginacdao e entrardo em acdo de mil
maneiras diferentes, das quais eles ndo seriam capazes sem a urgéncia desse
desejo.

O desejo de ganho financeiro frequentemente eleva homens de habilidade
comum a posicoes de grande poder, pois esse desejo os leva a planejar,
desenvolver a imaginacdo e entrar em acao de maneira que eles ndo fariam se
ndo fosse pelo motivo de ganho. O desejo de fama e poder pessoal sobre os
outros é facilmente perceptivel como a principal forca motivacional na vida de
grandes lideres em cada setor da vida.

O animalesco desejo de vinganca frequentemente leva homens a elaborar os
mais intrincados e geniais planos para atingir seus objetivos.

O amor pelo sexo oposto (e as vezes pelo mesmo sex0) serve COmMo um
estimulante da mente que leva homens a niveis quase inacreditaveis de
realizacao.

O desejo de vida apds a morte é um motivo tao forte que ndao apenas leva
homens a ambos os extremos, construtivo e destrutivo, na sua busca por um
plano que possa provocar essa perpetuacdao, mas também leva a desenvolver
habilidades de lideranca altamente eficazes, evidéncia que pode ser encontrada
na vida profissional de praticamente todos os fundadores de religides.

Se vocé quer conquistar grande sucesso, plante em sua mente um forte
motivo.

MilhGes de pessoas lutam todos os dias de suas vidas sem nenhum motivo
mais forte do que aquele de serem capazes de suprir as necessidades da vida,
como alimento, moradia e vestuario.



De vez em quando um homem saira das fileiras deste grande exército e
exigird dele mesmo e do mundo mais do que uma simples vida. Ele motivara a si
mesmo com um forte desejo de fortuna, e ja! Como em um passe de magica, sua
situacdo financeira muda e ele comeca a transformar suas acoes em dinheiro.

Poder e sucesso sdao sinonimos. O sucesso ndo é alcancado apenas através da
honestidade, como alguns nos fizeram acreditar. As casas pobres estdo cheias de
pessoas que, talvez, sdo honestas o bastante. Elas falharam em acumular dinheiro
porque lhes falta o conhecimento de como adquirir e utilizar o poder!

O principio Master Mind descrito nessa licao é o meio através do qual todo o
poder pessoal é aplicado. Por essa razdo, todos os estimulantes conhecidos e
todos os motivos basicos que inspiram acdao em todas as atividades humanas
foram mencionados nesse capitulo.

AS DUAS FORMAS DE PODER

Existem duas formas de poder que iremos analisar nessa licio. Uma é o poder
mental, que é adquirido através do processo de pensamento. E expresso através
de planos de acao definidos, como resultado de conhecimento organizado. A
habilidade de pensar, planejar e agir conforme um procedimento bem organizado
é o ponto de partida de todo o poder mental.

A outra forma de poder é fisica. E expressa através de leis naturais, na forma
de energia elétrica, gravitacdo, pressao, etc. Nessa licdo analisaremos ambas as
formas de poder, mental e fisica, e explicaremos a relacao que existe entre elas.

Conhecimento por si s6 ndo é poder. Grande poder pessoal é adquirido apenas
através da harmoniosa cooperacdo de um nuamero de pessoas que concentram
seus esforcos em algum plano definido.

A NATUREZA DO PODER FiSICO

O estado de avanco conhecido como “civilizacdo” nada mais é do que a
medida de conhecimento que a raca humana acumulou. Entre o util
conhecimento organizado pelo homem, estdo os mais de oitenta elementos
fisicos que compdem todas as formas de material existentes no universo.

Através de estudos, analises e medicOes precisas, o homem descobriu a
grandeza do lado material do universo, representado por planetas, sois e estrelas,
algumas das quais sdo sabidamente mais de um milhdo de vezes maiores do que



0 pequeno planeta em que vivemos.

Por outro lado, o homem descobriu a pequenez das formas fisicas que
constituem o universo, reduzindo os mais de oitenta elementos fisicos a
moléculas, atomos, e finalmente, as menores particulas. Elas ndo podem ser
vistas a olho nu... Elas nada mais sao do que nucleos de forca que podem ser
positivos ou negativos. Essas particulas sdao as precursoras de tudo o que é
formado pela natureza fisica.

MOLECULAS, ATOMOS E PARTICULAS

Para entender o processo pelo qual o conhecimento é acumulado, organizado
e classificado, parece essencial que o estudante inicie pelas menores e mais
simples particulas da matéria fisica, pois elas sdo a matéria-prima com o qual a
natureza construiu toda a porcao fisica do universo.

A molécula consiste de atomos, que sao definidos como particulas invisiveis
de matéria que giram continuamente na velocidade da luz, exatamente o mesmo
principio da Terra, que gira ao redor de seu proprio eixo.

Essas pequenas particulas de matéria conhecidas como atomos, que giram em
continuo circuito na molécula, sdo compostas por elétrons, as menores particulas
de matéria fisica. Como ja dito, o elétron ndo é nada mais do que duas formas de
forca. Ele é uniforme, de apenas uma classe, tamanho e natureza. Assim, seja em
um grao de areia ou em um pingo d’agua, esta aplicado todo o principio pelo
qual o universo inteiro opera.

E estupendo! Vocé pode ter uma ligeira ideia da magnitude disso da préxima
vez que fizer uma refeicdo, lembrando que cada porcao de comida que vocé
comer, o prato onde esta comendo, os talheres e a propria mesa sdao, em ultima
analise, apenas uma colecdo de elétrons.

No mundo da matéria fisica, quer alguém esteja olhando para a maior estrela
no firmamento ou o menor grao de areia que se pode encontrar sobre a Terra, o
objeto em observacdao nada mais é do que uma organizada colecdao de atomos,
protons e elétrons girando a uma velocidade inconcebivel.

Cada particula de matéria fisica esta em um estado continuo de movimento
altamente agitado. Nada esta imovel, mesmo que quase todas as matérias fisicas
parecam estar imoveis aos nossos olhos. Nao existe matéria fisica “sélida”. O
pedaco mais duro de aco é apenas uma massa organizada de atomos, protons e



elétrons que giram. Além disso, os elétrons em um pedaco de aco sao da mesma
natureza e se movem na mesma velocidade dos elétrons do ouro, da prata, do
bronze ou do estanho.

As mais de oitenta formas de matéria fisica parecem ser diferentes entre elas,
e realmente sdao devido ao fato de que sdao formadas por diferentes combinacoes
de atomos (apesar de os elétrons desses atomos serem sempre 0S mesmos, a Nao
ser pelo fato de que alguns elétrons sao positivos — prétons — e alguns sao
negativos, o que significa que alguns carregam uma carga positiva enquanto
outros carregam uma carga negativa).

Através da ciéncia quimica, a matéria pode ser quebrada em atomos, que sao
imutaveis internamente. Os mais de oitenta elementos resultam da combinacao e
da mudanca de posicao dos atomos. Para ilustrar o modus operandi da quimica
através do qual essa mudanca de posicdao atomica é forjada, segue exemplo nos
termos da ciéncia moderna:

Adicione quatro elétrons (dois positivos e dois negativos) ao dtomo de
hidrogénio, e vocé tera um dtomo de litio; retire do dtomo de litio
(composto por trés elétrons positivos e trés negativos) um elétron negativo e
um positivo, e terd um dtomo de hélio (composto por dois elétrons negativos
e dois positivos).

Assim, podemos ver que os mais de oitenta elementos fisicos do universo se
diferem entre si apenas pelo nimero de elétrons compondo seus atomos e pelo
numero e disposicdo desses atomos nas moléculas de cada elemento.

Como ilustracdo, um atomo de mercurio contém oitenta cargas positivas
(protons) em seu nucleo e oitenta cargas negativas periféricas (elétrons). Se o
quimico expelisse dois dos seus protons, ele se tornaria imediatamente um atomo
de platina. Se o quimico pudesse entdo avancar um passo e retirar um elétron
(“planetario”), o atomo de mercurio teria entdo perdido dois prétons e um
elétron, ou seja, uma carga positiva ao todo, consequentemente manteria 79
cargas positivas e 79 negativas, tornando-se assim, um atomo de ouro!

A féormula através da qual essa mudanca eletronica pode ser produzida tem
sido objetivo de pesquisa assidua pelos alquimistas ao longo dos séculos e dos
quimicos modernos de hoje em dia.

E fato reconhecido por todos os quimicos que literalmente dezenas de
milhares de substancias sintéticas podem ser criadas através de apenas quatro



tipos de atomos: hidrogénio, oxigénio, nitrogénio e carbono.

O elétron é a particula universal com a qual a natureza constroi todas as
formas de matéria, desde um grao de areia até a maior estrela no espaco. Ele é o
“bloco de constru¢dao” da natureza com o qual ela ergue um carvalho ou um
pinheiro, uma rocha ou um arenito, um rato ou um elefante.

Alguns dos maiores pensadores foram capazes de entender que o planeta em
que vivemos e todas as particulas de matéria que o compdem iniciaram com dois
atomos que se ligaram e, durante centenas de milhdes de anos continuaram
atraindo e acumulando outros atomos até a Terra ser formada. Isso, dizem eles,
explicaria os varios diferentes estratos de substancias do planeta, como os leitos
de carvao, os depositos de minério de ferro, os depdsitos de ouro, de prata, de
cobre, etc.

Eles entendem que, como a Terra girou através do espaco, ela ligou-se a
varios grupos de nebulosas, o que é prontamente explicado pela lei da atracao
magnética. Existe muito a ser visto na composicao da superficie do planeta para
suportar essa teoria, embora possa nao existir evidéncia positiva da sua solidez.

Esses fatos relativos a menor parte analisavel da matéria foram brevemente
referidos a um ponto de partida do qual devemos assumir para determinar como
desenvolver e aplicar as leis do poder.

Sabemos que toda matéria estd em constante estado de vibracdo ou
movimento; que a molécula é composta por particulas chamadas atomos, que se
movem rapidamente; e que 0s 4tomos, por sua vez, sao compostos por particulas
chamadas protons e elétrons, que também se movem rapidamente.

O PRINCIPIO VIBRATORIO DA MATERIA

Em cada particula de matéria existe uma forca invisivel que faz com que os
atomos se movam em torno um do outro a uma velocidade inconcebivel.

Essa é uma forma de energia que nunca foi analisada, e até o presente
momento ela tem confundido todo o mundo cientifico. Muitos cientistas
acreditam que seja a mesma energia que chamamos de eletricidade, outros
preferem chama-la de vibracdo. Alguns pesquisadores acreditam que a taxa de
velocidade em que essa forca se move (independentemente de como é chamada)
determina a natureza do objeto fisico no universo.

Uma determinada taxa de vibracdo causa o que conhecemos por som. O



ouvido humano pode detectar apenas o som que é produzido através de uma taxa
que varia entre 32 e 38 mil vibracdes por segundo.

A medida que a taxa de vibracdo aumenta e ultrapassa o que chamamos de
som, ela comeca a se manifestar na forma de calor. O calor comeca em cerca de
1,5 milhdo de vibrag6es por segundo.

Subindo mais a escala, as vibragdes comecam a registrar-se na forma de luz.
Trés milhOes de vibragOes por segundo criam a luz ultravioleta e acima disso, as
vibracoes lancam raios ultravioleta (que sdo invisiveis a olho nu) e outras
radiacOes invisiveis.

Subindo ainda mais a escala, ninguém parece saber o quanto, neste momento,
as vibracoes criam o poder com o qual o homem pensa.

Este autor acredita que a por¢do de vibracdao da qual surgem todas as formas
conhecidas de energia é universal na natureza, que a por¢ao “fluida” do som é a
mesma porcao “fluida” da luz, e que, efetivamente, a diferenca entre som e luz é
apenas a diferenca da taxa de vibracdo, assim como a porcao “fluida” do
pensamento € exatamente a mesma do som, do calor e da luz, exceto pelo
numero de vibracoes por segundo.

Assim como existe apenas uma forma de matéria fisica da qual a Terra e
todos os outros planetas, soOis e estrelas sdo compostos — o elétron — também
existe apenas uma forma de energia “fluida” que faz com que toda a matéria
permaneca em um constante estado de movimento.

AR E ETER

O vasto espaco entre sois, luas, estrelas e planetas do universo é preenchido
com uma forma de energia conhecida como éter. E crenca deste autor que a
energia “fluida”, que mantém todas as particulas de matéria em movimento, € a
mesma conhecida como éter, que preenche todo o espaco do universo. Dentro de
certa distancia da superficie da Terra, que alguns estimam ser cerca de oitenta
quilometros, existe o que chamamos de ar, uma substancia gasosa composta por
oxigénio e nitrogénio. O ar é condutor de vibragoes sonoras, mas nao é condutor
de vibragOes luminosas e outras vibracoes maiores, que sao conduzidas pelo éter.
O éter é condutor de todas as vibracoes, do som ao pensamento.

O ar é uma substancia localizada que realiza, principalmente, a tarefa de
alimentar toda a fauna e a flora com oxigénio e nitrogénio, sem o qual nenhuma



das duas existiria. O nitrogénio é uma das principais necessidades da vida
vegetal, e 0 oxigéenio é o alicerce da vida animal. Proximo ao topo de montanhas
muito altas, o ar se torna muito leve, pois contém pouco nitrogénio, o que
impossibilita a existéncia de vida vegetal nessas altitudes.

Mesmo essa breve declaracao sobre moléculas, atomos, elétrons, ar, éter e
outras coisas pode ser uma leitura cansativa, mas como veremos em seguida,
essa introducdo tem papel essencial na fundacao da filosofia do sucesso.

Nao se desencoraje se a descricao dessa fundacdo parece nao ter os efeitos de
suspense de um conto de ficcdo moderno. Vocé esta prestes a descobrir quais sao
seus poderes disponiveis e como organizar e aplicar esses poderes. Para
completar essa descoberta com sucesso, vocé tera que combinar determinacao,
persisténcia e um desejo bem definido de acumular e organizar conhecimento.

A NATUREZA DO PODER MENTAL

O falecido Dr. Alexander Graham Bell, inventor do telefone de longa
distancia e uma das autoridades reconhecidas quando o tema é vibracdo, esta
aqui apresentado dando suporte as declaracOes desse capitulo relacionadas a
vibracdo, que é a base de todo o poder mental e de todo o pensamento.

“Suponha que vocé tenha o poder de fazer uma barra de ferro vibrar em
qualquer frequéncia que desejar em uma sala escura. No inicio, enquanto vibra
lentamente, o seu movimento sera percebido apenas por um sentido: o toque.
Assim que a vibracdo aumentar, um som grave comecara a emanar da barra e o
movimento sera percebido por dois sentidos: toque e audicao.”

“Em cerca de 32 mil vibracGes por segundo, o som sera alto e agudo, mas ao
atingir 40 mil vibracdes por segundo, ndo havera mais som e os movimentos da
barra ndo serdo perceptiveis ao toque. Seus movimentos ndao serao percebidos
por nenhum dos sentidos humanos.”

“A partir deste ponto até 1,5 milhdo de vibracdes por segundo, n6s ndao temos
nenhum sentido que possa perceber qualquer efeito das vibragdes. Depois desse
estagio, o movimento € percebido através da temperatura e entdao, quando a barra
torna-se vermelha, o movimento é percebido pelo sentido da visdo. Em 3
milhdes de vibracdes por segundo, a barra emana luz ultravioleta e acima disso
emana raios ultravioleta e outras radiacoes invisiveis, algumas das quais podem
ser captadas por instrumentos e empregadas por nos.”



“Agora me ocorreu que deve haver algo grandioso a ser aprendido sobre o
efeito dessas vibracOes no grande intervalo onde os sentidos humanos comuns
ndo sao capazes de ouvir, ver ou sentir o movimento.”

“O poder de enviar mensagens sem fio pelas vibracdes do éter encontra-se
nesse intervalo, mas o intervalo é tao grande que parece que deve haver muito
mais. Vocé deve criar maquinas para prover novos sentidos, assim como 0s
instrumentos sem fio fazem.”

“Em se tratando daquele grande intervalo, podemos afirmar que ndo existem
muitas outras formas de vibracao que podem nos dar resultados tdo maravilhosos
quanto as ondas sem fio. Parece-me que, nesse intervalo, encontram-se as
vibragoes que assumimos serem emitidas pelo nosso cérebro e células nervosas
quando pensamos. Mas elas também poderiam estar mais acima na escala, além
das vibracdes que produzem os raios ultravioletas.” (Nota do autor: a ultima
frase sugere a teoria defendida pelo autor).

“Precisaremos de um fio para transferir essas vibracoes? Elas passarao através
do éter sem a utilizacdo de fios, assim como as ondas sem fio fazem? Como elas
serao percebidas pelo receptor? Ele ouvira uma série de sinais ou ira perceber
que os pensamentos de outro homem entraram no seu cérebro?”

“Podemos nos permitir o prazer de algumas especulacdes baseadas no que
sabemos sobre as ondas sem fio, que sdao tudo o que podemos reconhecer de uma
vasta série de vibracOes que, em teoria, devem existir. Se as ondas do
pensamento sdo similares as ondas sem fio, elas devem passar do cérebro e fluir
infinitamente pelo mundo e pelo universo. O corpo, o esqueleto e outras matérias
solidas ndo se configurariam como obstaculos a sua passagem, a medida que elas
transcorrem através do éter, que circundam as moléculas de todas as substancias,
ndo importando quao sélidas e densas possam parecer.”

“Voce esta se questionando se ndao haveria constante interferéncia e confusao
caso o pensamento de outras pessoas estivesse fluindo através do nosso cérebro e
configurando pensamentos dentro deles que ndao foram originados por noés
mesmos?”

“Como vocé sabe que os pensamentos de outros homens ndo estdao
interferindo com os seus nesse momento? Eu tenho observado um bom nimero
de fenomenos de perturbacdes mentais que nunca fui capaz de explicar. Por
exemplo, a inspiracdao ou o desencorajamento que um locutor sente ao enfrentar



uma plateia. Eu passei por isso muitas vezes na vida e nunca fui capaz de definir
exatamente a causa fisica disso.”

“Muitas descobertas cientificas recentes, em minha opinido, apontam para o
dia em que, em um futuro talvez ndao muito distante, homens lerdo as mentes uns
dos outros, pensamentos serao transmitidos diretamente de um cérebro a outro,
sem intervencdo de discurso, escrita ou qualquer outro método de comunicagao
conhecido atualmente.”

“Nao é absurdo esperar por um tempo em que veremos sem o0s olhos,
ouviremos sem 0s ouvidos e falaremos sem as linguas.”

“Brevemente, a hipotese de que a mente possa se comunicar diretamente com
outra mente baseia-se na teoria de que o pensamento ou forca vital é uma forma
de perturbacao elétrica, que pode ser recolhida por inducao e transmitida a uma
distancia, seja por meio de fios ou através de todo o éter predominante, como no
caso das ondas telegraficas sem fio.”

“Existem muitas analogias que sugerem que o pensamento origina-se de uma
perturbacdo elétrica. O nervo, que é da mesma matéria que o cérebro, é um
excelente condutor de energia. Quando passamos corrente elétrica pela primeira
vez através dos nervos de um homem morto, ficamos chocados e maravilhados
ao veé-lo sentar-se e mover-se. Os nervos eletrificados contraem os musculos
assim como quando em vida.”

“Os nervos parecem agir nos musculos muito similarmente como a corrente
elétrica age nos eletroimds. A corrente elétrica magnetiza uma barra de ferro
colocada no angulo correto a ela, e os nervos causam, através da intangivel
corrente de forca vital que passa por eles, a contracdao das fibras musculares que
estdo dispostas no angulo correto a eles.”

“Seria possivel citar muitas razdes pelas quais o pensamento e a forca vital
podem ser considerados da mesma natureza da eletricidade. A corrente elétrica é
apontada como um movimento de onda do éter — o elemento hipotético que
preenche todos os espacos e impregna todas as substancias. NOs acreditamos que
o éter deve existir, porque sem ele a corrente elétrica ndo poderia passar atraveés
do vacuo, ou a luz do sol através do espaco. E razoavel acreditar que apenas um
movimento de onda de um elemento similar possa produzir o fendomeno do
pensamento e da forca vital. Nos podemos assumir que as células do cérebro
agem como uma bateria e que a corrente produzida flui ao longo dos nervos.”



“Mas sera que ela termina ali? Sera que ela ndo é transmitida para fora do
corpo em forma de ondas que fluem ao redor do mundo, despercebida pelos
nossos sentidos, assim como as ondas sem fio passavam despercebidas antes de
Hertz e outros descobrirem a sua existéncia?”

CADA MENTE E UMA ESTACAO DE RECEPCAO E TRANSMISSAO
DE ONDAS

Este autor provou, pelo menos para a sua propria satisfacdao, que cada cérebro
humano é uma estacdao de recepcado e transmissao de vibracGes da frequéncia do
pensamento.

Se essa teoria se revelasse um fato e métodos de controle razoaveis fossem
definidos, imagine o papel que ela teria no recolhimento, na classificagdao e na
organizacao do conhecimento. A possibilidade, ainda mais a probabilidade de tal
realidade, surpreende a mente humana!

Thomas Paine foi uma das grandes mentes do periodo revolucionario
americano. A ele, talvez mais do que a qualquer outra pessoa, devemos tanto o
inicio como o final feliz da revolucao, pois foi a sua mente afiada que ajudou a
elaborar a Declaracdo de Independéncia e a persuadir os signatarios de tal
documento a traduzi-lo aos termos da realidade.

Ao falar da fonte de sua grande bagagem de conhecimento, Paine assim a
descreveu:

“Qualquer pessoa que tem observado o progresso da mente humana,
observando a sua propria, ndao pode deixar de ter percebido que existem dois
tipos distintos de pensamentos: aqueles que produzimos em nés mesmos atraveés
da reflexdao e do ato de pensar; e aqueles que surgem na mente por vontade
propria. Sempre procurei tratar esses visitantes voluntarios com civilidade, tendo
o cuidado de examinar, tdo bem quanto eu podia, se eles eram validos. Foi deles
que eu adquiri quase todo o conhecimento que tenho. Quanto a aprendizagem
que qualquer pessoa recebe na educacdao escolar, ela serve apenas como um
pequeno capital inicial, para coloca-lo no caminho de iniciar a aprender por si
mesmo mais tarde. Cada pessoa letrada é, no final das contas, seu proprio
professor, uma vez que regras ndao podem ser impressas na memoria, por serem
de uma qualidade distinta as circunstancias. Elas residem na compreensao e
nunca sao tao duradouras como quando comeg¢am pela concep¢ao.”



Nas palavras supracitadas, Paine, o grande filésofo e patriota americano,
descreveu um fendmeno que — em um momento ou outro — todas as pessoas
experimentam. Quem ¢é tdo desafortunado para ndo ter percebido evidéncias
positivas de que pensamentos e até ideias completas surgem na mente a partir de
fontes externas?

Quais meios de transporte estdao presentes para tais visitantes (pensamentos)
além do éter? O éter preenche o ilimitado espaco no universo e ¢ o meio de
transporte para todas as formas de vibracdo conhecidas, como o som, a luz e o
calor. Por que ele ndao seria também o meio de transporte das vibracoes do
pensamento?

Cada mente ou cérebro esta diretamente conectado a todos os outros cérebros
por meio do éter. Cada pensamento lancado por um cérebro pode ser
instantaneamente recolhido e interpretado por todos os outros cérebros que estdo
em harmonia com o emissor. Este autor tem tanta certeza disso quanto o fato de
a formula quimica da agua ser H,O.

A probabilidade de o éter ser o transmissor do pensamento de mente para
mente ndo é o fator mais impressionante do seu desempenho. E crenca deste
autor que cada vibracdo de pensamento emitida por um cérebro é captada pelo
éter e mantida em movimento em comprimentos de onda correspondentes a
intensidade de energia utilizada na sua liberacdo, e que essas vibracoes
permanecem em movimento para sempre, ou seja, que elas sdo uma das duas
fontes das quais os pensamentos que surgem em nossas mentes emanam, sendo a
outra o contato direto e imediato entre o éter e o cérebro que esta liberando as
vibragdes do pensamento.

Desta maneira, veremos que se essa teoria se confirma, o vazio infinito de
todo o universo acabara por se tornar literalmente uma biblioteca, onde poderao
ser encontrados todos os pensamentos liberados pela espécie humana.

Com isso, estou estruturando a base para uma das mais importantes hipoteses
enumeradas nesse capitulo.

De acordo com homens da ciéncia, a maior parte do conhecimento util do
qual a espécie humana se tornou herdeira foi preservada e precisamente
registrada na biblia da natureza. Ao voltar as paginas dessa biblia inalterada, o
homem tem lido a historia da fantastica batalha através da qual a atual
civilizacdo evoluiu. As paginas dessa biblia sdo feitas dos mesmos elementos



fisicos que formam a Terra e os outros planetas, e do éter, que preenche todos os
espacos.

Ao voltar as paginas escritas na pedra e escondidas perto da superficie deste
planeta onde vivemos, 0 homem descobriu os 0ssos, esqueletos, pegadas e outras
inegaveis evidéncias da histéria da vida animal na Terra, plantadas la para o seu
esclarecimento e orientacdao pelas mdos da mde natureza durante periodos de
tempo inacreditaveis. A evidéncia é clara e inconfundivel. As grandes e
interminaveis paginas da biblia da natureza, representadas pelo éter no qual todo
o pensamento humano passado foi registrado, constituem uma auténtica fonte de
comunicacdo entre o criador e 0 homem. Essa biblia comecou a ser escrita antes
de o homem atingir a fase de ser pensante.

Essa biblia esta além do alcance dos homens para ser alterada. Além disso, ela
conta a histéria em um idioma universal, que todos que possuem olhos podem
ler. A biblia da natureza, de onde deduzimos todo o conhecimento que vale a
pena saber, é algo que nenhum homem pode alterar ou influenciar de alguma
maneira.

A descoberta mais maravilhosa ja feita pelo homem é o recém--descoberto
principio do radio, que opera através do auxilio do éter. Imagine o éter captando
a frequéncia sonora e transformando-a (aumentando a taxa de vibragdao) em uma
frequéncia de radio, levando-a até uma estacao receptora adequadamente
sintonizada e 1a transformando-a novamente em sua forma original de frequéncia
sonora, tudo isso em um piscar de olhos. Ninguém deveria se surpreender se essa
forca pudesse recolher a vibracao do pensamento e manté-la em movimento para
sempre.

O MASTER MIND

Chegamos agora a proxima etapa, da descricdo das formas e meios pelos
quais uma pessoa pode recolher, classificar e organizar conhecimento ttil através
de uma alianga harmoniosa de duas ou mais mentes, das quais nasce um Master
Mind.

O termo Master Mind é abstrato e ndo tem contrapartida no campo dos fatos
conhecidos, exceto por um pequeno numero de pessoas que realizaram um
cuidadoso estudo dos efeitos de uma mente sobre outras mentes.

Esse autor pesquisou em vao todos os textos e ensaios disponiveis sobre a



mente humana, mas ndo encontrou em lugar algum qualquer referéncia ao
principio aqui descrito como Master Mind. O termo capturou a atencao do autor
pela primeira vez durante uma entrevista com Andrew Carnegie, da forma
descrita em outro capitulo.

A QUIMICA DA MENTE

E crenca desse autor que a mente é formada pela mesma energia que constitui
o éter que preenche o universo. E um fato conhecido tanto para o leigo quanto
para o cientista que algumas mentes colidem assim que entram em contato umas
com as outras. Entre os dois extremos do antagonismo e da afinidade natural
crescendo do encontro de duas mentes, existe uma ampla gama de possibilidades
de reacoes variadas de mente para mente.

Algumas mentes sdo tdo naturalmente adaptadas umas as outras que o “amor
a primeira vista” é um resultado inevitavel do contato entre elas. Quem nunca
teve essa experiéncia? Em outros casos, as mentes sdao tao antagonicas entre si
que uma violenta antipatia mutua aparece no primeiro encontro. Estes resultados
acontecem sem que sequer uma palavra tenha sido dita e sem o menor sinal
aparente de que tenha ocorrido alguma das causas habituais que pudessem gerar
amor ou odio.

E muito provavel que a “mente” seja feita de uma substincia ou energia,
chame como quiser, similar ao éter (se ndo da mesma substancia). Quando duas
mentes chegam perto o suficiente uma da outra para estabelecer contato, a
mistura das unidades deste “material mental” (vamos chama-lo de elétrons do
éter) estabelece uma reacdao quimica e desencadeia vibracoes que afetam os dois
individuos de forma agradavel ou desagradavel.

O efeito do encontro de duas mentes é 6bvio até mesmo para o observador
mais casual. Todos os efeitos tém uma causa! O que poderia ser mais racional do
que acreditar que a causa para a mudanca de atitude entre duas mentes que
acabaram de entrar em contato ndo é nada mais do que a perturbacao dos
elétrons de cada mente no processo de reorganizacao ao novo campo criado pelo
encontro?

Com o proposito de estabelecer essa filosofia em uma base solida, temos
percorrido um longo caminho em direcdao ao sucesso admitindo que o encontro
ou a aproximacdo de duas mentes estabelece em cada uma delas um certo



“efeito” ou estado mental notavel bem diferente do que existia imediatamente
antes do contato. Apesar de ser desejavel, nao é essencial saber qual é a “causa”
dessa reacdo de mente para mente. E fato conhecido que a reacdo acontece em
todos os casos, o que nos da um ponto de partida a partir do qual podemos
demonstrar o que pretendemos pelo termo Master Mind.

Um Master Mind pode ser criado reunindo ou misturando duas ou mais
mentes em uma esséncia em perfeita harmonia. Dessa mistura harmoniosa, a
quimica da mente cria uma terceira mente que pode ser apropriada e usada por
uma ou todas as mentes individuais. Esse Master Mind continuara disponivel
enquanto a harmoniosa e amigavel alianca entre as mentes individuais existir.
Ele se desintegrara e qualquer evidéncia de sua existéncia desaparecera no
momento em que a aliancga se quebrar.

Esse principio da quimica da mente é a base e a causa de praticamente todos
os chamados casos de “almas gémeas” ou “triangulos amorosos”, muitos dos
quais infelizmente acabam em divorcio e sendo ridicularizados por pessoas
ignorantes e sem instrucao que produzem vulgaridade e escandalo a partir de
uma das maiores leis da natureza.

Todo o mundo civilizado sabe que os primeiros dois ou trés anos de
casamento sdao frequentemente marcados por muitos desentendimentos de
natureza mais ou menos mesquinha. Esses sdo os anos de “ajuste”. Se o
casamento sobrevive a eles, estd mais do que apto a se tornar uma alianca
permanente... Novamente, no6s vemos o “efeito” sem entender a “causa”.

Embora existam outras causas, no essencial, a falta de harmonia durante esses
primeiros anos de casamento € devido a lentiddo da quimica das mentes em
misturar-se harmoniosamente. Dito de outra forma, os elétrons ou unidades da
energia chamada “mente” frequentemente ndo sdo nem muito amigaveis nem
muito antagonicos no primeiro contato, mas através de constante associacao eles
se adaptam gradualmente e entram em harmonia, exceto em casos raros onde a
associacdo tem o efeito oposto de eventualmente desencadear hostilidade entre
essas unidades.

E fato bem conhecido que, depois de um homem e uma mulher terem
convivido por dez ou quinze anos, eles se tornam praticamente indispensaveis
um ao outro, mesmo que nao exista a menor evidéncia do estado da mente
chamado amor. Ainda mais, essa associacdo e relacdo sexual ndo apenas



desenvolve uma afinidade natural entre as duas mentes, mas, na verdade, faz
com que as duas pessoas adquiram expressoes faciais similares e se parecam
uma com a outra em muitos outros aspectos. Qualquer analista da natureza
humana competente pode ir ao encontro de uma multidao de pessoas estranhas e
facilmente localizar a esposa depois de ter sido apresentado ao seu marido. A
expressao dos olhos, os contornos do rosto e o tom de voz das pessoas que estao
casadas ha bastante tempo se tornam similares em um grau consideravel.

Tdo marcante é o efeito da quimica da mente humana que qualquer orador
experiente pode interpretar rapidamente a maneira como as suas afirmagoes sao
recebidas pela audiéncia. A oposicdo na mente de uma tnica pessoa entre um
publico de mil pode ser rapidamente detectada por um locutor que aprendeu
como “sentir” e registrar os efeitos do antagonismo. Além disso, o locutor pode
fazer essas interpretacOes sem observar ou ser influenciado pelas expressoes
faciais do publico. Por conta desse fato, uma audiéncia pode fazer com que o
orador escale grandes alturas de oratoria ou pode provocar o seu fracasso, sem
emitir som ou demonstrar uma unica expressao de satisfacdo ou reprovacao
através dos movimentos faciais.

Todos os “vendedores mestres” sabem quando a “psicolégica hora de fechar”
chegou, nao pelo que o futuro comprador diz, mas pelo efeito da quimica do seu
pensamento quando interpretado ou “sentido” pelo vendedor. As palavras
frequentemente contradizem as intencoes daqueles que as estdao pronunciando,
mas uma correta interpretacdo da quimica da mente nao deixa margem para tal
possibilidade. Todos os vendedores experientes sabem que a maioria dos
compradores tem o habito de influenciar uma atitude negativa até quase o climax
de uma venda.

Cada advogado experiente desenvolveu um sexto sentido com o qual ele é
capaz de “sentir” quando palavras artisticamente selecionadas estdo sendo
utilizadas pela testemunha que esta mentindo e interpretar corretamente o que
esta na mente da testemunha através da quimica da mente. Muitos advogados
desenvolveram esta habilidade sem saber a sua verdadeira fonte. Eles dominam a
técnica sem ter o conhecimento cientifico na qual ela se baseia. Muitos
vendedores fazem a mesma coisa.

Uma pessoa que € abencoada com a arte de interpretar corretamente a
quimica da mente dos outros pode, figurativamente falando, entrar pela porta da



frente da mansao de uma dada mente e explorar calmamente todo o edificio,
notar todos os detalhes e sair com uma imagem completa do interior do edificio
sem o dono saber que ele acabou de entreter um visitante. Sera observado, no
capitulo “Pensamento preciso”, que este principio pode ser colocado em pratica
(tendo como referéncia o principio da quimica da mente).

Ja foi citado o suficiente para introduzir o principio da quimica da mente e
para provar, com a ajuda das experiéncias cotidianas e das observacoes casuais
do leitor, que no momento em que duas mentes estdo no alcance uma da outra,
uma mudanca notavel ocorre em ambas, registrando-se as vezes na forma de
antipatia e as vezes na forma de simpatia. Todas as mentes possuem 0 que
poderia ser chamado de campo elétrico. A natureza desse campo varia,
dependendo do “humor” da mente individual por tras dele e da natureza quimica
da mente criadora do “campo”.

Esse autor acredita que a condi¢do normal ou natural da quimica de qualquer
mente individual é o resultado da soma da sua heranca fisica com a natureza dos
pensamentos dominantes daquela mente, que cada mente esta mudando
continuamente na medida em que a filosofia e os habitos de pensamentos gerais
do individuo mudam a quimica da sua mente. Esses principios o autor acredita
serem verdadeiros. Que qualquer individuo pode voluntariamente mudar a
quimica da sua mente de maneira que ela atraia ou afaste todos com quem entrar
em contato é um fato conhecido. Dito de outra forma, qualquer pessoa pode
assumir uma atitude mental que ira atrair e satisfazer ou afastar e antagonizar os
outros, isso sem a ajuda de palavras, expressoes faciais ou outras formas de
movimento corporal ou comportamento.

Volte agora a definicdo de Master Mind — uma mente que surge através da
mistura e da coordenacdo de duas ou mais mentes em um espirito perfeitamente
harménico, e voceé ira entender o significado completo da palavra “harmonia” da
forma como é utilizada aqui. Duas mentes ndo irdo se combinar nem se
coordenar a menos que o elemento da perfeita harmonia esteja presente, onde
se esconde o segredo do sucesso ou do fracasso de praticamente todas as
parcerias empresariais e sociais.

Todo gerente de vendas, todo comandante militar e todo lider em qualquer
outro setor da vida entende a necessidade de um esprit de corps — um espirito
de entendimento comum e cooperacao — na obtencdao do sucesso. Esse espirito



de harmonia de propositos € obtido através da disciplina, voluntaria ou forcada,
de tal natureza que a mente do individuo se torna incorporada ao Master Mind, o
que quer dizer que a quimica das mentes individuais é modificada de tal maneira
que elas se fundem e funcionam como uma so.

Os métodos através dos quais esse processo de “fusdao” acontece sao tao
numerosos quanto sao os individuos comprometidos nas varias formas de
lideranca. Cada lider tem seu proprio método de coordenar as mentes dos
seguidores. Alguns utilizam a forcga, outros a persuasdao. Alguns jogam com o
medo de penalidades, enquanto outros com a possibilidade de recompensas, com
o objetivo de reduzir as mentes individuais de um dado grupo de pessoas até o
ponto em que elas possam ser fundidas em uma unica mente coletiva. O
estudante ndo precisara pesquisar profundamente na historia da politica, dos
negocios ou das financas para descobrir as técnicas utilizadas pelos lideres
nesses campos no processo de fundir as mentes de individuos em uma mente
coletiva.

Os maiores lideres do mundo, porém, foram dotados pela natureza com uma
combinacdo quimica favoravel da mente, como um nucleo de atracdo para outras
mentes. Napoledo foi um exemplo notavel de homem possuidor de uma mente
magnética que teve uma tendéncia muito forte a atrair todas as mentes com as
quais entrou em contato. Soldados seguiram Napoledo para a morte certa sem
hesitar por causa da natureza motriz da sua personalidade, personalidade essa
que nao era nada mais nada menos do que o resultado da quimica de sua mente.

Nenhum grupo de mentes pode se fundir em um Master Mind se um dos
individuos daquele grupo possuir uma mente extremamente negativa e repelente.
As mentes negativas e positivas ndo se unem no sentido aqui descrito como
Master Mind. A falta de conhecimento desse fato levou muitos possiveis lideres
a derrota.

Qualquer lider que entenda esse principio da quimica da mente pode
temporariamente unir as mentes de praticamente qualquer grupo de pessoas, de
maneira que representara uma mente coletiva, mas a composicao se desintegrara
quase no mesmo momento em que o lider ndo estiver mais presente. As
organizacOes de vendas de seguros de vida mais bem-sucedidas se encontram
uma vez por semana ou mais, com o proposito de incorporar as mentes
individuais em um Master Mind que servird como estimulo para as mentes



individuais por um nuimero limitado de dias!

Pode ser verdade, e geralmente é, que os lideres desses grupos ndao entendem
realmente o que acontece nos encontros, que normalmente tratam-se de palestras
feitas pelo lider e por outros membros, enquanto as mentes dos individuos estao
“contatando” e recarregando umas as outras.

O cérebro do ser humano pode ser comparado a uma bateria elétrica, que vai
se esgotar ou enfraquecer, deixando o seu dono desanimado, desencorajado e
sem disposicdo. Quem € tdo afortunado a ponto de nunca ter se sentido assim? O
cérebro humano, quando nesta condicao empobrecida, deve ser recarregado e a
maneira como isso € feito é através do contato com uma ou mais mentes
vibrantes. Os maiores lideres entendem a necessidade desse processo de
“recarga” e, além disso, eles sabem como conquistar esse resultado. Esse
conhecimento é a principal caracteristica que distingue um lider de um
seguidor!

Privilegiada é a pessoa que entende esse principio suficientemente bem para
manter sua mente viva e “carregada” mantendo contatos periédicos com mentes
mais vibrantes. O contato sexual é um dos estimulos mais efetivos através do
qual uma mente pode se recarregar, proporcionando o contato que é feito de
forma inteligente entre um homem e uma mulher que possuam legitima afeicdo
um pelo outro.Qualquer outro tipo de relacdo sexual enfraquece a mente.

Antes de passar pela breve referéncia feita ao contato sexual como um meio
de revitalizar a mente exaurida, parece apropriado chamar a atengdo para o fato
de que todos os grandes lideres, em quaisquer esferas da vida que tenham
surgido, tém sido e sdao pessoas de natureza altamente sexual. (A palavra “sexo”
é decente, vocé a encontrard em todos os dicionarios).

Existe uma crescente tendéncia de parte dos médicos mais bem-informados e
de outros profissionais da area da satide em aceitar a teoria de que todas as
doencas iniciam quando o cérebro do individuo esta em uma condicdo
debilitada. Dito de outra forma, é um fato conhecido que uma pessoa que tem
um cérebro perfeitamente vitalizado é praticamente, se ndo inteiramente, imune
a qualquer tipo de doencga.

Todos os profissionais de saude inteligentes, de qualquer tipo ou escola,
sabem que a “natureza”, ou a mente, cura doencas em todos os casos onde uma
cura é necessaria. Remédios, fé, imposicdao de maos, quiropraxia e todas as



outras formas de estimulantes externos nada mais sao do que ajudas artificiais a
natureza ou, para dizer corretamente, meros meétodos de configurar a quimica da
mente para a acao a fim de que ela reorganize as células e os tecidos do corpo,
revitalize o cérebro e faca com que a maquina humana funcione de forma
adequada.

Até mesmo o profissional mais ortodoxo deveria admitir a verdade dessa
afirmacao.

Quais poderiam ser, entdao, as possibilidades para o futuro no campo da
quimica mental?

Através do principio da fusdao harmoniosa de mentes, pode-se gozar de
perfeita saide. Através da ajuda desse mesmo principio, pode-se desenvolver
poder suficiente para resolver os problemas de necessidade econdomica que
pressionam cada individuo constantemente.

No6s podemos julgar as possibilidades futuras da quimica mental fazendo um
levantamento das suas conquistas passadas, mantendo em mente o fato de que
essas conquistas tém sido, em sua maioria, resultado de descobertas acidentais e
de agrupamentos de mentes casuais. Estamos nos aproximando da hora em que
os professores das universidades ensinardo a quimica da mente da mesma
maneira como ensinam outras disciplinas. Enquanto isso, estudo e
experimentacdo em conexdo com este tema abrem novas perspectivas para o
estudante individual.

QUIMICA MENTAL E PODER ECONOMICO

Que a quimica mental pode ser utilizada apropriadamente nas questdes do dia
a dia profissional nos campos econdmico e comercial € um fato demonstravel.

Através da fusdo de duas ou mais mentes em um espirito de perfeita
harmonia, o principio da quimica mental pode gerar poder suficiente para
capacitar os individuos a realizar feitos supostamente sobre-humanos. Poder é a
forca com a qual o homem alcanca o sucesso em qualquer empreitada. Poder em
quantidade ilimitada pode ser desfrutado por qualquer grupo de homens e
mulheres que possuam a sabedoria para submeter suas proprias personalidades e
seus proprios interesses individuais imediatos, através da fusdao das suas mentes
em um espirito de perfeita harmonia.

Observe a frequéncia com a qual a palavra “harmonia” aparece durante toda



essa introducdo! Nao pode haver desenvolvimento de um Master Mind onde o
elemento de perfeita harmonia ndo existir. As unidades individuais de uma
mente ndo se fundirdo com as unidades individuais de outra mente até que as
duas mentes tenham sido estimuladas e “aquecidas”, por assim dizer, com um
espirito de perfeita harmonia de interesses. No momento em que duas mentes
comecam a divergir, as unidades individuais de cada mente se separam e o
terceiro elemento, conhecido como a Master Mind que cresceu da alianca
amistosa ou harmoniosa, se desintegrara.

Chegamos agora ao estudo de alguns conhecidos homens que acumularam
grande poder (grandes fortunas também) através da aplicacdo do principio do
Master Mind.

Vamos iniciar com trés grandes homens que sdo conhecidos por serem
homens de grandes conquistas em seus respectivos campos de negocios e
esforcos profissionais.

Seus nomes sao Henry Ford, Thomas A. Edison e Harvey Firestone.

Dos trés, Henry Ford é de longe o mais poderoso, tendo como referéncia o
poder economico e financeiro. Henry Ford é o mais poderoso homem vivo
atualmente. (Esse livro comecou a ser escrito em 1929 e foi publicado em 1930).
Muitos que estudaram o Sr. Ford acreditam que ele seja 0 mais poderoso homem
que ja existiu. Até onde sei, o Sr. Ford é o unico homem que tem ou ja teve
poder suficiente para desbancar o seleto grupo dos mais ricos dos Estados
Unidos. O Sr. Ford recolhe milhdes de ddlares com a mesma facilidade com a
qual uma crianca enche seus baldinhos de areia brincando na praia.

Sabe-se, por intermédio de pessoas que conviviam com o Sr. Ford, que, se ele
precisasse, poderia buscar recursos na ordem de até mesmo um bilhdo de
délares, e que esta quantia estaria disponivel para uso em no maximo uma
semana. Ninguém que conhece as conquistas de Ford duvida disso. Aqueles que
o conhecem bem sabem que ele seria capaz disso com menos esforco do que um
homem comum usaria para conseguir o dinheiro para pagar um meés do seu
aluguel.

Thomas A. Edison, como todos sabem, é um fildsofo, cientista e inventor.
Talvez ele seja o mais avido estudante da biblia sobre a Terra, a biblia da
natureza, no entanto. Edison tem uma percepcdo tdo afiada da biblia da mae
natureza que a combinou e a direcionou para o bem da raca humana, mais do que



qualquer outra pessoa que ja tenha vivido no planeta. Foi ele quem uniu a ponta
de uma agulha e um pedaco de cera giratéria de tal forma que a vibracdao da voz
humana pode ser gravada e reproduzida através do moderno fonografo.

E pode ser Edison ou um homem de sua estirpe quem ira eventualmente
capacitar os homens a capturar e interpretar corretamente as vibracoes do
pensamento que estdo atualmente registradas no universo sem fronteiras do éter,
assim como ele capacitou os homens a gravar e reproduzir a palavra falada.

Foi Edison quem controlou a luz pela primeira vez e a colocou a servico do
homem, através da criacdao da lampada elétrica incandescente.

Foi Edison quem presenteou o mundo com os filmes modernos.

Essas sdo apenas algumas de suas impressionantes conquistas. Esses
“milagres” modernos que ele realizou a luz da ciéncia transcendem todos os
“milagres” descritos por Julio Verne e outros em livros de ficcao.

Harvey Firestone é o espirito vibrante na grande industria de pneus Firestone
em Akron, Ohio. Suas conquistas industriais sdao tdao conhecidas em qualquer
lugar onde automoveis sao usados que ndo sao necessarias explicacoes especiais.

Todos esses trés homens comecaram suas carreiras e negocios sem capital e
com pouca escolaridade daquele tipo normalmente chamada de “educacao”.

Todos os trés sao bem educados atualmente. Todos os trés sao ricos e
poderosos. Agora vamos investigar a respeito da origem de suas riquezas e de
seus poderes. Até o momento nés estamos lidando apenas com o efeito, o
verdadeiro filosofo deseja entender a “causa” de certo efeito.

E de conhecimento geral que Henry Ford, Thomas A. Edison e Harvey
Firestone sao amigos proximos ha muitos anos e que algum tempo atras eles
tinham o habito de ir para a floresta uma vez por ano, para um periodo de
descanso, meditacao e recuperacao.

Mas ndo é de conhecimento geral — é uma grande duvida se eles préprios
sabem — que existe uma ligacdo harmoniosa entre os trés que tem feito com que
suas mentes formem um Master Mind, que é a real fonte de poder de cada um
deles. Essa mente coletiva, crescendo da coordenacdao das mentes individuais de
Ford, Edison e Firestone, permitiu que esses homens “sintonizassem” forcas e
recursos de conhecimento com o0s quais a maioria dos homens ndo é
familiarizada.

Se o estudante duvida do principio ou dos efeitos aqui descritos, deixe-me



lembra-lo que mais da metade da teoria aqui apresentada é um fato conhecido.
Por exemplo, é sabido que esses trés homens tém grande poder e riqueza. E
sabido que eles comecaram sem capital e com pouca escolaridade. E sabido que
eles tém contatos mentais periodicamente e que eles sdao harmoniosos e
amistosos. E sabido que suas conquistas sdo tdo grandiosas que é impossivel
compara-las com aquelas de outros homens em seus campos de atividade
respectivos.

Todos esses “efeitos” sdao conhecidos por praticamente todos os meninos em
idade escolar do mundo civilizado, portanto ndo pode haver conflito na medida

em que fatos sao considerados.

O MASTER MIND

O gigante no centro da figura representa o poder do esforgo coletivo
coordenado, quando os homens retinem-se ao redor da mesa do conselho e
trocam ideias em um espirito de harmonia. Esta figura demonstra uma
aplicagdo comum do principio Master Mind.

De um fato relacionado com a “causa” das conquistas de Ford, Edison e
Firestone nds podemos ter certeza, isto €, que essas conquistas ndao foram
baseadas de forma alguma em trapacas, fraudes ou qualquer outra forma de leis
artificiais. Eles ndo possuem um estoque de truques de magica, em vez disso,
trabalham com leis naturais que em sua maioria sdao bem conhecidas aos
economistas e lideres no campo da ciéncia, com a possivel excecdo da lei na
qual a quimica da mente é baseada. Até agora a quimica da mente ndo foi



desenvolvida suficientemente para ser classificada no catalogo de leis
conhecidas pelos cientistas.

Um Master Mind pode ser criado por qualquer grupo de pessoas que irdo
coordenar suas mentes em um espirito de perfeita harmonia. O grupo pode ser
formado por qualquer nimero a partir de dois. Os resultados parecem ser
melhores a partir da unido de seis ou sete mentes.

Foi sugerido que Jesus Cristo descobriu como fazer uso da quimica mental e
que suas performances aparentemente milagrosas surgiram a partir do poder que
ele desenvolveu através da fusdao da mente de seus doze discipulos. Foi apontado
que, quando um de seus discipulos (Judas Iscariotes) quebrou a fé, o Master
Mind se desintegrou imediatamente e Jesus encontrou a extrema catastrofe de
sua vida.

Quando duas ou mais pessoas harmonizam suas mentes e produzem o efeito
conhecido como Master Mind, cada pessoa do grupo adquire o poder de contatar
e recolher conhecimento do “subconsciente” da mente de todos os outros
integrantes do grupo. Esse poder se torna imediatamente perceptivel, tendo o
efeito de estimular a mente a uma taxa mais elevada de vibracdo e evidenciar--se
na forma de uma imaginacdo mais vivida e uma consciéncia que se parece com
um sexto sentido. E através deste sexto sentido que novas ideias surgirdo. Essas
ideias assumem a natureza e a forma do tema dominante da mente do individuo.
Se o grupo se encontrou com o objetivo de discutir sobre um determinado
assunto, ideias relacionadas aquele assunto serdo derramadas nas mentes de
todos os presentes, como se uma influéncia externa as estivesse ditando. As
mentes daqueles que estdao participando do Master Mind se tornam como imas,
atraindo ideias e estimulos da mais organizada e pratica natureza.

O processo de Master Mind aqui descrito pode ser comparado com o ato de
uma pessoa que conecta muitas baterias elétricas a um tnico fio de transmissao,
multiplicando a forca que esta passando por aquele fio pela quantidade de
energia que as baterias carregam. Cada mente, através do principio da quimica
mental, estimula todas as outras mentes do grupo até que a energia mental se
torne tdao grande que penetra e se conecta com a energia universal conhecida
como éter, que, por sua vez, toca todos os atomos de matéria do universo.

Todos os oradores ja sentiram a influéncia da quimica da mente, por isso é
fato bem conhecido que, assim que as mentes individuais de uma audiéncia



entram em concordancia com o orador (sintonizam-se a taxa de vibracdo da
mente dele), ocorre um notavel aumento do entusiasmo em sua mente e ele
frequentemente eleva a oratoria a um nivel que surpreende a todos, inclusive a si
proprio.

Os primeiros cinco a dez minutos de um discurso regular sdao dedicados ao
que é conhecido como “aquecimento”. Por isso entende-se o processo pelo qual
as mentes do locutor e da sua audiéncia estdao se fundindo em um espirito de
perfeita harmonia.

Todo orador sabe o que acontece quando esse estado de “perfeita harmonia”
falha sobre parte do seu publico.

Os fendmenos aparentemente supernaturais que ocorrem em encontros
espirituais sdo o resultado da reacdo, uma sobre a outra, das mentes do grupo.
Esses fenomenos raramente comecam a se manifestar antes de dez ou vinte
minutos de formacdo do grupo, porque este é aproximadamente o tempo
requerido para que as mentes do grupo se harmonizem e se fundam.

As “mensagens” recebidas pelos membros de um grupo espiritualista
provavelmente véem de uma das seguintes duas fontes, ou de ambas:

Primeira: Do vasto depdsito da mente subconsciente de algum dos membros
do grupo;

Segunda: Do deposito universal do éter, no qual, é mais do que provavel,
todas as vibracoes do pensamento estdo preservadas.

Nenhuma lei natural conhecida, nem a razdo humana apoiam a teoria da
comunicacao com individuos que ja faleceram.

E fato conhecido que qualquer individuo pode explorar o depédsito de
conhecimento na mente de outra pessoa, através do principio da quimica da
mente, e parece razoavel supor que esse poder possa ser estendido para incluir
contato com quaisquer vibracGes que estejam disponiveis no éter, se houver
alguma.

A teoria de que todas as vibragcOes mais altas e refinadas, como o pensamento,
estdo preservadas no éter, surge a partir do fato conhecido de que nem a matéria
nem a energia (os dois elementos do universo) podem ser criadas ou destruidas.
E razoéavel supor que todas as vibracdes que foram “elevadas” o suficiente para
serem captadas e absorvidas pelo éter durardao para sempre. As vibracoes mais
baixas, que ndo se fundem ou entram em contato com o éter de outra maneira,



provavelmente tém uma existéncia natural e morrem.

Todos os assim chamados génios provavelmente ganharam suas reputacoes
porque, por mero acaso ou de alguma outra forma, criaram aliangas com outras
mentes que 0S capacitaram a aumentar suas proprias vibracGes mentais até o
nivel que possibilitou o acesso ao vasto templo do conhecimento registrado no
éter do universo. Todos os grandes géenios, na medida em que esse autor
conseguiu reunir os fatos, eram pessoas extremamente sexuais. O fato de que o
contato sexual é o maior estimulante mental conhecido ratifica a teoria aqui
descrita.

Pesquisando mais a respeito da origem do poder econdomico manifesto pelas
conquistas dos homens no campo dos negocios, estudaremos o caso do grupo de
Chicago, conhecido como “Big Six” (Os Seis Grandes), composto por:

1. Wm. Wrigley Jr., proprietario da empresa de goma de mascar que leva seu
nome, cuja renda individual é estimada em mais de 15 milhdes de ddlares por
ano;

2. John R. Thompson, que comanda a rede de lanchonetes que carregam
seu nome;

3. A. D. Lasker, proprietario da agéncia de publicidade Lord & Thomas;

4. Sr. McCullough, proprietario da companhia Parlamee Express, o maior
negocio de transferéncias na Ameérica;

5. Ritchie e Hertz, proprietarios da companhia de taxis Yellow Taxicab.

Uma empresa de relatorios financeiros confiavel estimou a renda anual desses
seis homens em algo em torno de 25 milhdes de dolares, média de mais de 4
milhdes de ddlares (ao ano) por empresario.

A andlise de todo o grupo revela que nenhum deles teve qualquer vantagem
educacional especial, que todos comecaram sem capital ou crédito e que as suas
realizacOes financeiras tém ocorrido devido a seus préprios planos individuais e
ndo a um lance vencedor na roda da fortuna.

Muitos anos atras, esses seis homens formaram uma alianca amigavel,
encontrando-se em periodos determinados com a finalidade de auxiliar uns aos
outros com ideias e sugestoes em suas diversas linhas de empreendimento.

Com excecdo de Hertz e Ritchie, nenhum deles era legalmente associado de



forma alguma. Essas reunides aconteciam com o proposito estrito de cooperar
uns com os outros dando e recebendo ideias e sugestoes.

Diz-se que cada um dos individuos pertencentes ao grupo Big Six é
multimilionario. Como regra geral, ndo ha nada digno a se dizer sobre um
homem que ndo faz nada mais do que acumular alguns milhdes de dolares. No
entanto, ha algo ligado ao sucesso financeiro deste grupo especifico de homens
que vale a pena ser citado, estudado, analisado e até mesmo repetido, e esse
“algo” é o fato de que eles aprenderam como coordenar as suas mentes
individuais e uni-las em um espirito de perfeita harmonia, criando assim um
Master Mind que abre, para cada individuo do grupo, portas que estao fechadas
para a maioria dos outros homens e mulheres.

A United States Steel Corporation é uma das organizacoes industriais mais
fortes e mais poderosas do mundo. A ideia a partir da qual este gigante industrial
cresceu teve origem na mente de Elbert H. Gary, um advogado mais ou menos
comum, que nasceu e foi criado em uma pequena cidade de Illinois, perto de
Chicago.

Mr. Gary cercou-se de um grupo de homens cujas mentes ele uniu em um
espirito de perfeita harmonia, criando assim o Master Mind, que é o espirito
motriz da companhia.

Procure onde quiser e onde quer que vocé encontre um impressionante
sucesso no mundo dos negdcios, financas, industrias, ou em qualquer das
profissdes, vocé pode ter certeza que por tras desse sucesso esta um individuo
que aplicou o principio da quimica da mente através do qual um Master Mind foi
criado. Esses sucessos notaveis muitas vezes parecem ser trabalho de uma s6
pessoa, mas olhe mais de perto e vocé encontrara os outros individuos cujas
mentes foram coordenadas com a sua. Lembre-se que duas ou mais pessoas
podem operar o principio da quimica da mente de modo a criar um Master Mind.

O poder (humano) é o conhecimento organizado expresso através da acdo
inteligente!

Nenhum esforco pode ser dito organizado, a menos que os individuos
envolvidos no esforco coordenem o seu conhecimento e energia em um espirito
de harmonia perfeita. A falta de tal coordenacdao harmoniosa € a principal causa
de praticamente todos os fracassos empresariais.

Uma experiéncia interessante foi realizada por esse autor em colaboracao com



os alunos de uma faculdade bem conhecida. Cada estudante foi convidado a
escrever um ensaio sobre “Como e por que Henry Ford ficou rico”.

Cada aluno deveria descrever, como parte de seu ensaio, qual acreditava ser a
natureza do patrimonio real de Ford, e do que este patrimonio consistia em
detalhes.

A maioria dos estudantes reuniu demonstracoes financeiras e inventarios de
Ford e os usou como base das estimativas de sua riqueza.

Foram incluidos na lista das “fontes de riqueza de Ford” itens como: dinheiro
em bancos, matéria-prima e produtos acabados em estoque, terrenos e edificios e
o lucro, estimado entre 10 e 25 por cento do valor total de seus ativos.

Apenas um estudante do grupo, entre varias centenas deles, respondeu como
segue:

Os bens de Henry Ford consistem, em sua maioria, de dois itens, a saber: (1)
Capital de giro, matérias-primas e produtos acabados; (2) O conhecimento,
adquirido com a experiéncia, pelo proprio Henry Ford, e através da cooperacao
de uma organizacdo bem treinada que sabe como aplicar esse conhecimento para
o melhor resultado do ponto de vista de Ford. E impossivel estimar
adequadamente o valor exato em ddlares e centavos de qualquer um desses dois
grupos de bens, mas em minha opinido seus valores relativos sao:

O conhecimento organizado da Organizacao Ford.............. 75%
O valor em dinheiro e bens materiais de todas as naturezas, inclusive matéria-
prima e materiais acabados............cccceuveeeeuveennnn 25%

Esse autor sustenta a opinido de que tal afirmacdo ndo foi elaborada pelo
jovem homem que a assinou, mas sim com o auxilio de uma ou mais mentes
muito analiticas e experientes.

Indiscutivelmente o maior bem que Henry Ford possui é o seu proprio
cérebro. Logo depois viriam os cérebros de seu circulo imediato de associados,
pois foi através da coordenacdo destes que os bens materiais que ele controla e
possui foram acumulados.

Destrua todas as plantas da Ford Motor Company, cada uma de suas
maquinas, cada tonelada de matéria-prima ou produto acabado, cada automével
e cada délar na conta de qualquer banco, e Ford ainda assim seria 0 homem mais
poderoso do mundo, em termos economicos. Os cérebros que construiram o
negocio Ford poderiam duplica-lo novamente em pouco tempo. O capital esta



sempre disponivel em quantidades ilimitadas a cérebros como o de Ford.

Economicamente, Ford é o homem mais poderoso da terra, porque ele tem a
concepcao mais afinada e o mais refinado senso pratico do principio do
conhecimento organizado do que qualquer outro homem na Terra, até onde esse
autor pode saber.

Apesar do grande poder e sucesso financeiro de Ford, é possivel que ele tenha
errado muitas vezes na aplicacao dos principios através dos quais ele acumulou
esse poder. Nao ha duvidas de que os métodos de coordenacdo da mente que
Ford utilizou foram muitas vezes brutos, pois foram aplicados antes de ele
adquirir a sabedoria que adviria com o passar dos anos e, consequentemente,
com o amadurecer de suas experiéncias.

Também ha pouca duvida de que a quimica da mente aplicada por Ford era,
pelo menos no inicio, o resultado de uma alianca casual com outras mentes,
particularmente a mente de Edison. E mais do que provavel que a percepcio
notavel do Sr. Ford para a lei da natureza tenha sido iniciada com o resultado da
sua alianca amigavel com sua prépria esposa, muito antes de conhecer Edison ou
Firestone. Um homem é muito influenciado pela sua esposa, através da aplicacao
do principio do Master Mind. Parte do seu sucesso comeca ai. A Sra. Ford é uma
mulher notavelmente inteligente, e este autor tem razdes para acreditar que foi a
mente dela, misturada com a do Sr. Ford, que lhe deu seu primeiro impulso para
o poder.

Pode-se mencionar, sem privar Ford de qualquer honra ou gloria, que no
inicio de sua vida ele teve que combater o analfabetismo e a ignorancia em
maior escala do que Edison ou Firestone, os quais foram dotados pela
hereditariedade com uma aptiddo privilegiada em adquirir e aplicar
conhecimento. Ford teve de talhar seu talento a partir da madeira bruta do seu
fator hereditario nao muito favoravel.

Dentro de um inconcebivelmente curto periodo de tempo Ford enfrentou trés
dos inimigos mais dificeis da humanidade e transformou-os em trunfos que
constituem o proprio fundamento do seu sucesso.

Esses inimigos sdo: ignorancia, analfabetismo e pobreza!

Qualquer homem que possa deter o duro golpe dessas trés forcas selvagens e
ainda domina-las e usa-las para o bem vale a pena ser estudado de perto pelos



individuos menos afortunados.

Estamos vivendo em uma era de poder industrial!

A fonte de todo esse poder é o esfor¢co organizado. Nao s6 a gestao de
empresas industriais tém eficientemente organizado trabalhadores individuais,
mas, em muitos casos, as fusdes das industrias foram afetadas de tal maneira que
essas combinacOes (como no caso da United States Steel Corporation, por
exemplo) tém acumulado poder praticamente ilimitado.

Dificilmente assistimos ao noticiario diario sem ver o relato de alguma fusao
de negdcios, industrial ou financeira, colocando enormes recursos sob uma tnica
gestdo e, assim, gerando grande poder.

Um dia é um grupo de bancos, outro dia é uma cadeia de empresas do ramo
ferroviario, no dia seguinte é uma combinacdo de usinas sidertrgicas, todos se
fundindo com a finalidade de desenvolver poder através de esforco altamente
organizado e coordenado.

Conhecimento geral desorganizado ndo é poder, é apenas poder em potencial
— o material a partir do qual o verdadeiro poder pode se desenvolver. Qualquer
biblioteca moderna contém um registro desorganizado de todo o conhecimento
de valor do qual a civilizagdo atual é herdeira, mas esse conhecimento nao é
poder porque ndo esta organizado.

Todas as formas de energia e todas as espécies animais ou vegetais, para
sobreviverem, devem estar organizadas. Os animais de grandes dimensodes cujos
restos formaram o quintal de ossos da natureza através da extingdo deixaram
evidéncias silenciosas que provam que a ndo organizacao significa exterminio.

Do elétron — a menor particula de matéria — até a maior estrela do universo,
esses e todas as coisas materiais entre os dois extremos, provam que uma das
primeiras leis da natureza é a da organizagdo. Feliz é a pessoa que reconhece a
importancia desta lei e faz do seu interesse se familiarizar com as varias
maneiras em que ela pode ser aplicada para seu beneficio.

O sabio homem de negdcios ndo apenas reconheceu a importancia da lei do
esforco organizado, mas fez dela a fundacao para o seu poder.

Sem qualquer conhecimento do principio da quimica da mente, ou mesmo
que tal principio existia, muitos homens acumularam grande poder apenas
organizando o conhecimento que possuiam. A maioria dos que ja descobriram o
principio da quimica da mente e o transformaram em um Master Mind tropegou



neste conhecimento por mero acaso, falhando frequentemente em reconhecer a
verdadeira natureza de sua descoberta ou compreender a fonte de seu poder.

Este autor é da opinido de que as pessoas que estdo neste momento,
conscientemente, fazendo uso do principio da quimica da mente e
desenvolvendo poder através da combinacdao de mentes podem ser contadas nos
dedos das maos, e talvez sobrem muitos dedos.

Se esta estimativa € pelo menos parte verdadeira, o estudante percebera
facilmente que existe um certo risco de que o campo da pratica da quimica
mental possa tornar-se algo mais do que corriqueiro.

E um fato bem conhecido que uma das tarefas mais dificeis que qualquer
homem de negocios deve realizar é a de induzir aqueles que estdao associados a
ele a coordenar os seus esforcos em um espirito de harmonia. Induzir a continua
cooperacdao entre um grupo de trabalhadores em qualquer tarefa é quase
impossivel.

Apenas os lideres mais eficientes conseguem realizar este objetivo tdo
almejado, mas de vez em quando, um lider surge como um passe de magica
atuando no campo da industria, dos negocios ou das financas, e entdo o mundo
ouve a respeito de um determinado Henry Ford, Thomas A. Edison, John D.
Rockefeller, Sr. E. H. Harriman ou James J. Hill.

Poder e sucesso sdao sindnimos!

Um cresce a partir do outro, portanto, qualquer pessoa que possua o
conhecimento e a capacidade de desenvolver poder, através do principio da
coordenacdo harmoniosa de esforcos entre mentes individuais, ou de qualquer
outra forma, pode ser bem-sucedida em qualquer empreendimento passivel de
sucesso.

Nao se deve presumir que um Master Mind florescera instantaneamente a
partir de qualquer grupo com a pretensao de fundir-se em um espirito de
harmonia!

Harmonia, no real sentido da palavra, é tao raro em um grupo de pessoas tal
qual o cristianismo genuino entre aqueles que se declaram cristaos.

Harmonia é o nudcleo em torno do qual o estado de espirito conhecido como
Master Mind deve ser desenvolvido. Sem o elemento harmonia ndo pode haver
Master Mind, uma verdade que nunca é demais repetir.

Woodrow Wilson tinha a ideia de desenvolver um Master Mind, a ser



composto por pessoas que representassem as nacoes civilizadas do mundo, em
sua proposta da Liga das Nacoes. A concepc¢ao de Wilson foi a ideia humanitaria
de mais largo alcance ja criada pela mente do homem, pois tratava-se de um
principio que reune poder suficiente para estabelecer uma verdadeira irmandade
na Terra. A Liga das Nagbes, ou uma mistura semelhante de mentes
internacionais, num espirito de harmonia, com certeza sera uma realidade em um
futuro ndo muito distante.

O tempo para tal unidade de mentes ocorrer sera calculado em grande parte
pelo tempo que as grandes universidades e instituicOes ndo sectarias de
aprendizado necessitardo para substituir a ignorancia e a supersticio com
compreensao e sabedoria. Este momento se aproxima rapidamente.

A PSICOLOGIA DO ENCONTRO DE “AVIVAMENTO”

A antiga e tradicional festa religiosa conhecida como o “avivamento” oferece
uma oportunidade Unica para estudar o principio da quimica da mente conhecida
como Master Mind.

Observa-se que a musica desempenha um papel essencial para “produzir” a
harmonia em um grupo de mentes num determinado encontro de “avivamento”.
Sem musica, além de o evento ficar prejudicado, ele pode ter parte de seu
“poder” diminuido.

Durante os servicos de “avivamento” o lider ndao encontra dificuldade em
criar harmonia na mente dos seus devotos, mas é um fato bem conhecido que
esse estado de harmonia ndao dura mais do que o tempo presencial do lider, tao
logo o Master Mind que ele criou temporariamente, se desintegre.

Despertando a natureza emocional de seus seguidores, o lider ndo tem
dificuldade, utilizando uma configuracdo de palco e uma sonorizacao adequadas,
em criar um Master Mind, que se torna perceptivel a todos os que entram em
contato com ele. O proprio ar torna-se carregado com uma influéncia positiva,
agradavel, que muda toda a quimica de todas as mentes presentes.

O lider chama essa energia de “Espirito do Senhor.”

Este autor, através de experimentos realizados com um grupo de
investigadores cientificos e leigos, que desconheciam a natureza do experimento,
criou o0 mesmo estado de espirito e no mesmo ambiente positivo sem chama-lo



de “Espirito do Senhor.”

Em muitas ocasides, este autor tem testemunhado a criacdo da mesma
atmosfera positiva em um grupo de homens e mulheres que exercem a atividade
de vendedores, sem chama-la de “Espirito do Senhor.”.

O autor ajudou a conduzir uma escola de vendas para Harrison Parker,
fundador do Co-operative Society, de Chicago, e, através da utilizacdo do
mesmo principio de quimica da mente que o lider do “avivamento” chama de
“Espirito do Senhor”, treinou e motivou um grupo de 3 mil homens e mulheres
(nenhum deles tinha qualquer experiéncia anterior com vendas) de tal forma que
eles venderam mais de US$ 10 milhGes em acdes em menos de nove meses e
receberam mais de um milhdo de ddlares a titulo de comissoes.

Verificou-se que, em média, as pessoas que frequentaram essa escola
atingiram o auge do seu poder de vendas dentro de uma semana, apés a qual era
necessario “revitalizar o cérebro do individuo através da reunido do grupo”.
Essas reunides de vendedores foram conduzidas muito similarmente como sdao os
modernos cultos de “avivamento” religioso, com o mesmo equipamento de
palco, incluindo musica e alto-falantes de alta poténcia, e acabou por estimular o
pessoal das vendas da mesma maneira como faz o lider religioso.

Chame de psicologia, quimica mental ou como quiser (todos eles sdo
baseados no mesmo principio), mas ndo ha nada mais certo do que o fato de que
onde quer que um grupo de mentes seja colocado em contato, em um espirito de
perfeita harmonia, cada mente no grupo torna-se imediatamente enriquecida e
reforcada por uma notavel energia chamada de Master Mind.

Por tudo o que este escritor diz saber, esta energia inexplorada pode ser o
“Espirito do Senhor”, mas opera tao favoravelmente quanto quando chamada por
qualquer outro nome.

O cérebro e o sistema nervoso humano constituem uma maquina complexa
que apenas poucas pessoas (se é que alguma) compreendem. Quando controlada
e devidamente orientada, essa maquina pode ser utilizada para realizar
maravilhas e, se nao for controlada, ela podera realizar estragos
“fantasmagoricos na natureza, como pode ser observado examinando os internos
de qualquer manicomio.”

O cérebro humano tem conexdo direta com um fluxo continuo de energia a
partir do qual o homem deriva seu poder de pensar. O cérebro recebe esta



energia, a mistura com a energia criada pelo alimento ingerido e a distribui para
todas as partes do corpo através do auxilio do sangue e do sistema nervoso. Isto,
entdo, torna-se o que chamamos de Vida.

Ninguém parece saber de onde essa fonte de energia externa vem, tudo o que
sabemos é que nos precisamos dela. Parece razoavel presumir que essa energia
nada mais é do que aquela que chamamos de éter, que flui para dentro do corpo,
juntamente com 0 0Xigénio que respiramos.

Cada corpo humano normal possui um laboratorio quimico de primeira classe
e um estoque de produtos quimicos suficiente para exercer a ruptura, a
assimilacdo e a devida mistura e combinacdo do alimento que colocamos dentro
do corpo, preparando-o para distribui-lo para onde for necessario.

Amplos testes foram realizados, tanto com o homem quanto com animais,
para provar que a energia conhecida como “mente” desempenha um papel
importante nessa operacdo de composicdo quimica e de transformacdo de
alimentos nas substancias necessarias para construir e manter 0 COrpo em
reparagao.

Sabe-se que a preocupacdo, a agitacdo ou o medo interferem no processo
digestivo e, em casos extremos, podem parar este processo completamente,
resultando em doenca ou morte. E evidente, portanto, que a mente participa na
quimica da digestdao de alimentos e na distribuicao deles.

Muitas autoridades eminentes acreditam, embora nunca tenha sido
comprovado cientificamente, que a energia conhecida como pensamento pode
ser contaminada com unidades negativas ou “antissociais” de tal forma que todo
o sistema nervoso para de funcionar, interferindo na digestdo e manifestando
diversos tipos de doenca. Dificuldades financeiras e amores nao correspondidos
encabecam a lista das causas de tais perturbacGes mentais.

Um ambiente negativo, como o existente em uma familia onde um membro
esta constantemente irritado, ira interferir com a quimica da mente a tal ponto
que os individuos desta familia poderdao perder a ambicdo e gradualmente
afundar no esquecimento. E por causa deste fato que o velho ditado diz que a
esposa de um homem pode tanto “construi-lo” como “destrui-lo”. E assim vale
também para o homem em relacdo a mulher.

Qualquer estudante do ensino médio sabe que certas combinacOes de
alimentos, se levadas ao estomago, vao resultar em indigestdo, dor violenta e até



mesmo a morte. A boa saude depende, em parte, pelo menos, de uma
combinacdo de alimentos “harmoniosa”. Mas “harmonia” na combinacdo de
alimentos nao é suficiente para garantir boa satide, deve haver harmonia também
entre as unidades de energia conhecidas como mente.

“Harmonia” é uma das leis da natureza, sem a qual ndo pode haver algo como
a energia organizada, ou qualquer forma de vida.

A satde do corpo, bem como a da mente, esta literalmente construida sobre as
bases do principio da harmonia! A energia conhecida como Vida comeca a se
desintegrar e a morte se aproxima quando os 6rgaos do corpo deixam de
trabalhar em harmonia.

No momento em que a harmonia cessa na fonte de qualquer forma de energia
organizada (poder), as unidades daquela energia sdao jogadas em um estado
caotico de desordem e o poder torna-se neutro ou passivo.

A harmonia é também o nucleo em torno do qual o principio da quimica
mental conhecida como Master Mind desenvolve a sua poténcia. Destrua essa
harmonia e vocé destruira o poder que surge do esforco coordenado de um grupo
de mentes individuais.

Essa verdade tem sido afirmada, reafirmada e apresentada de todas as
maneiras que o autor pode conceber, repetindo-a de forma interminavel, porque,
a menos que o aluno apreenda esse principio e aprenda como aplica-lo, este
tratado sobre o Master Mind torna-se inatil.

O sucesso na vida é, em grande parte, uma questao de adaptacdo ao ambiente,
de maneira que haja harmonia entre o individuo e o seu ambiente. O palacio de
um rei torna-se como um casebre de um camponés se a harmonia ndao emana de
dentro de seus muros. Por outro lado, a cabana de um camponés pode produzir
mais felicidade do que a mansdao de um homem rico, se a primeira for rica em
harmonia e a segunda nao.

Sem perfeita harmonia a ciéncia da Astronomia seria intil porque as estrelas
e planetas iriam colidir uns com os outros e tudo estaria em estado de caos e
desordem.

Sem a lei da Harmonia ndo pode haver a organizacdao do conhecimento.
Alguém pode perguntar: Para que serve o conhecimento organizado sendo para a
harmonia de fatos, verdades e leis naturais?

No momento em que a discérdia comeca a entrar pela porta da frente, a



harmonia escapa pela porta dos fundos. Seja em uma parceria de neg6cios ou no
movimento ordenado dos planetas e estrelas do firmamento.

Se o estudante esta com a impressao de que o autor esta colocando tensao
excessiva sobre a importancia da Harmonia, convém lembrar que a falta de
harmonia é a primeira e, muitas vezes, a tnica causa do fracasso!

Nao pode haver poesia, musica ou oratoria dignas de nota sem a presenca da
Harmonia.

Boa arquitetura é em grande parte uma questdao de harmonia. Sem harmonia,
uma casa ndo € sendo uma massa de material de construcao disforme.

A gestdo de negocios sélidos fundamenta sua existéncia na harmonia.

Todo homem ou mulher bem-vestidos sdo uma pintura viva e um exemplo de
harmonia em movimento.

Com todos esses exemplos cotidianos do importante papel que a harmonia
desempenha nas questoes do mundo, ou melhor, na operacao de todo o universo,
como poderia qualquer pessoa inteligente deixar a harmonia fora do seu
“objetivo definido” de vida?

O corpo humano é uma organizacdao complexa de 6rgaos, glandulas, vasos
sanguineos, nervos, células cerebrais, musculos, etc. A energia mental que
impulsiona a acdo e coordena os esforcos das partes componentes do corpo é
também uma pluralidade de energias que estdo sempre variando e intercalando-
se. HA uma luta continua desde o nascimento até a morte, muitas vezes
assumindo a natureza do combate aberto entre as forcas da mente. Por exemplo,
a luta entre as forcas e desejos motivacionais da mente humana ao longo da vida,
que ocorre entre os impulsos do certo e do errado, € bem conhecida por todos.

Todo ser humano possui pelo menos dois poderes mentais ou personalidades
distintas, e até seis personalidades diferentes foram descobertas em uma pessoa.
Uma das tarefas mais delicadas do homem é harmonizar essas forcas mentais
para que possam ser organizadas e dirigidas para a realizacdo ordenada de um
determinado objetivo. Sem este elemento de harmonia nenhum individuo pode
se tornar um pensador acurado.

Nao é de admirar que os lideres de grandes empresas comerciais e industriais,
bem como aqueles em outros campos de atuacdo, achem tdo dificil organizar
grupos de pessoas que funcionem sem atrito na realizacdo de um determinado
objetivo. Cada ser humano individual possui forcas que sdao dificeis de



harmonizar dentro de si mesmo. Se a quimica da mente do individuo é tal que as
“unidades da sua mente ndo podem ser facilmente harmonizadas, pense no quao
dificil deve ser harmonizar um grupo de mentes para que elas funcionem como
um Master Mind.

O lider que desenvolve e direciona com sucesso as energias de um Master
Mind deve ter tato, paciéncia, persisténcia, autoconfianca e conhecimento intimo
da quimica mental, bem como a capacidade de adaptar-se (em um estado de
equilibrio e harmonia perfeitos) rapidamente a novas circunstancias, sem
demonstrar o menor sinal de aborrecimento.

Quantas pessoas existem por ai que podem cobrir esses requisitos?

O lider de sucesso deve possuir a capacidade de mudar a cor da sua mente,
como um camaledo, para aceitar todas as circunstancias que surgem relacionadas
com o objetivo de sua lideranca. Além disso, ele deve possuir a capacidade de
mudar de uma atmosfera para outra sem demonstrar o menor sinal de raiva ou
falta de autocontrole. O lider de sucesso deve compreender as Dezessete Leis do
Triunfo e ser capaz de por em pratica qualquer combinacdo destas leis, sempre
que a ocasido exigir.

Sem esta habilidade nenhum lider pode ser poderoso e sem poder, nenhum
lider pode resistir por muito tempo.

O SIGNIFICADO DE EDUCACAO

Ha muito tempo existe um equivoco geral do significado da palavra “educar”.
Os dicionarios nao tém ajudado na eliminacdao desse mal-entendido, porque eles
tém definido a palavra “educar” como o ato de transmitir conhecimento.

A palavra educar tem suas raizes na palavra latina educo, que significa
desenvolver de dentro, extrair, crescer através do direito do uso.

A natureza odeia a ociosidade em todas as suas formas. Ela da vida continua
apenas aos elementos que estao “em uso”. Amarre um braco, ou qualquer outra
parte do corpo, deixando-o fora de uso, e ele atrofiara em breve e perdera a vida.
Inverta a ordem, use um braco mais do que o normal, como o do ferreiro que
empunha um martelo pesado durante todo o dia, e esse braco (desenvolvido a
partir de dentro) se fortalecera.

O poder cresce a partir do conhecimento organizado, mas lembre-se que
“cresce de dentro para fora” através da aplicacdo e do uso!



Um homem pode tornar-se uma enciclopédia ambulante sem possuir qualquer
poder valioso. Este conhecimento apenas se torna poder na medida em que é
organizado, classificado e colocado em acdao. Alguns dos homens mais educados
que o mundo ja conheceu possuiam muito menos conhecimento geral do que
outros que ficaram conhecidos como tolos, a diferenca entre os dois é que o
primeiro colocou o conhecimento que tinha em uso enquanto o tltimo ndo fez tal
aplicacao.

Uma pessoa “educada” é aquela que sabe como adquirir tudo o que precisa
para a conquista do seu objetivo principal na vida, sem violar os direitos dos
seus semelhantes. Pode ser uma surpresa para muitos dos chamados homens
“letrados” saberem que estdio longe de qualificarem-se como homens
“educados”. E também pode ser uma grande surpresa para muitos que acreditam
sofrer da falta de “aprendizado” saberem que sdao bem “educados”.

O advogado bem-sucedido ndao é necessariamente aquele que memoriza o
maior numero de leis. Pelo contrario, o advogado bem-sucedido é aquele que
sabe onde encontrar uma lei, além de uma variedade de opiniGes que a suportem
e que sejam adequadas as necessidades imediatas de um determinado caso.

Em outras palavras, o advogado bem-sucedido é aquele que sabe onde
encontrar a lei que ele quer quando precisar.

Este principio aplica-se, com igual forca, para os campos da industria e dos
negocios.

Henry Ford teve pouca escolaridade elementar, mas ele é um dos mais
“educados” homens no mundo, porque adquiriu a capacidade de combinar as leis
naturais e as economicas de tal maneira, para nao falar das mentes dos homens,
que ele tem poder para adquirir qualquer coisa de natureza material que desejar.

Alguns anos atras, durante a Primeira Guerra Mundial, o Sr. Ford entrou com
uma acao contra o Chicago Tribune, alegando que o jornal havia publicado
declaracoes caluniosas sobre ele, uma das quais foi a afirmacdao de que Ford
seria um “ignoramus”, um pacifista ignorante, etc.

Quando o processo foi a julgamento, os advogados do Tribune
comprometeram-se a provar, pelo proprio Ford, que a sua afirmacdo do jornal
era verdadeira, que ele era realmente ignorante, e com este objetivo em vista eles
o contrainterrogaram em todos os tipos de assuntos.

Uma das perguntas que fizeram foi:



“Quantos soldados os britanicos enviaram para reprimir a rebelido nas
colonias em 17767”

Com um sorriso maroto no rosto, Ford respondeu com indiferenca:

“Nao sei quantos, mas ouvi dizer que eram muito mais do que os que
conseguiram voltar.”

Gargalhadas do tribunal, do juri, dos espectadores e até mesmo do advogado
frustrado que havia feito a pergunta.

Essa linha de interrogatério continuou durante uma hora ou mais e Ford
permaneceu perfeitamente calmo enquanto isso. Por fim, ele havia permitido que
os “espertos” advogados brincassem com ele até ele se cansar disso, e em
resposta a uma pergunta particularmente ofensiva e insultante, Ford levantou-se,
apontou o dedo para o advogado questionador e respondeu:

“Se eu realmente quisesse responder as perguntas tolas que acabaram de ser
feitas, ou qualquer uma das outras que vocé tem feito, deixe-me lembra-lo que
eu tenho uma fileira de botdes sobre a minha mesa e, ao pressionar o botdo
correto, eu poderia chamar homens que poderiam me dar a resposta correta para
todas as perguntas que vocé fez e para muitas outras que vocé nao tem
inteligéncia suficiente para perguntar ou responder. Agora, vocé poderia
gentilmente me dizer por que eu deveria encher a minha mente com um monte
de detalhes intteis a fim de responder a cada pergunta estupida que alguém pode
fazer, quando eu tenho homens capazes por todos os lados, que podem me
fornecer todos os dados que eu quiser quando eu chamar por eles?”

Essa resposta foi citada de memoria, mas se refere substancialmente a
resposta de Ford.

Houve um siléncio na sala do tribunal. O queixo do advogado questionador
caiu, seus olhos se arregalaram, o juiz inclinou-se a frente e olhou na direcao do
Sr. Ford. Muitos do juri acordaram e olharam ao redor, como se tivessem ouvido
uma explosao, o que de fato ouviram.

Um pastor proeminente, que estava presente na sala do tribunal na época,
disse mais tarde que a cena lembrou-o do que deve ter ocorrido quando Jesus
Cristo foi a julgamento perante Poncio Pilatos, logo apos ter dado sua famosa
resposta a pergunta de Pilatos: “O que é a verdade?”

No vernaculo do dia, a resposta de Ford atingiu o questionador em cheio.

Até o momento daquela resposta, o advogado havia desfrutado de um



diversdao consideravel que ele acreditava ser as custas de Ford, exibindo
habilmente sua amostra de conhecimentos gerais e comparando-a com o que
deduziu ser a “ignorancia” de Ford em muitos acontecimentos e temas.

Mas aquela resposta acabou de vez com a diversdao do advogado.

Ela também provou mais uma vez (para todos os que tinham inteligéncia para
aceitar a prova) que a verdadeira educacao significa o desenvolvimento da mente
e ndo apenas o recolhimento e a classificacdao do conhecimento.

Ford provavelmente ndo poderia ter citado as capitais de todos os estados dos
Estados Unidos, mas ele poderia ter, e de fato tinha, o “capital” com o qual podia
fazer muita coisa acontecer dentro de cada estado da Unido.

Educacdo — ndo nos esquecamos disso — consiste do poder com o qual alguém
pode obter tudo o que é necessario sem violar os direitos dos seus semelhantes.
Ford se encaixa dentro dessa definicao, pela razdao que o autor tentou deixar clara
ao mencionar o incidente anterior relacionado com a simples filosofia de Ford.

Ha muitos homens “estudados” que, teoricamente, poderiam facilmente
confundir Ford com um labirinto de perguntas que ele ndo poderia responder
pessoalmente. Mas Ford poderia travar uma batalha no campo industrial ou
financeiro que iria exterminar esses mesmos homens e todas as suas sabedorias e
conhecimentos abstratos.

Ford provavelmente ndo poderia entrar em um laboratério e separar os
componentes da agua em seus atomos de hidrogénio e oxigénio e entdo
recombinar esses atomos em sua forma original, mas ele sabia como se cercar de
quimicos que podiam fazer isso quando ele quisesse.

O homem que pode inteligentemente utilizar o conhecimento possuido por
outro é tanto ou mais educado do que a pessoa que simplesmente tem o
conhecimento, mas ndo sabe o que fazer com ele.

ARELACAO ENTRE O IMPULSO SEXUAL E A GENIALIDADE

O impulso sexual é, de longe, o mais poderoso das oito forcas motivadoras
basicas que estimulam a mente para a acdao. Devido a importancia deste assunto,
ele foi reservado como capitulo final do primeiro dos dezessete fatores que
constituem a Lei do Triunfo.

A parte que o desejo sexual desempenha na conquista de grande sucesso foi
descoberta pelo autor em seus estudos sobre as biografias de grandes lideres e



em sua analise de homens e mulheres da idade atual que alcangaram altas
posicOes em suas areas de atuacao.

O sexo é um tema sobre o qual a maioria das pessoas é imperdoavelmente
ignorante. O desejo sexual tem sido caluniado e parodiado por ignorantes e
vulgares por tanto tempo que a palavra sexo muito raramente é mencionada na
sociedade educada. Homens e mulheres conhecidos por serem de natureza
altamente sexuada geralmente sdo encarados como pessoas que devem ser
monitoradas e, em vez de serem vistas como “abencoadas”, sao geralmente ditas
“amaldicoadas”.

Durante os primeiros anos de investigacao, quando esta filosofia estava em
fase embrionaria, o autor descobriu que todo grande lider na arte, na musica, na
obra literaria, na politica e em praticamente todas as outras esferas da vida era
uma pessoa altamente sexuada. Entre o grupo cujas biografias foram
cuidadosamente estudadas vamos mencionar, com o proposito de refrescar a
memoria do leitor sobre o assunto, os seguintes:

Napoledo Bonaparte
Shakespeare

George Washington
Abraham Lincoln
Ralph Waldo Emerson
Robert Burns

Thomas Jefferson

Lembremo-nos também de alguns nomes de colegas de idade mais avancada
altamente sexuados, que sao conhecidos por terem sido homens de grandes
conquistas em suas respectivas vocagoes:

Elbert Hubbard
Elbert H. Gary
Oscar Wilde
Woodrow Wilson
John H. Patterson
Stanford White
Enrico Caruso

Por razdes éticas, ndo seria apropriado mencionar os nomes dos homens ainda



vivos, mas o leitor pode facilmente encontrar esses nomes fazendo um inventario
de todos os homens que desfrutam a reputacdao de uma grande lideranca em seus
respectivos campos de atuacao.

O desejo sexual é a forma de emocdao humana mais elevada e refinada. Ele
eleva a taxa de vibracdo da mente como nenhuma outra emocao € capaz e faz
com que as faculdades imaginativas do cérebro funcionem como as de um génio.
Longe de ser algo do qual envergonhar-se, a natureza altamente sexuada é
uma béncdao da qual uma pessoa deve sentir-se orgulhosa e niao deve
desculpar-se.

O VALOR DA TRANSFORMACAO DO DESEJO SEXUAL

Ser altamente sexuado ndo é o suficiente, por si sd, para produzir um génio.
Somente aqueles que entendem a natureza do desejo sexual e que sabem como
transformar esta emocdo poderosa em outros canais de acdo diferentes do
contato sexual elevam-se a condicdo de génio. O desejo de sexo é uma forca
motriz em relacdo a qual todas as outras forcas motivadoras ficam em segundo
lugar, na melhor das hip6teses. A mente que foi despertada pelo desejo sexual
intenso torna-se receptiva ao impulso de ideias que surgem de fontes externas
através do que normalmente chamamos de inspiragdo.

E a crenca deste autor — ndo sem consideraveis evidéncias para apoia-la — que
todas as ditas “revelacdes” de qualquer natureza, da religido a arte, sao induzidas
pelo intenso desejo de contato sexual. Todas as pessoas chamadas “magnéticas”
sdo altamente sexuadas. As pessoas que sao brilhantes, encantadoras, versateis e
bem-sucedidas sdao geralmente altamente sexuadas. Prove isso a si mesmo,
analisando aqueles que vocé sabe que sdao altamente sexuados.

Destrua a capacidade de ter forte desejo sexual e vocé tera removido tudo o
que é poderoso em um ser humano. Se vocé quiser a prova disso, observe o que
acontece com um Vvigoroso garanhdo ou qualquer outro animal do sexo
masculino, como um touro ou um porco, depois de ter sido castrado. No
momento em que o desejo sexual é destruido em qualquer animal, do homem até
as mais baixas formas de vida animal, a capacidade de dominar a a¢do é
destruida com ele. Esta é uma afirmacdo biologica conhecida demais para ser
questionada. Além disso, é um fato significativo e importante.

A ENERGIA SEXUAL TEM VALOR TERAPEUTICO



E um fato bem conhecido pelos cientistas, embora ndo seja de conhecimento
geral do leigo, que o contato sexual tem um valor terapéutico que nao é
encontrado em nenhuma outra emocao humana. No entanto, esse fato pode ser
facilmente verificado até mesmo pelo estudo mais casual do assunto, observando
o estado fisico do corpo ap6s o contato sexual entre duas pessoas que tém
afinidade. Que mente é tdo vulgar e ignorante para nao ter observado que, apos o
contato sexual entre duas pessoas que estdo adequadamente “equilibradas” ou
acasaladas, o corpo fisico torna-se relaxado e calmo? O relaxamento induzido
dessa forma proporciona ao sistema nervoso uma oportunidade mais favoravel
para equilibrar e distribuir a energia nervosa do corpo para todos os Orgaos.
Energia nervosa adequadamente distribuida é a for¢ca que mantém um corpo
saudavel. Além disso, a energia nervosa adequadamente distribuida através do
relaxamento € o agente que elimina a causa de todas as doencas fisicas.

Esses fatos citados resumidamente ndao siao meras opinides do autor desta
filosofia. Eles foram recolhidos através de 25 anos de pesquisa cuidadosa com a
colaboracdo de alguns dos mais eminentes cientistas conhecidos pelas geracoes
do passado e do presente. Um deles é um médico bem conhecido que foi
suficientemente ousado para admitir que havia frequentemente recomendado
uma mudanca nos companheiros sexuais para pacientes que sofriam de
hipocondria (pessoas que sofrem com doencas imagindrias) e, dessa maneira,
produziu curas que nao teria sido possivel produzir de outra forma. Esse médico
foi ainda mais longe ao prever que nao faltava muito tempo para que essa forma
de terapia fosse mais geralmente entendida e utilizada. O autor desta filosofia
pode afirmar que a maioria da raca humana ainda é lamentavelmente ignorante a
respeito das possibilidades do impulso do sexo, ndo s6 em conexdao com a
manutencao da saide, mas também em conexdo com a criacao de génios.

Pareceu bastante significativo para este autor quando ele fez a descoberta de
que praticamente todo grande lider a quem ele teve o privilégio de estudar de
perto era um homem cujas conquistas foram, em grande parte, inspiradas por
uma mulher. Em muitos casos, a “mulher no caso” é uma pequena e modesta
esposa de quem o publico mal ouviu falar. Em alguns casos, a fonte de
inspiracdo foi a “outra.” Um grande e duradouro amor é motivo suficiente para
conduzir até mesmo um homem mediocre a inacreditaveis realizacdes, uma
afirmacdo que deveria ser lembrada por todas as esposas.



O impulso sexual é o agente conhecido mais efetivo através do qual a mente
pode ser “elevada” e se tornar um Master Mind!

AS DEZ MAIORES FONTES DE ESTIMULACAO MENTAL

Pode ser ttil destacar aqui as principais fontes de estimulacao mental, tendo
em vista o fato de que todas as grandes conquistas sdao o resultado de algum tipo
de estimulo que eleva a mente a uma taxa de vibracdo de alta frequéncia. Esses
estimulos estdo listados na ordem em que o autor acredita ser a sua importancia,
como segue:

1. Contato sexual entre duas pessoas motivadas por um genuino sentimento
de amor.

2. Amor, ndo necessariamente acompanhado por contato sexual.

3. Desejo Ardente de fama, poder e ganho financeiro.

4. Musica. Age como um poderoso estimulante para pessoas altamente
emocionais.

5. Amizade entre aqueles do mesmo sexo ou do sexo oposto,
acompanhada de um desejo mutuo de ser ttil em uma determinada tarefa.
6. Coligacdo por meio de um Master Mind entre duas ou mais pessoas
aliadas mentalmente com o propdsito de ajuda mutua, em um espirito
altruista.

7. Sofrimento mutuo, como aquele vivido por pessoas que sdo
perseguidas injustamente por questdes raciais, religiosas, econdmicas e
por diferencas de opinido.

8. Autossugestdo, através da qual um individuo pode elevar sua propria
mente, pela autossugestdao com um proposito definido.

9. Sugestdo. A influéncia da sugestdo externa pode levar uma pessoa a
altos niveis de realizacOes ou, se usada de forma negativa, para o abismo
do fracasso e da destruicao.

10. Narcoticos e alcool. Esta fonte de estimulo mental é totalmente



destrutiva e conduz, ao fim, a negacdo de todas as outras nove fontes de

estimulo.

Estimulante mental é qualquer influéncia que ira, temporariamente ou
permanentemente, elevar a taxa de vibracdo do cérebro. Aqui vocé tem uma
breve descricdao de todas as principais fontes de estimulo mental. Através destas
fontes pode-se comungar temporariamente com a Inteligéncia Infinita, um
procedimento que constitui tudo o que ha de genial. A afirmag¢do anterior é
definitiva e simples. E pegar ou largar, como vocé preferir! A afirmativa é um
fato positivo porque este autor teve o privilégio de ajudar dezenas de homens e
mulheres a sairem da mediocridade e alcancarem estados de espirito que
poderiam classifica-los como génios. Alguns foram capazes de permanecer neste
estado exaltado, enquanto outros recairam ao seu antigo estado, temporaria ou
permanentemente.

O autor entrevista pessoalmente e analisa uma média de doze homens e
mulheres todos os dias com o proposito de ajuda-los a descobrir a fonte mais
adequada de estimulo mental e a saida, resultante dessa estimulacdo, mais
rentavel para os seus talentos.

Em muitas dezenas de ocasiOes, o autor teve a experiéncia de ver um cliente
inventar algo util ou criar um plano original de prestacao de servicos bem no
meio da analise.

Nem duas horas anteriores a escrita dessas linhas, um cliente cujo nome é H.
Gundelach veio com sua esposa para analise, e antes que tivessem se passado
trinta minutos, o Sr. Gundelach concebeu uma ideia para um novo estilo de
bloco “intertravado” adequado para a construcao de vias publicas, que pode ser
util em todo o pais, sem falar na fortuna que pode gerar para ele. Talvez fosse
mais correto dizer que nods trés — ele, sua esposa e eu — concebemos a ideia
simultaneamente.

FALTA DE AUTOCONTROLE

O uso de alcool e narcoticos como estimulantes mentais é condenado sem
excecdo, uma vez que eles eventualmente destroem a poténcia de funcionamento
normal do cérebro. Embora seja verdade que alguns dos maiores génios literarios
do passado tenham usado alcool como estimulante, com algum tipo de sucesso



temporario, € igualmente verdade que tal uso geralmente torna-se um excesso
que os destréi. Edgar Allan Poe e Robert Burns utilizavam o alcool como
estimulante da mente, com efeitos reveladores, mas ambos foram destruidos pelo
uso excessivo desse tipo de estimulante. Dos dez estimulantes descritos nesse
capitulo, nove sao seguros para uso e mesmo estes nao podem ser utilizados em
excesso.

O contato sexual é o mais poderoso de todos os estimulantes da mente, mas
também pode ser usado em excesso com efeitos tao prejudiciais quanto o uso
excessivo de alcool ou narcoticos. Comer excessivamente pode ser tdo
prejudicial quanto qualquer outra forma de excesso e, em muitos milhares de
casos, esta forma de indulgéncia destroi todas as possibilidades de grandes
realizacoes.

Um dos dezessete fatores da Lei do Triunfo é o Autocontrole. Como sera
visto quando chegarmos neste assunto, o autocontrole ¢ uma roda de equilibrio
que protege o individuo contra os excessos de toda natureza. Os trés principais
excessos que estdo destruindo pessoas em todo o mundo atualmente sdo: o
excesso na alimentacdo, o excesso de indulgéncia sexual e o excesso de bebidas
fortes e drogas. Uma € tao fatal para o sucesso como qualquer uma das outras
duas.

POR QUE O SUCESSO RARAMENTE VEM ANTES DOS QUARENTA

A principal razdao pela qual o homem normalmente ndo acerta o passo para
alcancar o sucesso no campo profissional antes dos 40 anos € a sua tendéncia a
dissipar sua energia através do excesso de indulgéncia sexual. O homem médio
ndo aprende que o desejo sexual tem outras possibilidades de uso do que tdo
somente o contato sexual — e isso ocorre até que ele tenha atingido em média a
idade de 40 a 45 anos. Até essa idade, a vida do homem médio (classificacdo na
qual a maioria dos homens pode ser corretamente colocado) é apenas uma longa
e continua orgia, através da qual toda as suas mais finas e poderosas emocoes
sao semeadas descontroladamente aos quatro ventos. Esta ndo é meramente a
opinido deste autor, é uma declaracdao de fato baseada em uma analise cuidadosa
de mais de 20 mil pessoas. O estudo e a analise inteligentes de 20 mil pessoas
resultaram em uma classificagdo muito precisa de toda a raca humana.

Entre os excessos na alimentacdo e o excesso de indulgéncia sexual, o homem



médio tem pouca energia restante para outros usos, até que ele tenha passado da
idade de 40 anos, e frequentemente, em muitos casos 0os homens nunca adquirem
o dominio de si mesmos com relacao a essas duas fraquezas. Infelizmente é
verdade que a maioria dos homens ndao vé o excesso de indulgéncia na
alimentacdo e na vida sexual como sendo excessos perigosos que destroem suas
chances de sucesso na vida. Nao ha nenhum argumento contrario sobre os efeitos
nocivos do uso excessivo de alcool e narcoticos, uma vez que todo mundo sabe
que tal abuso € fatal para o sucesso, mas nem todo mundo sabe que 0s excessos
na vida sexual e na alimentacao podem ser tao desastrosos quanto.

O desejo de contato sexual é o mais forte, mais poderoso e mais
impulsionador de todos os desejos humanos, e por isso mesmo pode ser
aproveitado e transformado em outros canais que nao o do contato sexual, de
maneira que elevara uma pessoa ao status de genio. Por outro lado, este impulso
poderoso, se nao for controlado e assim transformado, pode levar o homem a um
nivel inferior ao de um animal comum.

Para encerrar esse capitulo, o autor gostaria de responder para aqueles que
questionam se o abuso do estimulo sexual pode ser prejudicial para os homens e
mulheres jovens. A resposta é a seguinte: A ignordncia no assunto sexo, devido a
falta de livre discussdo por aqueles que realmente o entendem, resultou no uso
destrutivo da emogdo do sexo ao longo dos séculos. Além disso, se alguém
sentir que esta breve referéncia pode prejudicar a moral dos jovens desta
geracao, lembre esta pessoa que a maioria dos jovens obtém a sua educacdo
sexual a partir de fontes menos louvaveis do que um livro dessa natureza, e essa
educacdo é geralmente acompanhada de interpretacoes do poder do sexo que de
maneira alguma relacionam os temas sexo e genialidade ou sequer sugerem que
possa existir essa possibilidade, como a da transmutacdo da energia sexual em
arte e obras literarias da mais louvavel ordem, lideranca empresarial e uma
infinidade de outras formas de servico tteis e construtivas. Esta é uma era de
discussao franca dos grandes mistérios da vida, entre os quais o sexo pode ser
corretamente classificado. Por fim, o desejo de sexo é de natureza biologica e
ndo pode ser suprimido por meio do siléncio! Na verdade, a emocdo do desejo
sexual é a melhor de todas as emoc¢Oes humanas, e a relagdo sexual é a mais bela
de todas as relacdes. Por que, entdo, propagar a ideia de que o relacionamento
sexual é algo feio e vulgar, tentando encobrir o assunto no escuro contexto do



siléncio?

Por falta de espaco, o tema Master Mind deve terminar aqui. Passamos para a
discussao sobre o segundo dos dezessete fatores da Lei do Triunfo, lamentando
que esta falta de espaco nos impeca de discutir os restantes dezesseis temas tao
extensivamente como fizemos com o do Master Mind.



LicAo pois
O OBJETIVO PRINCIPAL DEFINIDO

S5

Para ser bem-sucedido em qualquer tipo de tarefa vocé deve ter uma meta
definida para atingir. Vocé deve ter planos definidos para alcangar esse objetivo.
Nada que valha a pena é conseguido sem um plano definido de procedimento
que é sistematica e continuamente seguido dia apos dia.

O objetivo principal definido é colocado no inicio das dezessete Leis do
Triunfo porque sem ele nenhuma das outras dezesseis leis seria util, pois como
uma pessoa poderia esperar ter sucesso, ou como poderia saber que o alcancou,
sem antes ter determinado o que queria realizar?

Durante os ultimos vinte e poucos anos o autor analisou mais de 20 mil
pessoas em quase todas as esferas da vida e, por mais surpreendente que possa
parecer, 95% dessas pessoas eram fracassadas. Isto quer dizer que elas mal
estavam ganhando o necessario para sobreviver, algumas delas sequer isso
tinham. Os outros cinco por cento eram bem-sucedidos, ou seja, estavam
ganhando o suficiente para todas as suas necessidades e reservando algo em prol
da independeéncia financeira ideal.

O ponto importante sobre esta descoberta foi que os cinco por cento bem-
sucedidos tinham um objetivo principal definido e também um plano para atingi-
lo. Em outras palavras, aqueles que sabiam o que queriam e tinham um plano
para consegui-lo prosperaram, enquanto aqueles que nao sabiam o que queriam
estavam alcan¢ando exatamente isso — nada!

Se um homem esta envolvido na atividade de vendas, ou na prestacdo de um
servico que exige certos métodos para lidar com seus clientes e alcancar sua
fidelizacdo, ele devera ter um plano definido para a obtencao deste resultado. O
plano pode ser de um jeito ou de outro, mas deve ser distinto e de tal natureza
que impressione positivamente as mentes de seus clientes. Qualquer um pode
entregar a mercadoria para aqueles que vém voluntariamente e pedem por ela,
mas nem todo mundo desenvolveu a arte de entregar aquele “algo a mais” que
fard com que o cliente retorne. E aqui que a necessidade de um objetivo definido



e um plano definido para alcanga-lo entram.

Nos ultimos anos, os postos de gasolina se tornaram tdao numerosos que
podem ser encontrados em praticamente todas as esquinas, por assim dizer. A
gasolina, o diesel e os outros combustiveis vendidos na maioria dessas estacoes
de servico sao bons, havendo pouca diferenca entre a qualidade recebida em uma
estacdo ou em outra. Apesar disso, no entanto, existem motoristas que desviarao
quilometros do seu caminho ou retardardao o abastecimento de seu veiculo até o
ultimo minuto, com o objetivo de abastecer em sua estacao de servico favorita.

Agora, a questdao que surge é: O que faz com que essas pessoas facam isso?

E a resposta: Os clientes preferem as estacoes de servico onde sao atendidos
por pessoas que os acolhem.

O que se entende por “pessoas que os acolhem”? Significa que poucos
gerentes de postos de gasolina criaram planos definidos para o recebimento dos
motoristas de tal maneira que eles voltem novamente. Gasolina e diesel bons,
por si s6, ndo podem competir com o gerente do posto de abastecimento que
assume o compromisso de conhecer as pessoas e atendé-las de acordo com suas
peculiaridades e suas caracteristicas. Um gerente que observa os pneus de cada
automovel que acessa o posto e quando vé um pneu que precisa ser inflado,
oferece o servico prontamente. Se o para-brisas estiver com poeira ou sujo, ele
limpa com um pano molhado. Se um carro esta coberto de poeira, ele se ocupa
com um espanador. Destas e de outras maneiras, ele impressiona o motorista
assumindo o compromisso de prestar um servico diferenciado. Tudo isso ndo é
“por acaso”. Ele tem um objetivo e um plano para alcanca-lo bem definidos, e
este objetivo é trazer os motoristas de volta para a sua estacao.

Esta é uma breve declaracio do que se entende por Objetivo Principal
Definido.

Agora iremos um pouco mais a fundo no estudo do principio psicolégico no
qual a lei do Objetivo Principal Definido se baseia. O estudo cuidadoso de mais
de uma centena de lideres em praticamente todos os setores da vida revelou o
fato de que cada um deles trabalhou com um objetivo principal definido e
também um plano definido para a sua realizacao.

A mente humana é como um ima que atrai os pensamentos dominantes
mantidos na mente, especialmente aqueles que constituem um plano ou objetivo
principal definidos. Por exemplo, se um homem estabelece como seu objetivo



principal e como seu proposito diario de trabalho a adicdo de cem novos clientes
que comprardo regularmente sua mercadoria ou o servico que ele esta prestando,
imediatamente esse objetivo torna-se uma influéncia dominante em sua mente e
essa influéncia vai leva-lo a fazer o que for necessario para garantir esses cem
clientes adicionais.

Fabricantes de automoveis e outras linhas de mercadorias muitas vezes
estabelecem o que eles chamam de “metas”, que determinam o ndmero de
automoveis que devem ser vendidos em cada territorio. Essas “metas”, quando
definitivamente estabelecidas, constituem um objetivo principal definido para o
qual todos os que estdao envolvidos na distribuicao dos automéveis dirigem seus
esforcos. Raramente alguém deixa de alcancar as metas estabelecidas, mas é um
fato bem conhecido que, sem as metas, as vendas seriam muito menores do que
com elas. Em outras palavras, para alcancar o sucesso nas vendas ou em
praticamente qualquer outra linha de atuacdo, deve-se estabelecer um alvo no
qual atirar, por assim dizer, e sem esse alvo os resultados serao escassos.

Os cientistas descobriram nos ultimos anos, juntamente com outras
descobertas surpreendentes como o radio, a televisao, o dominio do ar, etc., que
qualquer homem pode atingir praticamente qualquer propdsito que possa ser
estabelecido em sua prépria mente com um objetivo principal definido. E
literalmente verdade que o homem com um proposito definido e com plena fé
em sua capacidade de alcanca-lo ndo pode ser permanentemente derrotado. Ele
pode encontrar a derrota temporariamente, talvez muitas delas, mas o fracasso
nunca!

Seu primeiro passo no caminho para o sucesso é saber onde vocé esta indo,
como vocé pretende viajar e quando vocé pretende chegar 1a, que é apenas outra
maneira de dizer que vocé deve ter um objetivo principal definido.

Esse objetivo, quando decidido, deve ser escrito de forma clara, de modo que
possa ser entendido por qualquer outra pessoa. Se ha algo “nebuloso” sobre o
seu objetivo, ele ndo é definido. Um homem que sabia o que estava dizendo uma
vez afirmou que noventa por cento do sucesso em qualquer tarefa estava em
saber o que se queria. Isso é verdade.

No momento em que vocé escreve uma declaracao do seu objetivo principal,
sua acao fixa uma imagem desse objetivo em sua mente subconsciente e, através
de um processo que até mesmo 0s cientistas mais esclarecidos ainda ndo



descobriram, a natureza faz com que sua mente subconsciente utilize esse
objetivo principal como um projeto para o qual a maioria dos seus pensamentos,
ideias e esforcos serdo direcionados, com o propdsito de alcanga-lo.

Esta é uma estranha, abstrata verdade. Algo que ndo pode ser pesado nem
medido, mas é uma verdade mesmo assim!

Vocé vera mais dos mistérios desta estranha lei quando chegar a lei da
imaginagdo, mais adiante, e também quando alcancar algumas das outras leis.



LICAO TRES
AUTOCONFIANCA

S5

A terceira das dezessete leis do triunfo é a Autoconfianca. Este termo é
autoexplicativo — significa que, para alcancar o sucesso, vocé deve acreditar em
si mesmo. No entanto, isso ndo significa que vocé nao tenha limitacoes, mas que
vocé deve fazer um inventario de si mesmo, descobrir quais sdao as qualidades
que vocé tem que sdo fortes e uteis e, em seguida, organizar essas qualidades em
um plano definido de acdo para entdo atingir o seu objetivo principal definido.

Em todos os idiomas do mundo, ndo ha uma palavra que carregue o mesmo
ou se aproxime do significado da palavra “fé”. Se é que existem “milagres”, eles
sdo realizados apenas com o auxilio de uma fé extraordinaria.

A mente descrente ndao ¢ uma mente criativa. Pesquise onde quiser, vocé nao
encontrara um unico registro de grande realizacdo, em qualquer linha de atuacao,
que ndo tenha sido concebida na imaginag¢do e trazida para a realidade por meio
da fé!

Para ter sucesso, vocé deve ter fé na sua propria capacidade de realizar
qualquer coisa que vocé condicione sua mente a realizar. Além disso, vocé deve
cultivar o habito da fé naqueles que estdo associados a vocé, estejam eles em
posicdo de autoridade sobre vocé ou vocé sobre eles. A razdo psicoldgica para
isso sera coberta completamente na lei da Cooperacao, mais adiante.

Céticos ndo sdo construtores! Se Colombo nao tivesse autoconfianca e fé em
seu proprio julgamento, a parte mais rica e gloriosa desta terra poderia nunca ter
sido descoberta, e estas linhas poderiam nunca ter sido escritas. Se George
Washington e seus compatriotas histéricos de 1776 ndo tivessem autoconfianga,
as tropas de Cornwallis teriam vencido e os Estados Unidos da América hoje
seriam governados de uma pequena ilha situada a quase 5 mil quilometros de
distancia a leste.

Um objetivo principal definido é o ponto de partida de toda a realizacdo
notavel, mas a autoconfianca é a forca invisivel que persuade, conduz ou orienta
vocé dia apos dia até que o objetivo torne-se realidade. Sem autoconfiancga, as



realizacbes do homem nunca teriam passado do estagio de “objetivo”, e meros
objetivos, por si sO, nao valem nada. Muitas pessoas tém objetivos vagos, mas
ndo chegam a lugar algum porque lhes falta a autoconfianca para criar planos
definidos para alcancar esses objetivos.

O medo é o principal inimigo da autoconfianca. Cada pessoa vem ao mundo
amaldicoada, em certa medida, com seis medos basicos, os quais devem ser
dominados para que uma pessoa possa desenvolver autoconfianca suficiente para
alcancar um sucesso extraordinario.

Os seis medos basicos sdo:

1. Medo da critica;
2. Medo da doenca;

3. Medo da pobreza;
4. Medo da velhice;
5. Medo de perder o amor de alguém;

6. Medo da morte.

O espaco nao permitira uma longa descricdo de onde e como esses seis medos
surgiram. Essencialmente, eles foram adquiridos na primeira infancia, através do
ensino, da narracao de estorias de fantasmas, de discussdes sobre o “fogo do
inferno” e de muitas outras maneiras. O medo da critica é colocado no topo da
lista porque talvez seja 0 mais comum e um dos mais destrutivos.

O conhecimento do medo basico da critica rende centenas de milhdes de
délares para os fabricantes de vestuario a cada ano e custa a mesma quantidade
as pessoas timidas, porque a maioria das pessoas nao tém a personalidade ou a
coragem de usar roupas da temporada passada. Até certo ponto, 0 medo basico
da critica também é empregado pelos fabricantes de automdéveis, que mudam os
modelos a cada temporada ja que muitos homens ndao querem dirigir um carro
cujas linhas e aparéncia geral sdo de uma temporada ou mais atras.

Antes que vocé possa desenvolver autoconfianca suficiente para superar os
obstaculos que se interpOem entre vocé e o0 sucesso, vocé deve fazer um
inventario de si mesmo e descobrir quantos desses seis medos basicos estdo em
seu caminho. Poucos dias de estudo, pensamento e reflexao facilmente
permitirdo que vocé identifique qual ou quais deles estdo entre vocé e sua



préopria autoconfianca. Uma vez que vocé descobrir esses inimigos, vocé pode
facilmente elimina-los através de um procedimento que sera descrito mais tarde.

Os medos da doenca, pobreza, velhice e morte sdo resultantes principalmente
dos ensinamentos de uma época passada, quando os homens foram ensinados a
acreditar que a morte poderia trazer consigo uma vida mais horrivel do que
aquela nessa Terra, uma vida associada ao fogo e ao tormento eternos. Esses
ensinamentos chocaram tanto a sensibilidade da mente humana que o medo
ficou embutido na mente subconsciente e, dessa forma, foi transmitido de pai
para filho, mantendo-se vivo de geracdo em geracdo. Os cientistas divergem
quanto a medida em que tais temores podem ser transmitidos de pai para filho
através da hereditariedade fisica, mas todos eles concordam que a simples
discussao de tais assuntos na presenca de uma crianca € suficiente para plantar o
“medo” em sua mente subconsciente, onde nada além de uma forte resolucao e
grande fé em algo oposto ao temor plantado pode eliminar os danos causados.

O medo de perder o amor de alguém é remanescente dos dias de selvageria
humana, quando era habito do homem roubar a companheira de outro homem
usando a forca. A pratica de roubar a companheira de outro homem ainda existe
em certa medida, mas o roubo agora é feito através de seducoes de varios tipos —
roupas finas, automaveis, peles, joias e outras bugigangas — e nao pelo uso da
forca. No entanto, este elemento ainda esta suficientemente presente no animal
homem para fazer com que ele ainda o tema até certo ponto. Assim, o medo da
perda do amor tem base bioldégica bem como econdmica para a sua existéncia. O
ciume é uma forma de insanidade, pois muitas vezes surge sem a menor razao.
Apesar disso, este medo provoca sofrimento, aborrecimento e fracasso
indescritiveis nesse mundo. Entender a natureza desse medo e como alguém
passa por ele é um passo na dire¢do de seu dominio.




Na imagem vocé pode ver o simbolo do mais pesado castigo, a cruz da pobreza.
Todos os homens que estdo escalando com dificuldade o caminho da vida estdo
carregando cruzes de um tipo ou de outro, mas aquele no primeiro plano é o
mais amaldigoado. O autor da filosofia da Lei do Triunfo sabe por experiéncia
propria qudo pesada esta cruz pode ser e, justamente por saber, dedicou sua
vida a organizagdo de uma filosofia que ajudara a aliviar
o0 peso dessa carga.

Todos os leitores dessa filosofia deveriam fazer uma certa leitura paralela,
selecionando biografias de homens que alcancaram sucesso extraordinario,
porque é certo que isso revelara o fato de que esses homens encontraram
praticamente todo tipo concebivel de derrota temporaria.

No entanto, apesar dessas desanimadoras experiéncias, eles desenvolveram
autoconfianca suficiente para capacita-los a superar todos os obstaculos que
encontraram em seu caminho. Entre os livros recomendados pelo autor da Lei do
Triunfo estdo:

The Man From Maine, de Edward W. Bok
Compensation, de Ralph Waldo Emerson
The Age of Reason, de Thomas Paine
The Ascent of Man, de Henry Drummond

The Science of Power, de Benjamin Kidd

Esses cinco titulos lhes contardo a histéria completa do processo evolutivo
incrivelmente interessante através do qual a mente do homem chegou ao seu
atual estagio de desenvolvimento. Alias, depois de ler esses livros, vocé tera uma
base melhor sobre a qual construir sua autoconfianca, para entdao vocé entender
por que existem poucas “impossibilidades” conhecidas pelo homem, se é que
existe alguma. De todo jeito, leia pelo menos os dois ultimos livros, se vocé nao
puder ou ndo quiser ler a lista inteira. Ao fazé-lo e ao entender o que 1é voceé tera
o equivalente ao melhor tipo de educacdo universitaria a partir de muitos pontos
de vista.



LICAO QUATRO
O HABITO DE ECONOMIZAR

S5

E uma confissdo embaracosa, mas é verdade, que uma pessoa assolada pela
pobreza é menos do que o p6 da terra quando estamos falando da obtencao de
sucesso notavel. Talvez seja verdade que dinheiro ndo é sucesso, mas a menos
que vocé o tenha ou possa comandar o seu uso, vocé nao vai chegar muito longe,
ndo importa qual seja o seu objetivo principal definido. Da maneira como 0s
negécios sao conduzidos hoje — e como a civilizagdo esta — o dinheiro é
absolutamente essencial para o sucesso e ndo existe uma formula conhecida para
a independéncia financeira, mas se sabe que ela esta ligada, de uma forma ou de
outra, a economia sistematica.

O montante economizado de semana em semana ou de més em més nao € tao
importante quanto o fato da economia ser regular e sistematica. Isso é verdade
porque o hadbito de poupar acrescenta algo as outras qualidades essenciais para o
sucesso que nao pode ser obtido de outra maneira.

E improvavel que uma pessoa possa desenvolver a maior autoconfianca
possivel sem a protecio e a independéncia que pertencem aqueles que tém
economizado e estdo economizando dinheiro. O fato de ter poupanga em forma
de dinheiro ou capital da a pessoa que o tem uma autoconfianca e uma fé quase
que impossiveis de serem obtidas de outra forma.

Sem dinheiro uma pessoa esta a mercé de qualquer outra que pretenda
explora-la ou saquea-la. Se um homem que ndo economiza e nao tem dinheiro
oferece seus servicos a outro, ele tera que aceitar o que o comprador oferecer,
ndo ha alternativa.

Se a oportunidade de lucrar de alguma forma aparece, ndo é de nenhum
proveito para o homem que nao tem dinheiro nem crédito, e deve-se manter em
mente que o crédito geralmente é baseado na quantidade de dinheiro que se tem
ou no seu equivalente.

Quando a filosofia da Lei do Triunfo foi criada, o habito de economizar ndo
foi incluido como uma das dezessete leis, resultando em milhares de pessoas que



experimentaram essa filosofia tendo reconhecido que ela os levou quase até a
obtencdo do seu objetivo, para entdo acabar com as suas esperan¢as. Durante
anos, o autor do curso e o criador da filosofia procuraram a razao pela qual ela
ndo alcancava a sua finalidade. Através de muitos anos de experimentacao e de
investigacdo foi finalmente descoberto que faltava uma lei, e era a lei do Habito
de Economizar.

Quando esta lei foi adicionada, os estudantes da filosofia da Lei do Triunfo
comecaram a prosperar sem excecdo, e agora, apenas trés anos desde que a
descoberta foi feita, milhares de pessoas tém usado a filosofia para a obtencao do
sucesso e sequer um unico caso de fracasso foi relatado.

A sua renda é de pouca importancia se vocé ndo economizar sistematicamente
uma parte dela. 10 mil dolares de renda anual nao é melhor do que 2 mil ddlares,
a menos que uma parte seja salva. De fato, uma renda anual de 10 mil ddlares
pode ser muito pior para um homem do que seria uma renda anual de 2 mil
délares, se toda a quantia fosse dissipada, pois o ato de dissipacdao pode
comprometer a saude e destruir as chances de sucesso de outras maneiras.

Milhes de pessoas leram histérias de grandes escritores sobre as estupendas
realizacOes e grande riqueza de Henry Ford, mas é seguro afirmar que nenhuma
dessas pessoas se deu ao trabalho de pensar o suficiente para determinar o real
fundamento do sucesso de Ford. Através de um teste feito pelo autor da Lei do
Triunfo, quinhentas pessoas receberam um esboco dos doze fundamentos que
foram amplamente responsaveis pelo sucesso de Ford. Nesse esboco foi
destacado que o montante de dinheiro recebido a cada ano a partir da varredura
do chdo e da retirada do lixo das fabricas da Ford chegava a cerca de US$ 600
mil. Nenhuma das quinhentas pessoas deu qualquer importancia a este fato.
Nenhuma sequer descobriu, ou se descobriu ndao fez mencao alguma, o fato de
que Ford sempre foi um poupador sistematico de recursos.

O habito de gastar é altamente desenvolvido na maioria dos americanos, mas
sabemos pouco sobre o mais importante hdbito da economia. Woolworth
construiu o arranha-céu mais alto do mundo e acumulou uma fortuna de mais de
100 milhdes de délares guardando as moedas de dez centavos que milhdes de
americanos jogavam fora. O habito de gastar dinheiro é uma mania para a
maioria das pessoas, e este habito os mantém trabalhando constantemente todos
os dias de suas vidas.



Testes mostraram, de forma conclusiva, que a maioria dos homens de
negaocios nao colocara seus recursos ou mesmo as posicoes de responsabilidade
nas maos daqueles que ndo tém o habito de poupar dinheiro. O habito de
economizar é o melhor tipo de recomendacdo para qualquer homem, ndo importa
que posicao ele possa ter ou queira vir a ter.

O falecido James J. Hill (que tinha autoridade para falar sobre o assunto)
disse que existe uma regra com a qual qualquer homem pode testar a si mesmo e
determinar com antecedéncia se ele teria ou ndo sucesso na vida, e que esta regra
era: “Ele deve ter desenvolvido o habito de guardar dinheiro sistematicamente.”



LICAO CINCO
INICIATIVA E LIDERANCA

S5

Todas as pessoas podem ser classificadas em duas categorias diferentes, a dos
lideres e a dos seguidores. Nao é frequente os “seguidores” alcancarem um
notavel sucesso, porém eles nunca o alcancam sem antes deixarem de ser
“seguidores” para tornarem-se “lideres”.

Ha uma nocao equivocada sendo transmitida ao mundo por uma certa classe
de pessoas no sentido de que um homem é pago por aquilo que ele sabe. Isto é
apenas parcialmente verdadeiro e, como todas as outras meias verdades, ela
causa mais danos do que uma completa mentira.

A verdade é que um homem é pago ndo so6 por aquilo que ele sabe, mas mais
particularmente por aquilo que ele faz com o que sabe, ou aquilo que ele delega
outros para fazer.

Sem iniciativa nenhum homem alcancara o sucesso, ndo importa o que ele
possa considerar sucesso, porque ele ndao fara nada além do seu trabalho normal
e corriqueiro, como quase todos os homens sdao obrigados a fazer a fim de ter um
lugar para dormir, algo para comer e roupas para vestir. Essas trés necessidades
podem ser supridas, de um certo tipo, sem o auxilio da iniciativa e da lideranca,
mas a partir do momento em que um homem convence a sua mente a adquirir
mais do que as necessidades basicas da vida, ele deve cultivar os habitos da
iniciativa e da lideranca ou ficara imobilizado.

O primeiro passo essencial no desenvolvimento da iniciativa e da lideranga é
formar o habito de tomar decisdes rapidas e firmes. Todas as pessoas bem-
sucedidas tém uma certa quantidade de decisdes a tomar. O homem que oscila
entre duas ou mais mal amadurecidas e vagas nocoes do que ele quer fazer,
geralmente acaba nao fazendo nada.

Houve muita “conversa” sobre a constru¢ao do canal do Panama por muitas
geracoes, mas o trabalho real de construir o canal nunca foi muito além da fase
de “conversa” até que o falecido Theodore Roosevelt tornou-se presidente dos
Estados Unidos. Com a firmeza de decisdo que foi a base de suas realizacoes e a



verdadeira fundacdo de sua reputacao como lider, Roosevelt tomou a iniciativa,
elaborou um projeto de lei para o Congresso a aprovar, forneceu o dinheiro e
passou a trabalhar com um espirito de autoconfianca, além de um objetivo
definido e um plano definido para a sua realizacao, e pronto! O tao falado canal
do Panama tornou-se uma espléndida realidade.

Nao é suficiente ter um objetivo principal definido e um plano definido para a
sua realizacdo. Mesmo que o plano seja perfeitamente pratico e vocé tenha toda
a habilidade necessaria para conduzi-lo até o sucesso — vocé precisa mais do que
isso — vocé precisa realmente ter iniciativa e pegar as rédeas do seu plano em
movimento e guia-lo até que seu objetivo seja alcancado.

Estude aqueles que vocé sabe serem fracassados (vocé vai encontra-los por
todos os lados) e observe que, sem uma tnica excecao, eles nao tém firmeza de
decisdo mesmo em questdes de importancia menor. Essas pessoas geralmente
falam demais, mas sdao de fraco desempenho. “Acdes, nao palavras!” deve ser o
lema do homem que tem a intencao de ter sucesso na vida, ndo importa qual a
sua vocacao ou qual o seu objetivo principal definido.

A falta de decisdo muitas vezes resultou em insanidade. Nada é tdo ruim ou
terrivel uma vez que se tomou a decisdo de enfrentar as consequéncias. Esta
verdade foi demonstrada de forma bastante eficaz por um homem que foi
condenado a morte na cadeira elétrica. Quando perguntado como se sentia
sabendo que estaria morto em meia hora, ele respondeu: “Bem, isso ndao me
incomoda em nada. Eu me convenci que teria que ir em algum momento, e ele
poderia tanto ser agora como alguns anos mais tarde, porque a minha vida nao
tem sido nada mais do que um triste fracasso e uma fonte constante de
problemas. Apenas pense, em breve estara tudo acabado!”

O homem na verdade estava aliviado porque as responsabilidades da vida a
qual ele havia sido submetido, que o haviam levado a um final tdo indigno,
estavam prestes a cessar.

Lideres proeminentes e bem-sucedidos sdao sempre pessoas que tomam
decisOes rapidamente, ainda assim ndao deve-se assumir que decisOes rapidas sdo
sempre aconselhaveis. Ha circunstancias que exigem deliberacdo, o estudo dos
fatos relacionados com a decisdo a tomar-se, etc. No entanto, apds recolher e
organizar todos os fatos disponiveis, ndo ha desculpa para adiar a decisdo, e a
pessoa que tem o habito de tal adiamento ndo se tornara um lider eficaz até que



preencha essa lacuna.

Julio César tinha muita vontade de vencer o exército de outro pais, mas ele
hesitou porque ndo tinha certeza da lealdade de seu proprio exército. Entao ele
formulou um plano que asseguraria essa lealdade. Carregou seus soldados em
barcos até as margens do seu inimigo, descarregou os soldados e os instrumentos
de guerra e, em seguida, deu ordens para que queimassem todos os barcos.
Virando-se para os seus generais, ele disse: “Agora é vencer ou morrer! Nos nao
temos escolha! Contem aos seus homens e deixem que eles saibam que € a vida
dos nossos inimigos ou a nossa.” Eles foram para a batalha e venceram porque
todos os seus soldados haviam tomado a decisdo de ganhar!

Grant disse: “Lutaremos ao longo destas linhas por todo o verdao se for
preciso”, e apesar de suas deficiéncias, ele tomou essa decisdo e venceu!

Quando questionado por um de seus marinheiros sobre o que ele faria se eles
ndo vissem sinais de terra no dia seguinte, Colombo respondeu: “Se nao virmos
nenhuma terra amanhd, continuaremos navegando.” Ele também tinha um
objetivo principal definido, um plano definido para a sua realizacdo e havia
tomado a decisdo de nao voltar atras.

E um fato conhecido que muitos homens ndo conseguem fazer o seu melhor
até que eles estejam realmente com as costas contra a parede, sob o estresse da
necessidade mais urgente. O perigo iminente permitira que um homem
desenvolva coragem sobre-humana e forcas tanto do corpo quanto da mente
muito desproporcionais em relacdao aquelas normalmente utilizadas.

Napoleao, quando surpreendido pelo inimigo, tendo descoberto que havia um
fosso profundo camuflado logo a frente da linha de marcha de suas tropas, deu
ordem para sua cavalaria avancar. Ele esperou até que os cadaveres de homens e
cavalos enchessem o fosso e, em seguida, marchou com seus soldados em frente
e acabou com o inimigo. Isso exigiu decisdo, mais do que isso, exigiu uma
decisdo instantdnea. Um minuto de hesitacdo e ele teria sido rodeado pelo
inimigo e capturado. Ele fez o inesperado, o “impossivel”, e venceu.

No campo das vendas quase todos os vendedores conhecem a desculpa
estereotipada: “Vou refletir sobre isto e voltarei mais tarde”, o que na realidade
significa: “Eu desejo comprar, mas me falta a coragem de chegar a uma decisdo
definitiva e responder francamente”. Sendo um lider e compreendendo o valor
da iniciativa, o verdadeiro vendedor nao aceita essa desculpa como resposta. O



verdadeiro vendedor comeca imediatamente a auxiliar o potencial comprador no
processo de “refletir sobre isto” e, em pouco tempo, o trabalho esta concluido e a
venda realizada.



LI1CAO SEIS
IMAGINACAO

S5

Nenhum homem jamais conseguiu nada, criou nada, construiu qualquer plano
ou desenvolveu um objetivo principal definido sem o uso de sua imaginagdo!

Tudo o que qualquer homem ja criou ou construiu foi primeiramente
realizado em sua propria mente através da imaginagdo!

Anos antes de se tornar uma realidade, o falecido John Wanamaker viu na sua
prépria imaginacdo praticamente todos os detalhes do negocio gigantesco que
hoje leva o seu nome, e apesar do fato de que ele ndo tinha o capital necessario
para criar tal negdcio no momento, ele conseguiu obté-lo e viveu para ver o
trabalho que ele havia imaginado tornar-se uma realidade espléndida.

No atelié da imagina¢do alguém pode levar ideias e conceitos antigos e bem
conhecidos, combina-los com outras antigas ideias e desta combinacdo criar algo
que pareca ser novo. Este processo é o maior principio de todas as invencgoes.

Pode-se ter um objetivo principal definido e um plano para alcanca-lo, ter
autoconfianga, iniciativa e lideranca em abundancia e um hdbito altamente
desenvolvido de economia, mas se o elemento imaginagdo esta faltando, essas
outras qualidades se tornardo inuteis, pois nao havera forca motriz para moldar o
uso dessas qualidades. No atelié da imaginacdo todos os planos sdao criados e
sem planos nenhuma realizacdo é possivel, exceto por mero acidente.

Veja como a imaginag¢do pode ser utilizada tanto no inicio como no final dos
planos de sucesso: Clarence Saunders, que criou a cadeia de supermercados bem
conhecida Piggly-Wiggly, concebeu, ou melhor, emprestou a ideia em que as
lojas foram baseadas a partir do sistema que os refeitérios utilizam. Enquanto
trabalhava como ajudante em uma mercearia, o Sr. Saunders entrou em um
refeitorio para almocar. Ficar na fila do balcdao de alimentos esperando pela sua
vez fez com que as rodas da sua imaginacdo comecassem a girar, entdo ele
ponderou para si mesmo:

“As pessoas parecem gostar de ficar na fila e servir a si mesmas. Além disso,
mais pessoas podem ser servidas desta maneira, com menos vendedores. Por que



ndo seria uma boa ideia introduzir este sistema no ramo dos supermercados? Que
as pessoas pudessem entrar, passear com uma cesta, pegar 0o que quisessem e
pagar na saida?”

Naquele momento, com aquele pouco de “imagina¢do” elementar, Saunders
semeou uma ideia que mais tarde tornou-se a cadeia de supermercados Piggly-
Wiggly e fez dele um multimilionario.

“Ideias” sdo os produtos mais rentaveis da mente humana e todas elas sao
criadas a partir da imaginacdo. O sistema de lojas de cinco e dez centavos é
resultado da imaginacdo. Ele foi criado por F. W. Woolworth e “aconteceu” desta
forma: Woolworth estava trabalhando como vendedor em uma loja de varejo. O
proprietario da loja se queixou que tinha uma quantidade consideravel de
mercadoria antiga e invendavel que estava no meio do caminho e disse que
estava prestes a jogar uma parte dela fora, para ser incinerada, quando a
imaginacdo de Woolworth comecou a funcionar.

“Eu tenho uma ideia de como vender esta mercadoria”, disse ele, “Vamos
dispor tudo sobre a mesa e colocar uma grande placa dizendo que todos os
artigos estdo sendo vendidos a dez centavos cada.”

A “ideia” parecia viavel, foi testada e funcionou de forma satisfatéria. Em
seguida, desenvolveu-se e resultou, finalmente, na grande cadeia de lojas
Woolworth que se espalhou por todo o pais e fez do homem que usou sua
imaginag¢do um multimilionario.

As ideias sdao valiosas em qualquer negocio, e 0 homem que se encarregar de
cultivar o poder da imaginagdo, de onde as ideias nascem, mais cedo ou mais
tarde se encontrara no caminho do sucesso financeiro e com um enorme poder
retornando a ele.

Thomas A. Edison inventou a lampada elétrica incandescente com o uso de
sua imaginagdo, quando ele reuniu dois principios antigos e bem conhecidos em
uma combinagdo que nunca tinha sido feita antes. Uma breve descricao de como
isso aconteceu vai ajudar vocé a entender como a imaginacao pode resolver
problemas, superar obstaculos e estabelecer as bases para grandes realizacGes em
qualquer empreendimento.

Edison descobriu, como outros experimentadores antes dele, que poderia criar
uma luz aplicando energia elétrica a um fio e, assim, aquecer o fio até gerar um
calor branco. O problema, no entanto, era que ninguém havia encontrado uma



maneira de controlar o calor, entdo o fio queimava assim que era aquecido
suficientemente para gerar uma luz clara.

Depois de muitos anos de experimentacdao, Edison se lembrou do antigo e
conhecido método de queima de carvao vegetal e percebeu imediatamente que
este método detinha o segredo para o controle do calor, que era essencial na
criacdo de uma luz através da aplicacao de energia elétrica a um fio.

O carvao vegetal é feito colocando uma pilha de madeira no chdo, colocando
fogo na madeira e, em seguida, cobrindo-a com terra, cortando assim a maior
parte do oxigénio do fogo, o que permite que a madeira queime lentamente, mas
sem chama e impedindo que ela queime completamente. Isso porque nao pode
haver combustdo onde nao ha oxigénio, e apenas pouca combustdo onde ha
pouco oxigenio. Com esse conhecimento em mente, Edison entrou em seu
laboratério, inseriu o fio com o qual havia trabalhado dentro de um tubo a vacuo,
cortando assim todo o oxigénio, aplicou a energia elétrica no fio e pronto! Ele
tinha uma perfeita lampada incandescente. O fio no interior da lampada nao
poderia queimar-se porque ndo havia oxigénio dentro para criar combustdo
suficiente para queima-lo.

Portanto, o que aconteceu é que uma das mais uteis invencoes modernas foi
criada através da combinacdo de dois principios conhecidos abordados de uma
nova maneira.

Nao ha nada absolutamente novo!

O que parece ser novo é apenas a combinacao de ideias ou elementos antigos.
Isso é literalmente verdade na criacdo de planos de negocios, invencoes, na
producdo de metais e em tudo mais criado pelo homem.

Uma patente “basica”, que significa uma patente que abranja principios
realmente inovadores ou desconhecidos, raramente € registrada no Escritorio de
Patentes. A maioria das centenas de milhares de patentes concedidas a cada ano,
muitas das quais sdo de natureza mais util, envolvem nada mais do que uma
nova combinacdo de principios antigos e bem conhecidos que ja foram utilizados
muitas vezes antes de outras maneiras e para outros fins.

Quando o Sr. Saunders criou seu famoso sistema de lojas Piggly-Wiggly, ele
nem sequer combinou duas ideias, ele apenas pegou uma ideia antiga que viu em
uso e deu-lhe uma nova configuragdo, mas para isso € necessario ter
imaginagdo.



Para cultivar a imaginagdo de modo que ela eventualmente comece a sugerir
ideias por sua proépria iniciativa, vocé deve encarregar-se de manter um registro
de todas as ideias tteis, engenhosas e praticas que vocé vé em uso em outras
linhas de trabalho fora da sua prépria ocupacao, bem como em relacdo ao seu
préprio trabalho. Comece com um bloco de notas comum e catalogue todas as
ideias, conceitos ou pensamentos que lhe ocorrerem e que sejam capazes de uso
pratico e, em seguida, pegue essas ideias e desenvolva novos planos. Aos
poucos, chegara o momento em que o poder da sua prépria imaginagdo ira até o
depdsito da sua mente subconsciente onde todos os conhecimentos que vocé ja
recolheu estdo armazenados e fara novas combinacOes, entregando-lhe
resultados na forma de ideias originais.

Esse procedimento é praticavel porque tem sido seguido com sucesso por
alguns dos mais conhecidos lideres, inventores e homens de negocios.

Vamos definir a palavra imaginagcdo como: “A oficina da mente onde todas as
ideias, pensamentos, planos, fatos, principios e teorias conhecidas pelo homem
podem ser agrupadas em combinacdes novas e variadas.”

Uma simples combinacdo de ideias, que pode ser meramente parte de ideias
antigas e bem conhecidas, pode valer alguns centavos ou alguns milhdes. A
imaginacdo é uma faculdade que ndo tem preco ou valor, é a mais importante das
faculdades da mente, pois através dela todos os motivos do homem recebem o
impulso necessario para transformarem-se em acoes.

O sonhador, que ndo faz nada além de sonhar, usa a imaginacao, mas ele fica
aquém na utilizacdo eficiente desta grande faculdade, ja que ele nao adiciona a
ela o impulso de colocar seus pensamentos em acéo. E aqui que a iniciativa entra
e vai trabalhar para ele, desde que ele esteja familiarizado com as Leis do
Triunfo e entenda que as ideias, por si sO, sdao inuteis até serem colocadas em
acao.

O sonhador que cria ideias praticas deve apoiar essas ideias em trés das leis
que precederam esta, da imaginagdo:

1. A Lei do Objetivo Principal Definido;
2. A Lei da Autoconfianca;

3. A Lei da Iniciativa e da Lideranca.



Sem a influéncia dessas trés leis nenhum homem pode colocar em agao seus
pensamentos e ideias, embora os poderes de sonhar, imaginar e criar possam ser
altamente desenvolvidos.

Ter sucesso na vida é assunto seu! Como? Isso é algo que vocé deve
responder para si mesmo, mas em geral vocé deve fazer algo assim:

1. Adotar um objetivo definido e elaborar um plano definido para atingi-lo.

2. Tomar a iniciativa e comecar a colocar seu plano em acao.

3. Apoiar sua iniciativa acreditando em si mesmo e na sua capacidade de

completar o plano.

Nao importa quem vocé €é, o que vocé faz, qual é a sua renda, quao pouco
dinheiro vocé tem, se vocé tem uma mente sa e é capaz de usar a sua
imaginagdo, vocé pode gradualmente criar o espaco para si mesmo, que lhe dara
respeito e todos os bens materiais que vocé precisa. Ndao ha nenhum truque nisto.
O procedimento é simples, ja que vocé pode comecar com uma ideia, plano ou
proposito elementar e desenvolvé-lo gradualmente até chegar em algo mais
pretensioso.

Sua imaginagdo pode nao estar suficientemente desenvolvida nesse momento
para que vocé possa criar alguma invencdo util, mas vocé pode comecar a
exercitar essa faculdade usando-a para criar formas de melhorar a realizacdo do
seu trabalho atual, seja ele qual for. Sua imaginagdo vai crescer
proporcionalmente na medida em que vocé a comanda e a utiliza. Olhe ao seu
redor e vocé encontrara muitas oportunidades para exercitar sua imaginagdo.
Nao espere que alguém lhe mostre o que fazer, deixe que a sua imaginacao
sugira. Faca. Nao espere que alguém lhe pague para usar a sua imaginacao,
porque a sua real recompensa sera o fato de que cada vez que vocé usa-la de
forma construtiva, em novas combinacGes de ideias, ela ira crescer mais forte e,
se vocé mantiver esta pratica, chegara 0 momento em que 0S seus Servicos serao
procurados ansiosamente a qualquer preco razoavel.

Se um homem trabalha em um posto de gasolina, por exemplo, pode parecer-
lhe que ele tem poucas oportunidades de usar sua imaginagdo. Nada poderia
estar mais errado, pois na verdade, qualquer homem em tal posicao pode dar a
sua imaginacao o melhor tipo de exercicio, responsabilizando-se em cultivar



cada motorista a quem ele servir, de tal maneira que o motorista retorne. Além
disso, ele pode ir além e descobrir maneiras de captar um novo cliente a cada
dia, ou até mesmo um por semana, ou um por mes, e dessa maneira aumentar a
sua renda substancial e rapidamente. Mais cedo ou mais tarde, através deste tipo
de exercicio da imaginagdo, suportado pela autoconfianga e pela iniciativa, além
do objetivo principal definido, o homem que segue essa pratica tera a certeza de
criar algum plano que ira atrair os clientes para seu posto de abastecimento, e ele
estara, entdo, subindo os degraus da Escada para o Triunfo.

Uma analise completa das ocupagOes mostra que a ocupacao mais rentavel,
como um todo, atualmente é a relacionada com vendas. O homem cuja mente
fértil e imaginagcdo criarem uma nova e util invencao pode ndo ter capacidade
suficiente para comercializa-la e pode, portanto, ter que desfazer-se dela por uma
ninharia, como na verdade acontece muitas vezes. Mas o homem que tem a
habilidade de comercializar essa invencao podera fazer uma fortuna com isso (e
geralmente faz).

Qualquer um que possa criar planos e ideias que fardo com que o nimero de
clientes de qualquer empresa aumente constantemente, e que é capaz de deixar
todos os clientes satisfeitos, esta no bom caminho para o sucesso,
independentemente da mercadoria ou do servico que possa estar vendendo.

Nao é o objetivo desse breve esboco da filosofia da Lei do Triunfo mostrar ao
leitor o que fazer e como fazé-lo, mas as regras gerais do método que se aplica
em todas as empresas bem-sucedidas foram aqui enumeradas para que qualquer
um possa entendé-las. Essas regras sao simples e podem ser facilmente adotadas
por todos.



LICAO SETE
ENTUSIASMO

S5

Parece mais do que uma mera coincidéncia que as pessoas mais bem-
sucedidas em todas as esferas da vida — particularmente na area das vendas — sao
as do tipo entusiastas.

O entusiasmo é uma forca motriz que ndo s6 da maior poder para quem o
possui, mas € contagioso e afeta todos a quem atinge. O entusiasmo sobre o
trabalho em que se esta envolvido alivia o peso desse trabalho. Foi observado
que os trabalhadores que exercem a penosa tarefa de escavar valas podem
espantar a monotonia cantando enquanto exercem sua funcgao.

Quando os Yanks entraram em acdo durante a Primeira Guerra Mundial, eles
entraram cantando e cheios de entusiasmo. Isso foi demais para os soldados
cansados de guerra que ja estavam no campo tempo suficiente para ter
desgastado o seu préprio entusiasmo, e eles realmente foram adversarios fracos
para os Yanks.

A loja de departamentos Filene, em Boston, é aberta com musica tocada pela
banda da loja todos os dias durante os meses de verao. Os vendedores dangam,
entram no ritmo das musicas, e quando as portas finalmente abrem ao publico,
os clientes encontram uma multiddo de vendedores alegres, entusiastas e
sorridentes, muitos dos quais ainda cantarolando a musica que estavam
dancando alguns minutos antes. Este espirito entusiasta permanece com 0S
vendedores ao longo do dia. Ele ilumina o seu trabalho e cria uma “atmosfera”
na loja que é agradavel a todos os clientes.

Durante a Primeira Guerra Mundial, descobriu-se que a introdu¢do da musica,
com o auxilio de bandas e orquestras, em locais onde estavam sendo produzidos
materiais de guerra aumentou a producao, em alguns casos em até cinquenta por
cento acima da producdao sem musica. Além disso, descobriu-se que os
trabalhadores ndao s6 produziram muito mais durante o dia, mas eles chegaram
ao final da jornada sem fadiga, muitos deles assobiando ou cantarolando a
caminho de casa. Entusiasmo da maior poder aos nossos esforcos, ndo importa



em que tipo de trabalho estejamos envolvidos.

O ponto de partida do Entusiasmo é o motivo ou o desejo bem definido. O
Entusiasmo é simplesmente uma frequéncia de alta vibracao da mente. Em outra
parte desse livro pode-se encontrar uma lista completa dos estimulantes mentais
que induzirdo o estado de espirito conhecido como Entusiasmo. O desejo de
contato sexual é o maior estimulante conhecido. As pessoas que nao sentem um
forte desejo de contato sexual sdo raramente, ou nunca, capazes de se tornar
altamente entusiasmadas com alguma coisa. A transmutacdo da grande forca
motriz do desejo sexual é a base de praticamente todas as obras geniais. (Por
“transmutacdo” entende-se a troca no pensamento do contato sexual por
qualquer outra forma de acao fisica.)

A importancia do entusiasmo, como um dos dezessete fundamentos da Lei do
Triunfo, é explicado no capitulo sobre o Master Mind. O estranho fendmeno
sentido por aqueles que coordenam os seus esforcos em um espirito de harmonia
com a finalidade de aproveitar-se do principio do Master Mind, é meramente
uma alta taxa de vibracao de suas mentes conhecida como Entusiasmo.

E um fato bem conhecido que os homens prosperam mais prontamente
quando estdo envolvidos na ocupacdo de que mais gostam, e isso pela razao de
que eles tornam-se rapidamente entusiasmados com o que gostam mais. O
entusiasmo é também a base da imaginacdo criativa. Quando a mente esta
vibrando a uma taxa elevada, é receptiva as altas taxas semelhantes de vibracao,
a partir de fontes externas, proporcionando, assim, uma condicdao favoravel para
a imaginacdo criativa. Observa-se que o entusiasmo desempenha um papel
importante em quatro dos outros principios que constituem a filosofia da Lei do
Triunfo, sdo eles: o Master Mind, a Imaginacdo, o Pensamento Preciso e a
Personalidade Agradavel.

O Entusiasmo, para ser de valor, tem que ser controlado e dirigido para
determinados fins. O entusiasmo ndo controlado pode ser, e geralmente €,
destrutivo. Os atos dos chamados “bad boys” sdao nada mais nada menos do que
o entusiasmo descontrolado. O desperdicio da energia do entusiasmo
descontrolado manifestado através do contato sexual promiscuo e do desejo
sexual ndo expressado, pela maioria dos homens jovens, seria suficiente para
leva-los a grandes realizacOes se esses desejos fossem aproveitados e
transformados em uma outra forma de acao fisica.



O proximo capitulo, sobre o autocontrole, segue adequadamente o do
entusiasmo, ja que é necessario muito autocontrole no dominio do entusiasmo.



LicAo o1To
AUTOCONTROLE
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A falta de Autocontrole trouxe tristeza para mais pessoas do que qualquer
outra deficiéncia conhecida pela raca humana. Esse mal manifesta-se em um
momento ou outro na vida de todos nos.

Toda pessoa de sucesso deve ter algum tipo de instrumento de equilibrio das
suas emocoes. Quando uma pessoa “perde a paciéncia”, algo que acontece em
seu cérebro deve ser melhor compreendido. Quando uma pessoa torna-se
extremamente irritada, as glandulas suprarrenais comecam a liberar seu contetido
no sangue, e se isso se estender por um longo periodo de tempo, a quantidade
sera suficiente para causar sérios danos ao sistema inteiro, podendo até resultar
em morte.

As glandulas suprarrenais sao o “kit de reparacdo” da natureza, elas fazem
com que o sangue coagule e pare o fluxo, em caso de lesdao. A raiva estimula
imediatamente as suprarrenais e o seu contetido comeca a verter para o sangue. E
o que faz a face de uma pessoa ficar branca e vermelha, alternadamente, uma vez
que o fluxo de sangue por todo o corpo esta temporariamente controlado. Sem
davida a natureza criou este sistema para a protecdao do homem durante a fase
selvagem de seu desenvolvimento, quando a raiva geralmente precedia uma luta
terrivel contra outro animal selvagem, o que poderia significar a abertura de
veias e a perda de sangue.

Os cientistas descobriram, através de experiéncias, que quando um cdo é
atormentado até ficar irritado, exala veneno suficiente para matar um porquinho-
da-india a cada expiracdao. Um homem irritado faz o mesmo.

Mas ha outras razdes pelas quais deve-se desenvolver o autocontrole. Por
exemplo, o homem que carece dele pode ser facilmente dominado por aquele
que o possui, e levado a dizer ou fazer o que mais tarde pode ser embaracoso
para ele.

O sucesso na vida é, em grande parte, uma questao de negociacao harmoniosa
com outras pessoas, e isso requer autocontrole em abundancia.



O autor da filosofia da Lei do Triunfo observou certa vez uma longa fila de
mulheres raivosas na frente do “balcao de reclamac¢des” de uma grande loja de
departamentos em Chicago. Observando a distancia, viu-se que a jovem que
estava ouvindo as queixas manteve-se calma e sorriu o tempo todo, ndo obstante
o fato de que algumas das mulheres foram bastante agressivas. Uma a uma, esta
jovem dirigiu as mulheres para o departamento de direito com tal elegancia que
fez com que o autor caminhasse até mais perto para ver o que estava
acontecendo. Parada logo atras do balcdo de reclamagodes, havia uma outra
jovem que também estava ouvindo as queixas, e que fazia anotacdes e as passava
sobre o ombro da jovem que estava realmente atendendo no balcdo.

Essas notas continham a esséncia de cada queixa, menos a acidez e a
agressividade da pessoa que fazia a reclamacdo. A mulher no balcdo era
completamente surda! Ela estava recebendo todas as informacoes que precisava
através da assistente que estava atras dela.

O gerente da loja disse que este era o Unico sistema que havia encontrado que
lhe permitiu lidar com as reclamacGes corretamente, ja que os nervos humanos
ndo eram fortes o suficiente para ouvir durante todo o dia, dia ap6s dia, aquela
linguagem agressiva sem fazer com que o atendente se irritasse, perdesse o
controle e retribuisse a agressividade.

Um homem irritado esta sofrendo um grau de insanidade temporaria e,
portanto, dificilmente é capaz de uma negociacdo diplomatica com outros. Por
esta razdo, o0 homem com raiva ou aquele que ndo tem autocontrole é uma vitima
facil do homem que possui tal controle. Nenhum homem pode tornar-se
poderoso sem antes adquirir o controle de si mesmo.

O autocontrole também é um instrumento de equilibrio para a pessoa que é
muito otimista e cujo entusiasmo precisa ser controlado, pois é possivel tornar-se
tdo entusiasmado a ponto de aborrecer as pessoas ao seu redor.



LICAO NOVE

O HABITO DE FAZER MAIS DO QUE FOI PAGO
PARA FAZER
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Essa lei é uma pedra na qual muitas carreiras promissoras tropecaram. Existe
uma atitude generalizada entre as pessoas de executar apenas o servico suficiente
para sobreviver, mas se vocé estudar essas pessoas com cuidado, vocé vai
observar que enquanto elas podem estar realmente “sobrevivendo”, elas ndo
estdo recebendo nada mais.

Ha duas razoes principais pelas quais todas as pessoas bem-sucedidas devem
praticar esta lei:

1. Assim como um brago ou outro membro do corpo se fortalece na exata
proporcao da sua utilizacdo, 0 mesmo acontece com a mente. Ao prestar a maior
quantidade possivel de servico, as faculdades através das quais o servico é
prestado sdo colocadas em uso e, por fim, tornam-se mais fortes e precisas.

2. Ao prestar mais servi¢co do que aquele para o qual vocé é pago, vocé estara
direcionando atencao favordvel sobre si mesmo, e ndao vai demorar muito para
vocé receber ofertas extravagantes pelos seus servicos, e havera um mercado
continuo para eles.

“Faca o trabalho e vocé tera o poder”, foi o aviso de Emerson, o grande
filosofo moderno.

Isso é literalmente verdade... A pratica leva a perfeicao! Quanto melhor vocé
fizer o seu trabalho, mais apto se tornara a fazé-lo, e com o tempo vocé
alcancara tal perfeicdo que vocé encontrara poucos semelhantes a vocé no seu
campo de atuacao, se é que vai encontrar alguém.

Ao entregar um servico melhor e mais caprichado do que aquele para o
qual vocé foi pago, vocé tira proveito da “Lei de Retornos Crescentes”,
através da qual vocé recebera um valor muito maior, proporcionalmente,
do que o servigo que vocé ird prestar.



Isto ndo é apenas conversa fiada, realmente funciona na pratica. No entanto,
vocé ndo deve presumir que a lei sempre funcione instantaneamente. Se vocé
simplesmente prestar um servico com mais capricho, fazendo além daquilo que
originalmente vocé foi pago por apenas uns dias, a titulo de teste, vocé vera que
os resultados nao irdo beneficia-lo de maneira alguma. Mas adote o habito como
parte da sua filosofia de vida e deixe que todos saibam que vocé faz isso por
escolha propria, ndo apenas por acaso, mas por inten¢do deliberada, e em breve
voceé vera forte interesse pelo seu trabalho.

Vocé ndo vai encontrar muitas pessoas prestando tal servico, o que é melhor
para vocé, uma vez que voceé vai se destacar em relacdao a praticamente todos os
outros que estdao envolvidos em um trabalho semelhante ao seu. O contraste é
poderoso e vocé pode, desta forma, lucrar através dele.

Algumas pessoas utilizam o fraco argumento de que ndo vale a pena prestar
mais servico e um servico melhor do que o que sdao pagas para fazer porque isso
ndo é apreciado, pois elas trabalham para pessoas egoistas que jamais
reconhecerdo tal servico.

Espléndido! Quanto mais egoista um empregador €, mais inclinado ele estara
a querer manter uma pessoa que assume 0 compromisso de entregar um servigo
incomum, que é maior em quantidade e melhor em qualidade do que a maioria.

O egoismo “forcara” o empregador a reconhecer tais servicos. No entanto, se
ele for a excecdo que ndo tem visdao suficiente para analisar aqueles que
trabalham para ele, entdo é s6 uma questdo de tempo até que outros
empregadores percebam e oferecam a recompensa por tal esforco. O estudo
cuidadoso das vidas de homens bem-sucedidos mostrou que seguir fielmente
esta Unica regra trouxe em quantidades abundantes as recompensas nas quais o
sucesso é mensurado. Se o autor dessa filosofia tivesse que escolher apenas uma
das dezessete leis e descartar todas as outras, ele escolheria essa sem nenhum
momento de hesitacao.



LICAO DEZ
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Uma personalidade agradavel é, naturalmente, uma personalidade que nao
antagoniza. A personalidade ndo pode ser definida em apenas uma palavra, nem
com meia ddzia delas, pois representa a soma total de todas as caracteristicas
boas e ruins de uma pessoa.

A sua personalidade é totalmente diferente do que a de qualquer outro
individuo. E a soma total de qualidades, emocoes, caracteristicas, aparéncias,
etc., que o distinguem de todas as outras pessoas na Terra.

Suas roupas sao uma parte importante de sua personalidade, a maneira como
VvOCeé as usa, a harmonia das cores que vocé escolhe, a qualidade e muitos outros
detalhes indicam muito do que nitidamente faz parte da sua personalidade. Os
psicélogos afirmam que podem analisar qualquer pessoa com precisdo, em
muitos aspectos importantes, deixando essa pessoa livre em uma loja com todos
os tipos de roupas possiveis e com instrucoes para selecionar o que quiser e
vestir as roupas selecionadas.

A sua expressao facial, como mostram as linhas do seu rosto, ou a falta delas,
constitui uma parte importante da sua personalidade. Sua voz, seu tom, timbre,
volume e a linguagem que vocé usa também constituem partes importantes da
sua personalidade, porque elas o classificam instantaneamente como uma pessoa
refinada ou ndo, assim que vocé estiver falando.

A maneira como vocé aperta a mao em um cumprimento constitui uma parte
importante da sua personalidade. Se, ao apertar as mdos, vocé simplesmente
segurar um “pedaco” frio de carne e ossos que é flacido e sem vida, vocé esta
demonstrando sinais de uma personalidade sem entusiasmo e iniciativa.

Uma personalidade agradavel geralmente pode ser encontrada na pessoa que
fala suave e gentilmente, que seleciona palavras refinadas que ndao ofendem e
tem um tom de voz modesto; que seleciona roupas de estilo e cores que
harmonizam com o caso; que é altruista e ndo apenas disposta, mas desejosa de
servir aos outros; que é amiga de todos, ricos e pobres, independentemente da



politica, religido e ocupacao; que se abstém de falar mal dos outros, com ou sem
justa causa; que consegue conversar sem ser atraida para conversas vulgares ou
discussoes inuteis como politica ou religido; que vé tanto o bom quanto o mau
nas pessoas, mas da um desconto para o ultimo; que busca ndo corrigir e
repreender os outros; que sorri com frequéncia e profundamente; que ama a
musica e as criangas; que simpatiza com todos os que estdao em apuros e perdoa
atos de crueldade; que voluntariamente concede aos outros o direito de fazer o
que quiserem, desde que ndo interfiram nos direitos de terceiros; que
sinceramente se esforca para ser construtiva em cada pensamento e avaliagdo
cedidos; que incentiva os outros e os estimula para um melhor desempenho na
linha de trabalho escolhida.

A personalidade agradavel é algo que pode ser adquirido por qualquer pessoa
que tenha a vontade de aprender a negociar o seu caminho pela vida sem atrito,
com o objetivo de ficar junto pacifica e calmamente com os outros.

Um dos homens mais conhecidos e de maior sucesso dos Estados Unidos
disse certa vez que ele preferiria ter uma personalidade agradavel, como foi
definida nesse curso, ao diploma da faculdade que lhe foi concedido mais de
cinquenta anos atras, pela Universidade de Harvard. Na sua opinido, um homem
poderia realizar mais com uma personalidade agradavel do que com um diploma
universitario.

O desenvolvimento de uma personalidade agradavel chama para o exercicio
do autocontrole, pois havera muitos incidentes e muitas pessoas a testar a sua
paciéncia e destruir suas boas intencoes de ser agradavel. No entanto, a
recompensa € digna do esforco, porque aquele que possui uma personalidade
agradavel destaca-se com tanto contraste da maioria das pessoas ao seu redor
que suas qualidades agradaveis tornam-se ainda mais pronunciadas.

Quando Abraham Lincoln era jovem, ele ouviu falar que um grande
advogado, conhecido por ser um impressionante orador, iria defender um cliente
acusado de assassinato cerca de 65 quilometros de distancia da sua casa. Ele
percorreu essa distancia a pé para ouvir o homem que foi um dos oradores mais
fascinantes do Sul. Depois do discurso, quando o orador estava em seu caminho
para fora da sala do tribunal, Lincoln entrou no corredor, estendeu a mao aspera
e disse: “Eu andei 65 quilometros para ouvi-lo, se precisasse fazer novamente,
eu andaria 160”.



O advogado olhou para o jovem Lincoln, torceu o nariz e, de forma arrogante,
saiu sem dizer nada.

Anos mais tarde, os dois se encontraram mais uma vez, desta vez na Casa
Branca, onde esse mesmo advogado veio apresentar uma peticdo ao “Presidente
dos Estados Unidos” em nome de um homem que havia sido condenado a morte.

Lincoln ouviu pacientemente a tudo o que o advogado tinha a dizer e, quando
ele acabou de falar, disse: “Vejo que vocé ndao perdeu nada de sua eloquéncia
desde que o ouvi pela primeira vez defendendo um assassino anos atras, mas
vocé mudou consideravelmente de outras maneiras, pois agora parece ser um
cavalheiro educado e refinado, ja que ndo foi a impressao que tive de vocé em
nosso primeiro encontro. Talvez eu tenha cometido uma injustica, pela qual eu
agora peco perddao. Vou assinar um perdao para o seu cliente e nés poderemos
dizer que estamos quites.”

O rosto do advogado tornou-se branco e vermelho enquanto ele gaguejou um
breve pedido de desculpas!

Pela falta de uma personalidade agradavel em seu primeiro encontro com
Lincoln, ele poderia ter sofrido as consequéncias de sua conduta se o incidente
tivesse acontecido com alguém menos filantrépico que o grande Lincoln.

Ja foi dito, e talvez corretamente, que a “gentileza” representa a caracteristica
mais valiosa conhecida pela raca humana. Gentileza ndao custa nada, mas ela
retorna rendimentos estupendos se for praticada como um habito, num espirito
de sinceridade.

Um jovem amigo do autor dessa filosofia foi empregado como frentista em
um dos postos de abastecimento de gasolina pertencentes a uma grande
corporacao. Um dia, um grande carro entrou no posto e o frentista foi atende-lo.
Enquanto o carro estava sendo abastecido, 0 motorista iniciou uma conversa com
meu jovem amigo:

— Talvez eu devesse chama-lo de jovem “conhecido”.

— Voce gosta do seu trabalho? — o homem perguntou.

— Gostar? Nao! - respondeu o jovem, bravo. — Gosto tanto quanto um cao
adora um gato.

— Bem, se vocé nao gosta do seu trabalho, por que trabalha aqui?

— Porque estou esperando que algo melhor apareca - foi a resposta imediata.

— Quanto tempo vocé acha que vai ter que esperar? — o homem perguntou.



— Eu ndo sei quanto tempo, mas espero sair em breve, pois aqui ndao ha
nenhuma oportunidade para uma pessoa brilhante como eu. Eu tenho o ensino
médio completo, e poderia ter um cargo bem melhor aqui!

— Sim? — disse o estranho — se! Se eu lhe oferecesse agora um cargo melhor
do que o que voceé tem, vocé seria melhor do que vocé é agora?

— Eu ndo saberia dizer — respondeu o frentista.

— Bem, se me permite dizer, melhores posicoes geralmente sdo oferecidas
para aqueles que estdo preparados para ocupa-las, mas eu nao acredito que vocée
esteja pronto para uma posicao melhor, pelo menos ndao enquanto vocé estiver no
seu presente estado de espirito.Talvez haja uma grande oportunidade para vocé
exatamente onde vocé estd. Deixe-me recomendar que vocé compre um
exemplar do livro de Russell Conwell, Acres of Diamonds, pois ele pode dar-lhe
uma no¢ao que sera util para vocé durante toda a sua vida.

O estranho entrou em seu carro e foi embora. Ele era o presidente da empresa
proprietaria do posto de abastecimento. O jovem estava conversando com seu
empregador sem saber e cada palavra que ele pronunciou estragou suas chances
de atrair uma atencao favoravel para si.

Mais tarde esse mesmo posto de gasolina foi colocado no comando de um
outro jovem, e hoje é uma das estacOes de servico mais lucrativas operadas pela
empresa que a detém. O posto é 0 mesmo que era antes de ser entregue a nova
gestdo, os suprimentos vendidos sdo exatamente 0s mesmos, 0s precos cobrados
sdo os mesmos, mas a personalidade do homem que conhece e impressiona
favoravelmente ou desfavoravelmente aqueles que dirigem-se ao posto ndo € a
mesma.

Praticamente todo o sucesso na vida depende, em ultima analise, da
personalidade.

Uma disposicdao desagradavel pode estragar as chances do homem mais
educado, e tal disposicdo ndo estraga poucos desses homens.

BOM CARISMA - UMA PARTE DA PERSONALIDADE

A vida pode ser certamente chamada de um grande drama no qual um bom
carisma é de extrema importancia. As pessoas de sucesso geralmente tém
presenca de palco, o que significa que elas tém o habito de entreter ou brincar
com o publico. Vamos comparar alguns homens bem conhecidos em relacao a



sua capacidade como apresentadores. Os seguintes homens tém tido um sucesso
notavel em suas respectivas vocagoes, porque tém presenca de palco:

Henry L. Doherty
Bernard Macfadden
Theodore Roosevelt
Henry Ford
Thomas A. Edison
Billy Sunday

E. M. Statler

John H. Patterson
Wm. Randolph Hearst
Wm. C. Durant
Geo. Bernard Shaw
Arthur Brisbane

A seguir, uma lista de homens conhecidos e de grande habilidade, mas que
deixam um pouco a desejar no quesito presenca de palco, se comparados com a
lista anterior:

Woodrow Wilson
Calvin Coolidge
Herbert Hoover
Abraham Lincoln
Dr. Elmer Gates

Um bom apresentador é aquele que entende como entreter as massas. O
sucesso ndo € uma questdo de acaso ou sorte, é o resultado de preparo e
planejamento cuidadosos e da capacidade interpretativa dos participantes de um
jogo.

O que deve fazer o homem que ndo foi abencoado com uma personalidade
capaz de torna-lo um bom apresentador? Estara este homem condenado ao
fracasso durante toda a sua vida pelo relapso da natureza em nao abengoa-lo com
tal caracteristica?

De modo nenhum! Aqui é onde o principio do Master Mind entra para o
resgate. Aqueles que ndo tém personalidades agradaveis podem cercar-se de
homens e mulheres que superem esse defeito. O falecido J. P. Morgan tinha uma
atitude agressiva em relacdo as pessoas, o que o impediu de tornar-se um bom



apresentador. Apesar disso, ele associou-se com outras pessoas que forneceram
tudo o que lhe faltava nesse aspecto.

Henry Ford ndo foi abencoado por natureza com a capacidade nativa de um
bom apresentador, e sua personalidade esta longe de ser cem por cento perfeita,
mas sabendo como fazer uso do principio do Master Mind, ele superou esse
defeito cercando-se de pessoas com tal capacidade.

Quais sdo as caracteristicas mais essenciais de um bom apresentador?

Em primeiro lugar, a capacidade de apelar para a imaginacdo do publico e de
manter as pessoas interessadas e curiosas em relacdo as suas atividades. Em
segundo lugar, um grande senso de apreciacao do valor do apelo psicolégico
através da publicidade. Em terceiro, estado de alerta mental suficiente que
permita capturar e fazer uso dos preconceitos, gostos e desgostos do publico no
momento psicologico.

RESUMO DOS FATORES QUE CONSTITUEM UMA PERSONALIDADE
AGRADAVEL

1. O modo de apertar as maos;

. O vestuario e a postura do corpo;

. A voz, o seu tom, volume e qualidade;

. A diplomacia;

. A sinceridade de prop0sito;

. A escolha das palavras e sua adequacao;
. A elegancia;

. O altruismo;
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. A expressao facial;

10. Os pensamentos dominantes (que se registram na mente de outras

pessoas);
11. O entusiasmo;
12. A honestidade (intelectual, moral e economica);

13. O magnetismo (alta taxa de vibracdao devido ao potente desejo sexual).



Se vocé quiser tentar uma interessante e, talvez, benéfica experiéncia, analise
a si mesmo e atribua uma classificacdo para cada um dos treze fatores da
personalidade agradavel. Uma avaliacdo precisa desses pontos pode facilmente
levar uma pessoa ao conhecimento de fatos que permitiriam eliminar as falhas
que tornam o sucesso impossivel.

Também sera uma experiéncia interessante se vocé formar o habito de
analisar aqueles que vocé conhece intimamente, classificando-os de acordo com
os treze pontos aqui descritos. Tal habito, com o tempo, ira ajuda-lo a encontrar
em outras pessoas as causas do sucesso e do fracasso.



LICAO ONZE
PENSAMENTO PRECISO

S5

A arte do pensamento preciso nao é dificil de adquirir, embora certas regras
definidas devam ser seguidas. Para pensar com precisao deve-se seguir, pelo
menos, dois principios basicos:

1. O pensamento preciso exige a separacao dos fatos da mera informagdo.
2. Fatos, quando certificados, devem ser separados em duas classes: 0s

relevantes e os irrelevantes.

A pergunta surge naturalmente: “O que é um fato relevante?” E a resposta é:
“Um fato relevante é aquele que é essencial para a realizacdao do seu objetivo
principal definido, ou que possa ser 1til ou necessario em relacdao a sua ocupacao
diaria. Todos os outros fatos, mesmo que parecam uteis e interessantes, sao
relativamente sem importancia no que lhe diz respeito.”

Nenhum homem tem o direito de ter uma opinido sobre qualquer assunto, a
menos que ele tenha chegado a esse parecer através do raciocinio baseado em
todos os fatos disponiveis relacionados ao tema. Apesar disso, no entanto, quase
todo mundo tem opinides formadas sobre quase todos os assuntos, estejam eles
familiarizados com os fatos relacionados a esses assuntos ou nao.

Julgamentos e opinides que ndo sdo reais, mas meras conjecturas ou
suposicoes, ndo tém valor. Qualquer homem pode tornar-se um pensador preciso
ao preocupar-se em obter os fatos, todos os que estdo disponiveis com um
esforco razoavel, antes de chegar a conclusdes ou formar opinides sobre
qualquer assunto.

Quando vocé ouve um homem comecar um discurso com generalidades como
“Eu ouvi dizer que fulano de tal fez isso ou aquilo...” vocé pode ter certeza que
ele ndo é um pensador preciso, e suas opinides, suposicOes, declaracOes e
conjecturas devem ser aceitas, em sua totalidade, com muita cautela.

Tenha cuidado, também, para que vocé ndo entre em assuntos especulativos



que nao sao baseados em fatos comprovados.

Muitas vezes, conhecer os fatos sobre qualquer assunto exige um esforco
consideravel e talvez seja essa a principal razdao pela qual tdo poucas pessoas se
deem ao trabalho de reunir fatos para embasar suas opinioes.

Vocé esta presumivelmente seguindo esta filosofia com o objetivo de aprender
como vocé pode tornar-se mais bem-sucedido. Se isso é verdade, entdo vocé
deve romper com as praticas comuns das massas que nao se dao ao trabalho de
reunir fatos como base para seus pensamentos. Que isso requer esforco ja é
sabido, mas vocé deve manter em mente que 0 sucesso nao € algo que se possa
colher em uma arvore, onde ele cresceu por sua propria vontade. O sucesso é
algo que exige perseveranca, sacrificio pessoal, determinacao e carater forte.

Tudo tem seu preco e nada pode ser obtido sem seu devido pagamento. Caso
contrario o objeto conseguido nao podera ser mantido por muito tempo. O preco
do pensamento preciso é o esforco necessario para reunir e organizar os fatos
sobre os quais basear o pensamento.

“Quantos automadveis passam por este posto de abastecimento a cada dia?”,
perguntou o gerente de uma cadeia de postos de abastecimento a um novo
frentista. “E em que dias o trafego é mais pesado?”

“Eu sou da opinido que...”, iniciou o jovem.

“Nao importa a sua opinido”, interrompeu o gerente. “O que eu lhe perguntei
pede uma resposta baseada em fatos. Opinides nao valem nada diante de fatos
reais.”

Com o auxilio de um contador de bolso esse jovem comecou a contar 0s
automoveis que passavam pela estacdo a cada dia. Ele foi um passo além e
registrou quantos realmente pararam e adquiriram suprimentos, informando o
numero diariamente durante duas semanas, inclusive aos domingos.

E isso nao foi tudo! Ele estimou o numero de automoveis que deveria ter
parado em sua estacdo para suprimentos, dia apos dia por duas semanas. Indo
mais além, ele criou um projeto que custou apenas um cartdao postal de um
centavo por motorista, que, na verdade, aumentou o nimero de automéveis que
parou em sua estacao nas duas semanas seguintes. Tudo isso ndo fazia parte do
seu dever, mas a pergunta feita pelo seu empregador o fez pensar, entao ele
decidiu lucrar com o incidente.

O rapaz em questdo é agora proprietario da metade de uma cadeia de postos



de gasolina e um homem moderadamente rico, gracas a sua capacidade de
pensar com precisao.



LI1CAO DOZE
CONCENTRACAO
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O “pau para toda obra” raramente realiza muito em algum campo de trabalho.
A vida é tdo complexa e existem tantas maneiras de dissipar energia sem obter
lucro, que o habito do esfor¢o concentrado deve ser formado e cumprido por
todos os que gostariam de ter sucesso.

O poder é baseado no esforco organizado ou na energia. A energia ndao pode
ser organizada sem o habito da concentracdo de todas as faculdades em uma
coisa de cada vez. Pode-se usar uma lente de leitura comum para concentrar os
raios do sol, e eles fardo um furo em uma tabua em poucos minutos. Esses
mesmos raios ndo irdo sequer aquecer a tabua até que estejam concentrados em
um ponto.

A mente humana € algo parecido com a lente de leitura, pois é o meio através
do qual todas as faculdades do cérebro podem ser trazidas em conjunto e
colocadas para funcionar em formacao coordenada, assim como os raios do sol
podem ser focados em um ponto com a ajuda de uma lente.

E digno de consideracio lembrar que todos os homens notaveis de sucesso,
em todas as esferas da vida, concentraram a maior parte de seus pensamentos e
esforcos em algum propdsito definido.

Prova disso € a lista impressionante de homens cujo sucesso é devido ao fato
de terem adquirido e praticado o habito da concentragdo.

Woolworth concentrou-se na tinica ideia das lojas de cinco e dez centavos e o
resultado fez dele um multimilionario.

Henry Ford concentrou todas as suas energias sobre o unico objetivo de criar
um automovel barato e pratico, e essa ideia fez dele o mais rico e poderoso
homem sobre a Terra.

Marshall Field concentrou seus esforcos em construir “a maior loja do
mundo” e foi recompensado por dezenas de milhdes de dolares. A grande Field
Store, em Chicago, ¢ um monumento vivo a solidez da pratica da concentragdo.

Van Heusen concentrou anos de esforcos na producdo de uma gola flexivel



para camisas e a ideia o fez rico em um tempo relativamente curto. Wrigley
concentrou seus esforcos na producdo e na venda de um humilde pacote de cinco
centavos de goma de mascar e foi recompensado com milhdes de doélares pela
sua perseveranga.

Edison concentrou sua mente na invencao do telégrafo, da lampada elétrica,
do filme e de dezenas de outras invencoes uteis e todas elas se tornaram
realidade e fizeram dele um homem rico.

Edwin C. Barnes concentrou seus pensamentos em se tornar um parceiro de
negocios de Thomas A. Edison, e ndo s6 alcancou o final desejado, mas fez
varios milhdes de dolares e agora esta aposentado, enquanto ainda é um homem
relativamente jovem.

Bessemer concentrou seus pensamentos em encontrar a melhor maneira de
produzir aco e o agora famoso processo Bessemer prova que seus esfor¢os nao
foram em vao.

George Eastman concentrou sua energia em produzir a melhor camera
fotografica, conhecida por Kodak, e esta tinica ideia fez dele um multimilionario.

Andrew Carnegie vislumbrou uma grande industria de aco, concentrou
esforcos sobre sua finalidade e fez dezenas de milhdes de ddlares.

James J. Hill, enquanto continuava trabalhando como telegrafista por quarenta
délares por meés, concentrou-se em um grande sistema ferroviario
transcontinental e continuou pensando nisso (e agindo pelos seus pensamentos
também) até que se tornou uma espléndida realidade e fez dele um dos homens
mais ricos do seu tempo.

Cyrus H. K. Curtis concentrou seus esforcos em produzir a melhor e mais
popular revista sobre a Terra e o espléndido Saturday Evening Post foi apenas
um dos resultados. Ele ndo apenas criou uma grande revista, mas seu foco
também lhe trouxe milhdes de dolares.

Orville Wright concentrou-se no unico proposito de superar o ar com uma
maquina mais pesada do que ele e o realizou, e ai esta o avido que todos
conhecem.

Edward W. Bok nao falava inglés quando veio pela primeira vez aos Estados
Unidos, mas muito em breve, determinado a se tornar um grande editor de
revistas, seus esforcos concentrados fizeram da Ladies’ Home Journal um
grande jornal e dele proprio um homem rico.



Marconi concentrou sua mente sobre o tinico objetivo de enviar mensagens
sem 0 uso de fios e agora o som da voz humana pode ser enviado ao redor da
Terra sem problemas.

Na verdade, tudo o que o homem pode imaginar, ele pode criar, desde que
concentre a sua mente sobre isso com a determinacdo de ndo parar antes da
vitoria.

Dr. Gunsaulus era um jovem pregador que teve uma ideia que exigia um
milhdo de dolares para o seu desenvolvimento. Ele concentrou sua mente sobre a
tarefa e escreveu um sermdo que arrecadou um milhdo de ddlares da primeira
vez que foi proferido.

Grande e poderosa é a mente humana quando funciona com a ajuda do
pensamento concentrado.

Woodrow Wilson determinou que se tornaria presidente dos Estados Unidos
da Ameérica 25 anos antes que ele realmente ocupasse a cadeira do presidente na
Casa Branca. Ele manteve sua mente concentrada sobre este Gnico proposito e,
finalmente, conseguiu.

Henry L. Doherty concentrou-se na organizacao e na gestdao dos servicos
publicos e tornou-se um dos maiores e mais ricos operadores nesse campo.

Ingersoll concentrou-se na producdo de um rel6gio bom e pratico que pudesse
ser vendido por um ddlar e sua ideia, além de seus esforcos concentrados,
fizeram dele um multimilionario.

E. M. Statler concentrou-se na construcao de hotéis que prestassem servicos
caseiros, sem 0 incomodo das gorjetas, e tornou-se o principal homem do ramo
de hotéis no mundo, para ndo falar dos muitos milhdes de dolares que arrecadou.

Martin W. Littleton ouviu um discurso quando era pequeno que o levou a
concentrar sua mente sobre a ideia de se tornar o melhor advogado dos Estados
Unidos. Dizem que ele atualmente nao aceita nenhuma oferta menor do que US$
25 mil e esta sempre ocupado.

Rockefeller concentrou seus esforcos no refino e distribuicao de petréleo e
seus esforcos trouxeram-lhe dezenas de milhdes de dolares.

Russell Conwell concentrou uma vida inteira de esforco no desenvolvimento
da sua famosa palestra, Acres of Diamonds, e aquela tnica palestra rendeu mais
de 6 milhdes de dodlares para si e um servico para o mundo cuja extensao nao
pode ser estimada em dinheiro.



Lincoln concentrou sua mente sobre a liberdade da humanidade e viu seus
esforcos chegarem a um final infeliz.

Gillette concentrou-se em produzir um aparelho de barbear e a ideia fez dele
um multimilionario.

William Randolph Hearst concentrou-se em jornais e fez milhdes com a sua
ideia.

Helen Keller nasceu surda, muda e cega, mas através da concentracao ela
aprendeu a “ouvir” e falar.

John H. Patterson concentrou-se nas caixas registradoras e o mundo lhe pagou
tributo através de milhdes de délares pela sua ideia.

Assim, a histdria poderia continuar em uma cadeia continua, como prova de
que o esfor¢o concentrado é rentavel.

Descubra o que vocé deseja fazer — adote um objetivo principal definido — em
seguida, concentre todas as suas energias na obtencdo dele até que vocé o
alcance.

Observe-se, analisando a proxima lei, a da cooperagdo, a estreita ligacao
entre os principios que serdo delineados e aqueles associados com a lei da
concentragdo.

Onde quer que um grupo de pessoas se alie de forma organizada em espirito
de cooperagdo para a realizacao de algum objetivo definido, sera observado que
eles estao empregando a lei da concentragdo e, a menos que o facam, sua alianca
ndo tera poder algum.

Os pingos de chuva enquanto caem, cada um por si, desorganizadamente,
representam uma Otima forma de energia, mas essa energia ndao é um poder real
até que esses pingos sejam coletados, em um rio ou represa, e derramados sobre
uma roda de forma organizada, gerando energia, ou até que sejam confinados em
uma caldeira e convertidos em vapor.

Em todos os lugares, independentemente da forma em que se encontra, o
poder é desenvolvido através da concentracdo de energia. O que quer que vocé
esteja fazendo como sua ocupacao diaria, faca com toda a sua aten¢dao, com todo
0 seu coracao e alma focados em algo definido.



LICAO TREZE
COOPERACAO

S5

Estamos claramente vivendo em uma era de coopera¢do. As realizacOes de
destaque nos negocios, na industria, nas finangas, no transporte e na politica sdo
todas baseadas no principio do esfor¢o cooperativo.

Vocé dificilmente 1&é um jornal diario durante uma semana sem perceber a
noticia de uma consolidacdo ou fusdao de incorporagoes com interesses
comerciais ou industriais. Essas fusdes e aliancas amigaveis de negdcios sdao
baseadas na cooperacdo, pois a cooperacao retine, em um espirito de harmonia
de propositos, todas as energias, sejam humanas ou mecanicas, para que
funcionem como uma, sem atrito.

O Marechal Foch, pelo menos tecnicamente, venceu a decisdo definitiva da
primeira Guerra Mundial. O ponto de virada chegou, como todos lembrarao,
quando todos os exércitos aliados foram colocados sob a direcdo de Foch,
garantindo assim um esfor¢o perfeitamente coordenado de cooperacdo, tal como
ndo teria sido possivel sob as ordens de muitos lideres, cada um exercendo um
montante igual ou similar de autoridade sobre os varios exércitos aliados.

Triunfar grandiosamente em qualquer empresa significa ter a coopera¢do
amigavel dos outros. A equipe de futebol vencedora é aquela que é melhor
treinada na arte da cooperacao. O espirito de trabalho em equipe deve prevalecer
nos negocios ou o negdcio nao ira muito longe.

Vocé vai observar que algumas das regras anteriores devem ser praticadas
como um habito antes que se possa obter a cooperagdo perfeita dos outros. Por
exemplo, outras pessoas ndo cooperardo com vocé a menos que vocé domine e
aplique a lei da personalidade agradavel. Vocé também notara que o entusiasmo,
o autocontrole e o habito de fazer mais do que foi pago para fazer devem ser
praticados antes que vocé possa esperar pela plena cooperacao de outros.

Essas regras se sobrepdem umas as outras, e todas elas devem ser
incorporadas pela lei da cooperacdao, o que significa que uma pessoa, para
receber a cooperacdo de outros, deve formar o habito de praticar as leis



nomeadas. Ninguém esta disposto a cooperar com uma pessoa que tem uma
personalidade agressiva. Ninguém esta disposto a cooperar com aquele que nao é
entusiasta ou que nao tem autocontrole. O poder vem do esfor¢o organizado e
cooperativo!

Uma duzia de soldados bem treinados, trabalhando com esfor¢o perfeitamente
coordenado, pode dominar uma multiddo de milhares de pessoas que carecem de
lideranca e organizacao.

Educacdo, em todas as suas formas, ndo é nada além de conhecimento
organizado ou, como pode-se afirmar — fatos organizados de forma cooperada!

Andrew Carnegie tinha pouca escolaridade, mas ele era um homem bem
educado porque formou o habito de organizar o seu conhecimento e molda-lo em
um objetivo principal definido. Ele também fez uso da lei da cooperagdo, o que
fez dele um multimilionario. Além disso, ficaram também milionarios dezenas
de outros homens que estavam aliados a ele na aplicacdo da lei da coopera¢do
que ele tdo bem compreendia.

Foi Andrew Carnegie quem deu ao autor da filosofia da Lei do Triunfo a ideia
sobre a qual a inteira filosofia foi fundada. Vale a pena descrever o evento, pois
envolve uma lei recém-descoberta que € a base real de toda a cooperacao eficaz.

O autor foi entrevistar Carnegie com o propoésito de escrever uma historia
sobre sua carreira industrial. A primeira pergunta foi:

— Senhor Carnegie, a que voceé atribui o seu grande sucesso?

— Esta é uma grande pergunta, — disse Carnegie — e antes que eu responda,
gostaria que vocé definisse a palavra “sucesso.” O que vocé chama de sucesso?

Antes que o autor tivesse tempo de responder, Carnegie antecipou a resposta,
dizendo:

— Eu acho que vocé quer dizer o meu dinheiro, ndo é?

— Sim, isso parece ser o termo que significa o sucesso.

— Bem, se vocé deseja simplesmente saber como eu consegui o meu dinheiro,
se é isso que vocé chama de sucesso, eu posso facilmente responder a sua
pergunta.

E continuou:

— Para comecar, deixe-me dizer que temos aqui nesta industria do aco um
Master Mind. Esse Master Mind ndo é a mente de qualquer pessoa, mas € a soma
total da capacidade, do conhecimento e da experiéncia de quase vinte homens



cujas mentes foram perfeitamente coordenadas para que elas funcionem como
UMA, em um espirito de coopera¢do harmoniosa. Esses homens sdao os que
administram os varios departamentos deste negdcio. Alguns deles estdo
associados a mim ha muitos anos, enquanto outros chegaram ha pouco tempo.

— Vocé deve estar surpreso em saber — continuou Carnegie — que eu tive que
adaptar e experimentar e, em seguida, experimentar outra vez e mais outra, até
encontrar homens cujas personalidades eram tais que eles poderiam subordinar
seus proprios interesses em beneficio do negécio. Uma das posicOes mais
importantes da nossa equipe foi preenchida por mais de uma duzia de homens
antes que finalmente fosse encontrado aquele que poderia fazer o trabalho
necessario nessa posicdo e ao mesmo tempo cooperar em um espirito de
harmonia com os outros membros da nossa equipe. Meu tinico grande problema
tem sido, e sempre continuard a ser, a dificuldade de garantir os servicos de
homens que irdo cooperar, porque sem cooperacao o Master Mind do qual estou
falando ndo poderia existir.

Com essas palavras, ou o equivalente a elas, ja que estou citando de memoria,
o maior de todos os magnatas da industria do aco revelou o verdadeiro segredo
de suas estupendas realizacOes. Sua declaracao levou o autor a uma linha de
pesquisa que abrange um periodo de mais de vinte anos, que resultou na
descoberta de que este mesmo principio que Carnegie descreveu é também o
segredo do sucesso da maioria dos outros homens bem-sucedidos, que sdao os
lideres das nossas grandes industrias, instituicoes financeiras, ferroviarias,
bancos, lojas de departamento, etc.

E um fato, embora o mundo cientifico possa ndo ter ainda endossado, que
sempre que duas ou mais mentes sdao aliadas ou associadas em qualquer
empreendimento, em um espirito de perfeita harmonia e esfor¢o cooperativo,
surge desta alianca um poder invisivel que da maior energia aos esforcos
daqueles associados, formando uma sinergia sem precedentes.

Vocé pode testar isso observando a reacdo da sua propria mente quando vocé
esta na presenca de pessoas amigaveis e comparar com o que acontece quando
vocé esta na presenca daqueles de quem vocé ndo gosta. A associacdo amigavel
inspira uma misteriosa energia que nao é experimentada de outra forma e essa
grande verdade é a pedra fundamental da lei da cooperagdo.

Um exército que é forcado a lutar porque seus soldados tém medo de ser



derrubados pelos seus proprios lideres pode ser um exército muito eficaz, mas
nunca sera pareo para o exército que entra em acao por sua propria vontade, com
cada um dos homens determinado a vencer, pois acredita que sua equipe deve
vencer.

No inicio da Primeira Guerra Mundial os alemdes estavam varrendo tudo
diante deles. Os soldados alemdes entravam em campo cantando. Eles haviam
comprado a ideia de “kultur.” Seus lideres os fizeram acreditar que eles eram
obrigados a vencer porque eles deveriam vencer.

No entanto, no decorrer do tempo esses mesmos soldados foram tornando-se
mais sensatos. Suas consciéncias comecaram a despertar para o entendimento de
que o assassinato de milhdes de pessoas era algo muito sério. Entdo, eles
lentamente comecaram a cogitar que talvez o seu kaiser ndao fosse um agente
enviado por Deus e eles poderiam estar lutando uma guerra injusta.

Deste ponto em diante a maré comecou a virar. Eles ja ndo cantavam a
caminho da batalha e ndo sentiam-se mais “orgulhosos em morrer pelo kultur”. E
entdo o seu fim estava proximo.

E assim em todos os aspectos da vida, em cada esforco humano. O homem
que pode subordinar a sua prépria personalidade, subjugar os seus proprios
interesses e coordenar seus esforcos fisicos e mentais com os de outros homens
por uma causa comum, acreditando que o que ele esta fazendo esta certo e sera
recompensado, ja percorreu quase toda a distancia em direcdo ao sucesso.

Ha alguns anos, o presidente de uma conhecida agéncia imobiliaria enviou-
me a seguinte carta:

CAro Sr. HILL

Nossa empresa lhe expedird um cheque no valor de US$ 10 mil se vocé nos
ensinar como obter a confian¢a do publico de forma tdo eficaz quanto vocé é
capaz de fazer na atividade na qual vocé estd envolvido.

Muito cordialmente,

Para esta carta a seguinte resposta foi enviada:

CARO SR. J.:
Muito obrigado pelo elogio. Mesmo apreciando a oferta, estou perfeitamente
disposto a dar-lhe gratuitamente as informagdes que disponho sobre o assunto.



Se tenho uma habilidade incomum em ganhar a cooperagdo de outras pessoas, é
por causa das seqguintes razoes:

1. Eu entrego mais servigo do que peco que as pessoas paguem.

2. Eu ndo me envolvo, intencionalmente, em nenhuma transagdo que ndo
beneficie a todos os envolvidos.

3. Eu ndo faco declaragbes que ndo acredito serem verdade.

4. Eu tenho um desejo sincero em meu coragdo de prestar um servico util
para o maior numero de pessoas possivel.

5. Eu gosto de pessoas mais do que gosto de dinheiro.

6. Eu estou fazendo o meu melhor para viver e para ensinar a minha propria
filosofia do sucesso.

7. Eu ndo aceito favores de ninguém sem retribuir com outros favores.

8. Eu ndo pego nada para ninguém sem ter o direito de fazé-lo.

9. Eu ndo entro em discussoes sobre assuntos triviais.

10. Eu espalho o otimismo e o bom Gnimo sempre que posso.

11. Eu nunca elogio as pessoas com o objetivo de ganhar a sua confianca.

12. Eu vendo conselhos para outras pessoas a um preco modesto, mas nunca
ofereco aconselhamento gratuito.

13. Enquanto ensino outras pessoas a alcangar o sucesso, estou
demonstrando que minha filosofia funciona para mim mesmo e assim posso
“praticar o que eu prego”.

14. Eu estou tdo engajado no trabalho em que estou envolvido que o meu
entusiasmo contagia a todos e outras pessoas acabam tornando-se influenciadas
por ele.

MUITO CORDIALMENTE,

NapoLEON HILL.

Nesses quatorze pontos podem ser encontrados os elementos que formam a
base de todas as relacoes de construcao da confianca. O esfor¢co cooperativo gera
poder para aqueles que podem ganhar e manter permanentemente a confianca de
um grande namero de pessoas. Este autor ndo conhece nenhum outro método
capaz de induzir os outros a cooperarem, com excecao do que se baseia nos
quatorze pontos aqui descritos.



LICAO QUATORZE
BENEFICIANDO-SE DOS ERROS
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Um filésofo muito rico que se chamava Creso foi o conselheiro oficial de sua
majestade, o rei Ciro. Na sua qualidade de fil6sofo do tribunal, ele disse algumas
coisas muito sabias. Entre elas, o seguinte:

“Lembre-se, O Rei, e leve isso como licdo, que existe uma roda na qual os
assuntos dos homens giram e seu mecanismo € tal que impede qualquer homem
de ser sempre afortunado.”

E verdade. Existe uma espécie de destino invisivel, ou roda girando na vida
de cada um de nos, as vezes ela nos traz boa sorte e outras vezes nos traz ma
sorte, nao importando o que noés, seres humanos individuais, facamos. No
entanto, essa roda mantém uma média, protegendo-nos assim contra a ma sorte
continua. Se a ma sorte vem hoje, ha esperanca de que o oposto vira amanha, no
proximo giro da roda, ou no seguinte, etc.

A derrota é uma das partes mais benéficas da experiéncia de um ser humano,
pois ha muitas licdes necessarias que devem ser aprendidas antes que uma
pessoa comece a prosperar. Essas licoes ndao poderiam ser ensinadas sendo pelo
fracasso.

A derrota é sempre uma béncao disfarcada, pois nos ensina uma li¢do util que
ndo teriamos aprendido sem ela!

No entanto, milhdes de pessoas cometem o0 erro de aceitar a derrota como
final, enquanto ela é, como a maioria dos outros eventos da vida, transitoria, e
por isso ndo deve ser aceita como final.

As pessoas de sucesso devem aprender a distinguir entre o fracasso e a
derrota tempordria. Cada pessoa experimenta, em um momento ou outro da
vida, alguma forma de derrota temporaria e, geralmente, de tais experiéncias
vém algumas das maiores e mais benéficas licoes.

Na verdade, a maioria de nés somos constituidos de tal forma que, se nunca
experimentassemos uma derrota temporaria (ou o que alguns ignorantemente
chamam de fracasso), em breve nos tornariamos tdo egoistas e independentes



que iriamos imaginar-nos mais importante do que Deus. Existem algumas dessas
pessoas nesse mundo, e eles referem-se a Deus como “Eu e Deus”, com forte
énfase no “Eu”!

Dores de cabeca sdao benéficas apesar de serem desagradaveis, pois
representam a linguagem da natureza pedindo em voz alta uso inteligente do
corpo humano, particularmente do estomago e do sistema circulatorio, através
dos quais a maioria de nos desenvolve as doengas fisicas mais comuns.

E o mesmo em relacio a derrota tempordria ou ao fracasso — eles sdo
instrumentos da natureza com 0s quais ela nos sinaliza que estamos indo na
direcdo errada, e se formos razoavelmente inteligentes, devemos ouvir esses
sinais, apontar para um curso diferente e finalmente chegar ao nosso objetivo
principal definido.

O autor dessa filosofia dedicou mais de um quarto de século de pesquisa para
descobrir quais sdao as caracteristicas possuidas e utilizadas pelos homens e
mulheres de sucesso no campo dos negocios, da industria, da politica, da
diplomacia, da religido, das financas, do transporte, da literatura, da ciéncia, etc.
Essa pesquisa envolveu a leitura de mais de mil livros de carater cientifico,
empresarial e biografico, ou uma média de mais de um livro por semana.

Uma das descobertas mais surpreendentes feitas por essa enorme quantidade
de pesquisa foi o fato de que todas as pessoas de sucesso notavel,
independentemente da area de atuacdo em que elas estavam envolvidas,
encontraram oposicoes, adversidades, derrotas temporarias e, em alguns casos, o
fracasso permanente real (segundo a sua opinido individual). Nem uma tnica
pessoa entrevistada e que fora considerada bem-sucedida alcancou tal sucesso
sem antes ter tido a experiéncia de superar obstaculos que pareciam insuperaveis
e que, de uma maneira ou outra, tiveram que ser dominados.

Descobriu-se também que essas pessoas bem-sucedidas alcancaram o sucesso
na exata propor¢do em que enfrentaram os obstdculos diretamente e ndo se
entregaram a derrota. Em outras palavras, o sucesso sempre é medido pela
maneira como um individuo vé e enfrenta os obstaculos que surgem no decurso
da sua trajetoria em busca do seu objetivo principal definido.

Vamos relembrar alguns dos grandes sucessos do mundo que encontraram a
derrota temporaria, alguns deles o fracasso permanente, segundo sua opinido
pessoal.



Crist6vdo Colombo queria encontrar um caminho mais curto para as Indias,
mas descobriu a América em vez disso. Ele morreu como um prisioneiro
acorrentado, vitima da ignorancia do seu tempo.

Thomas A. Edison encontrou derrota apos derrota, mais de 10 mil tentativas
mal sucedidas ao total, antes de fazer com que uma peca giratoria de cera
registrasse e reproduzisse o som da voz humana. Ele encontrou derrota
semelhante antes de ter criado a moderna lampada elétrica incandescente.

Alexander Graham Bell enfrentou anos de derrota antes de aperfeicoar a
telefonia de longa distancia.

O primeiro projeto das lojas de cinco e dez centavos de Woolworth nao foi
um sucesso, ele teve que vencer os mais dificeis obstaculos antes de finalmente
posicionar-se corretamente e comecar a percorrer a estrada para o sucesso.

O barco a vapor de Fulton era um fiasco e as pessoas debochavam tanto dele
que ele fugia durante a noite para realizar seus experimentos em particular.

Os irmaos Wright destruiram muitos avides e sofreram muitas derrotas antes
de criarem uma maquina que pudesse voar de forma viavel.

Henry Ford quase morreu de fome, figurativamente se ndo literalmente, antes
de completar com sucesso seu primeiro modelo de automovel. E seus problemas
ndo acabaram aqui, ele passou anos aperfeicoando o famoso carro Modelo T,
protagonista de sua fama e fortuna.

Ndo pense nem por um momento que esses homens cavalgaram para o
sucesso nas asas da fartura, sem oposicdao da mais dilacerante natureza. NoOs
somos muito propensos a olhar para os homens na hora do seu triunfo sem levar
em consideracdo as oposicoes, derrotas e adversidades pelas quais eles tiveram
que passar antes de chegar onde estdo.

Napoledo Bonaparte esbarrou em derrota apos derrota antes de se tornar o
grande homem que foi e, mesmo assim, acabou encontrando-se com o fracasso
permanente. Por muitas vezes, segundo esta registrado em suas biografias, ele
cogitou cometer suicidio, tdo grandes eram as suas decepcoes.

O Canal do Panama ndo foi construido sem adversidades. Muitas vezes as
pecas profundas cairam e os engenheiros tiveram que voltar e fazer o seu
trabalho novamente. Parecia, em muitas ocasides, pelo menos para quem olhava
de fora, que algumas das pecas nunca ficariam de pé. Mas a perseveranga, além
do objetivo principal definido, finalmente entregou ao mundo o mais



maravilhoso corpo artificial de agua do mundo, do ponto de vista de sua
utilidade.

Me vem a mente aquele que acredito ser o melhor poema ja escrito sobre o
fracasso. Ele estabelece os beneficios da derrota tdo completa e claramente, que
segue reproduzido aqui:

QUANDO A NATUREZA QUER UM HOMEM!
(De Angela Morgan)
Copyright, 1926, de Dodd, Mead e Companbhia, Inc.

Quando a natureza quer impactar um homem,
E estremecer um homem,

E capacitar um homem.

Quando a natureza quer moldar um homem
Para desempenhar a mais nobre fungao;
Quando ela anseia com todo o coracao
Criar tao grande e corajoso homem

Que todo mundo deveria louvar —

Assista o seu método, veja o seu andar!
Como ela impiedosamente aperfeicoa

A quem ela sabiamente coroa;

Como ela golpeia e machuca ele,

E com poderosos golpes o converte

Em moldes de barro que so6 ela entende —
Enquanto seu coracao chora e suplicam suas maos! —
Como ela se curva, mas nao se rende,
Quando o seu bem ela pretende...

Como ela usa a quem escolhe

E com todo o intuito inspira ele,

Por toda arte o induz

A testar seu esplendor

A natureza sabe do que se trata.

Quando a natureza quer tomar um homem,
E agitar um homem,
E acordar um homem;



Quando a natureza quer que um homem

Faca a vontade do futuro;

Quando ela tenta com toda a calma

E anseia com toda a sua alma

Cria-lo grande e completo...

Com que astucia ela o prepara!

Como o incita e nunca o poupa,

Como o atica e o aborrece,

E na pobreza ele cresce...

Como ela, muitas vezes decepciona

Quem sagradamente unge,

Com que sabedoria ira escondeé-lo,

Sem se importar com o que sucede

Apesar da sua genialidade sussurrar com menosprezo, e seu orgulho nao
poder esquecer!

O faz lutar ainda mais.

Faz dele solitario

De modo que apenas

Mensagens de Deus possam alcanga-lo,

De modo que ela possa certamente lhe ensinar

O que a Hierarquia planejou.

Embora ele ndo possa entender

Lhe da paixoes para reger.

Agora ela o encoraja impiedosamente

Com um caramanchao o agita

Quando o elege cruelmente!

Quando a natureza quer nomear um homem

E afamar um homem

E domar um homem;

Quando a natureza quer envergonhar um homem
Para que ele faca o seu melhor...

Quando ela tenta o maior teste

Que o julgamento pode trazer —

Quando ela quer um deus ou rei!



Como ela o doma e o restringe

Assim, seu corpo escasso 0 contém

Enquanto ela o atinge

E o inspira!

O mantém ansioso, sempre ardente por um fim
Seduz e dilacera a sua alma.

Define um desafio para o seu espirito,

O eleva quando esta perto dele —

Faz uma selva para ele transpor;

Faz um deserto que lhe cause temor

E sujeite-se se puder —

Assim a natureza faz um homem.

Entdo, para testar sua ira

Arremessa uma montanha em seu caminho —
Coloca uma escolha amarga diante dele

E implacavelmente ergue-se sobre ele.

“Suba, ou pereca!”, ela diz...

Assista 0 seu proposito, observe os seus caminhos!

O plano da natureza seria maravilhoso

Se pudéssemos entender sua mente...

Tolos sdao os que a chamam de cega.

Quando os pés dele estdo rasgados e sangrando,
Embora seu espirito passe despercebido

Todos os seus poderes acelerando,

Abrindo novos caminhos;

Quando a for¢a que é divina

Pula para desafiar cada falha e seu ardor ainda é doce,
E o amor e a esperanca estao queimando na presenca da derrota...
Eis a crise! Eis o grito

Isso deve invocar o lider.

Quando as pessoas precisam de salvacao

Ele vem liderar a nacao...

E entdo que a natureza revela seu plano

Quando o mundo descobriu — um homem!



Nao tenha medo da derrota temporaria, mas certifique-se de aprender alguma
coisa através de cada uma delas. Aquilo que nds chamamos de “experiéncia”
consiste, em grande parte, do que aprendemos com 0S eITos — N0ss0S proprios e
aqueles cometidos por outras pessoas — mas tome cuidado para ndo ignorar o
conhecimento que pode ser adquirido a partir deles.



LICAO QUINZE
TOLERANCIA

S5

A intolerancia ja causou mais sofrimento do que qualquer outra das muitas
formas de ignorancia do homem. Praticamente todas as guerras surgem da
intolerancia. Desentendimentos entre os chamados “capital” e “mdo de obra” sdao
geralmente frutos da intolerancia.

E impossivel para qualquer homem observar a lei do pensamento preciso sem
antes ter adquirido o habito da tolerancia, porque a intolerancia faz com que um
homem feche o livro do conhecimento e escreva “Pronto, eu sei tudo!” na capa.

A forma mais prejudicial de intolerancia surge das diferencas de opinido
religiosa e racial. A civilizacdo, como a conhecemos hoje, carrega as feridas
profundas da intolerancia bruta desde o inicio dos tempos, principalmente as de
natureza religiosa.

Este é o pals mais democratico e ndés somos o povo mais cosmopolita do
planeta. N6s somos compostos por pessoas de todas as nacionalidades e crencas
religiosas, vivemos lado a lado com vizinhos cuja religido difere da nossa. Se
somos bons ou maus vizinhos depende muito do quanto somos tolerantes uns
com 0S outros.

A intolerancia é o resultado da ignorancia, ou dito de outra forma, da falta de
conhecimento. Homens bem-informados raramente sdo intolerantes, porque eles
sabem que ninguém sabe o suficiente para julgar os outros de acordo com seus
proprios padroes.

NoOs formamos a nossa ideia sobre religido através do principio da
hereditariedade e por meio do nosso ambiente e dos ensinamentos religiosos que
recebemos quando jovens. Mesmo 0s nossos professores ndao podem estar
sempre certos, portanto, se mantivéssemos esse pensamento em mente, nos nao
permitiriamos que tais ensinamentos nos fizessem acreditar que somos
detentores da verdade e que todas as outras pessoas cujos ensinamentos foram
diferentes estdo erradas.

Ha muitas razoes pelas quais alguém deve ser tolerante, a principal delas é o



fato de que a tolerancia permite o raciocinio frio para guia-lo na direcao dos
fatos, e estes, por sua vez, levam a um pensamento preciso.

O homem cuja mente foi bloqueada pela intolerancia, ndo importa de que tipo
ou natureza, ndo pode nunca tornar-se um pensador preciso, 0 que ja é motivo
suficiente para levar-nos a dominar a intolerdancia.

Pode ndo ser o seu dever ser tolerante com outras pessoas cujas ideias,
opinides religiosas, politicas e tendéncias raciais sao diferentes das suas, mas €
seu privilégio! Vocé ndao tem que pedir permissao de ninguém para ser tolerante,
é algo que vocé mesmo controla em sua propria mente, portanto, a
responsabilidade que vem com a escolha também € sua.

A intolerancia esta intimamente relacionada com os seis medos bdsicos
descritos na lei da autoconfianga, e pode-se afirmar como um fato positivo que a
intolerancia é sempre resultado de medo ou ignorancia. Nao ha excecoes a esta
regra. No momento em que outra pessoa (desde que ela mesma ndo seja
intolerante) descobre que vocé esta amaldicoado pela intolerancia, ela pode
facilmente e rapidamente marca-lo como sendo vitima do medo e da supersticdo
ou o que é pior, da ignordncia!

A intolerancia fecha as portas para a oportunidade de mil maneiras e apaga a
luz da inteligéncia.

No momento em que vocé abrir a sua mente para os fatos e entender que
raramente a ultima palavra é dita em qualquer assunto — que permanece sempre a
chance de aprender mais — vocé comecara a cultivar a Lei da Tolerancia, e se
vocé praticar esse habito por muito tempo, em breve vocé se tornara pensador
com capacidade para resolver os problemas que surgirem na sua luta para
conquistar o sucesso em qualquer empreendimento que vocé escolha.



LICAO DEZESSEIS
PRATICANDO A REGRA DE OURO
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Esta é, em alguns aspectos, a mais importante das Dezessete Leis do Triunfo.
Apesar do fato de que todos os grandes filosofos de mais de 5 mil anos atras
descobriram a Lei da Regra de Ouro e comentaram sobre ela, a grande maioria
das pessoas nos dias de hoje a enxergam como uma espécie de texto bonito sobre
o qual os pregadores baseiam seus sermoes.

Na verdade, a filosofia da Regra de Ouro é baseada em uma lei poderosa que,
quando compreendida e praticada fielmente, capacitara qualquer homem a
conseguir a cooperagdo dos outros.

E uma verdade bem conhecida que a maioria dos homens segue a prética de
devolver o bem ou o mal, ato por ato. Se vocé caluniar um homem, ele ira
calunia-lo em troca. Se vocé elogiar um homem, ele elogiara vocé em troca. Se
voceé favorecer um homem nos negacios, ele ira favorecé-lo em troca.

Com certeza existem excecOoes a esta regra, mas em geral funciona.
Semelhante atrai semelhante. Isto esta de acordo com uma grande lei natural e
funciona em cada particula de matéria e em cada forma de energia do universo.
Homens bem-sucedidos atraem homens bem-sucedidos. Fracassados atraem
fracassados.

A Lei da Regra de Ouro esta intimamente relacionada com a lei sobre o
habito de fazer mais do que foi pago para fazer. O proprio ato de prestar mais
servico do que vocé foi originalmente pago para fazer coloca em operacao essa
lei através do principio de que “semelhante atrai semelhante”, que por sua vez, é
a mesma lei que fundamenta a filosofia da Regra de Ouro.

Nado ha como escapar do fato de que o homem que oferece mais servico do
que ele é pago para fornecer sera avidamente procurado por aqueles que estardo
dispostos a pagar-lhe, mais do que ele realmente faz. Juros compostos sobre
juros compostos € o formato de taxa que a natureza utiliza, quando ela for pagar
a divida contraida através da aplicacdo da presente lei.

Essa lei é tio fundamental, tdo 6bvia e tdo simples. E um grande mistério da



natureza humana que ela ndo seja geralmente entendida e praticada. Atras do seu
uso escondem-se possibilidades que surpreenderiam a imaginacao da pessoa
mais visionaria. Através do seu uso pode-se aprender o verdadeiro segredo —
todo o segredo que ha — sobre a arte de conseguir que os outros facam o que
queremos que facam.

Se vocé quiser o favor de alguém, empenhe-se em procurar a pessoa de quem
vocé deseja o favor e, de modo apropriado, preste a essa pessoa um favor
equivalente ao que vocé deseja dela. Se ela ndo responder da primeira vez, dobre
a dose e preste outro favor a ela, e outro, e outro, e assim por diante, até que ela
finalmente ira, por vergonha, retornar-lhe um favor.

Vocé leva os outros a cooperarem com vocé cooperando com eles antes!

A frase anterior vale a pena ler uma centena de vezes, pois contém a esséncia
de uma das mais poderosas leis disponiveis para 0 homem que tem a intengao de
alcangar grande sucesso.

As vezes pode acontecer, e acontecerd, que o individuo em particular a quem
vocé prestou servico util nunca lhe prestara servico semelhante, mas mantenha
esta importante verdade em mente — mesmo quando uma pessoa nao retribui,
alguém estara observando a transacao e, a partir do desejo de ver a justica ser
feita, ou talvez com uma motivacdo mais egoista em mente, vai render-lhe o
servico ao qual vocé tem direito.

Aquilo que um homem semear, ele colherad!

Isso é mais do que uma mera pregacdo, é uma grande verdade pratica que
pode ser a fundacao de cada realizacao bem-sucedida. Por vias retas ou sinuosas,
cada pensamento que vocé enviar, cada acao que vocé executar, se reunira com
um grupo de outros pensamentos e acoes da mesma natureza, e voltara para vocé
no devido tempo.

Nao ha como escapar dessa verdade. Ela é tdo eterna quanto o universo, tao
certa como a lei da gravidade. Ignora-la é o equivalente a ser considerado uma
pessoa ignorante ou indiferente, e qualquer uma das duas alternativas destruira
suas chances de sucesso.

A filosofia da Regra de Ouro € a base real sobre a qual as criancas deveriam
ser educadas. Também é a base solida sobre a qual as “criancas crescidas™
deveriam ser ensinadas. Um homem pode construir uma fortuna sem observar a



Regra de Ouro, utilizando a forca ou tirando vantagem de circunstancias
injustas, e muitos fazem isso. Mas tais fortunas ndao podem trazer felicidade, pois
os ganhos ilicitos estdo fadados a destruir a paz de espirito de todos os que o
obtém. A riqueza criada ou adquirida pela filosofia da Regra de Ouro ndo traz
com ela um bando de arrependimentos, nem perturba a consciéncia ou destroi a
paz de espirito.

Feliz é o homem que faz da Regra de Ouro o seu slogan profissional e
pessoal, literal e figurativamente, observando o seu espirito e vivendo de acordo
com esse principio.



LICAO DEZESSETE
O HABITO DA SAUDE
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Chegamos agora ao ultimo dos dezessete fatores de sucesso. Nos capitulos
anteriores aprendemos que o sucesso acontece a partir do poder e que o poder é
o conhecimento organizado expresso em uma a¢do definida. Ninguém pode ficar
intensamente ativo por muito tempo sem uma boa satde. A mente ndo
funcionara corretamente a menos que tenha um corpo sadio no qual funcionar.
Praticamente todos os outros dezesseis fatores que entram na constru¢ao do
sucesso dependem de um corpo saudavel.

A boa saide depende, em grande parte:

1. Da combinacao de ar e alimentos apropriados;

2. Da eliminacdo adequada de residuos fecais;
3. Do exercicio apropriado;

4. Do Pensamento preciso.

Nao é o propdsito desse capitulo apresentar um tratado sobre como manter-se
saudavel, ja que essa tarefa pertence aos médicos e especialistas em terapias
fisicas e mentais. No entanto, temos que chamar a atencao para o fato de que a
ma saude esta geralmente relacionada com a eliminagdo inadequada de residuos.
Pessoas que vivem nas cidades e consomem alimentos preparados
artificialmente poderdao beneficiar-se ajudando a natureza nos processos de
eliminacdo de residuos através de limpezas do trato intestinal com agua, em
intervalos regulares de ndo mais de uma semana. Praticamente todas as dores de
cabeca, lentiddo, falta de animo e sintomas semelhantes sao devido a intoxicacao
intestinal que se da pela falta de eliminacdo adequada dos residuos fecais.

ENERGIA SEXUAL - UM CONSTRUTOR DE SAUDE

Como fechamento desse capitulo, o autor optou por inserir uma breve
declaracdo sobre o valor terapéutico da energia sexual. Os fatos que justificam a



referéncia ao sexo como construtor da saide serdo definidos da seguinte
maneira:

E um fato conhecido que o pensamento é a energia mais poderosa disponivel
para o homem.

E igualmente bem conhecido o fato de que os pensamentos negativos da
preocupacao, da inveja, do 6dio e do medo irdo interferir no processo digestivo e
trazer doencas, isso porque o pensamento negativo inibe o fluxo de determinadas
substancias que sdao produzidas pelas glandulas que sdo essenciais para 0s
processos digestivos.

Os pensamentos negativos causam “curtos-circuitos” nas linhas dos nervos
que transportam a energia nervosa (ou forca de vida) a partir da estacdao de
distribuicdo central (o cérebro) a todas as partes do corpo, onde essa energia
executa sua tarefa natural de nutricao e de remocao de células gastas e matéria
residual.

A energia sexual é uma forca positiva e altamente vitalizante quando em um
estado de agitacdo, durante o contato sexual, e justamente porque é uma energia
poderosa, ela varre todo o sistema nervoso do corpo e elimina qualquer “curto-
circuito” que possa existir em qualquer uma das linhas nervosas, assegurando
assim um fluxo completo de energia para todas as partes do corpo.

A emocao sexual é a mais poderosa de todas as emog¢Oes humanas, e quando
esta ativa, ela vitaliza cada célula em cada 6rgao do corpo, fazendo com que
todos os tecidos e orgaos funcionem de maneira adequada. A abstinéncia sexual
total nunca foi um dos planos da natureza. Aqueles que ndo compreendem esta
verdade geralmente pagam por sua ignorancia um pre¢o muito caro para a
manutencao da boa satde.

O pensamento controla todos os movimentos voluntarios do corpo. Sera que
estamos de acordo sobre essa afirmacdao? Muito bem, se os pensamentos
controlam todos os movimentos voluntarios do corpo, poderia ele também ter
sido feito para controlar, ou pelo menos influenciar substancialmente todos os
movimentos involuntarios do corpo?

Os pensamentos de natureza negativa, tais como o medo, a preocupacao e a
ansiedade ndo so6 inibem o fluxo dos sucos digestivos, mas também “fazem nés”
nas linhas nervosas que transportam energia para os varios 6rgaos do corpo.

Pensamentos de natureza positiva desatam esses nos nas linhas nervosas e



permitem que a energia flua. A emocdo sexual é a mais poderosa forma de
pensamento positivo. A energia sexual é a “medicina” da natureza, e podemos
provar isto quando observamos o estado de espirito e a condicdo perfeitamente
relaxada do corpo ap6és o contato sexual.

Breve como é, a afirmacdo anterior deveria ser o ponto de partida para uma
analise inteligente do assunto pelo leitor desse livro. Vamos manter a mente
aberta sobre o assunto sexo. Ninguém conhece a ultima palavra em relacdao ao
tema, a maioria de nds sequer conhece a primeira palavra. Portanto, ndao vamos
julgar um assunto sobre o qual sabemos tao pouco até que tenhamos feito, pelo
menos, algum pensamento inteligente sobre ele. Por tudo o que a maioria de nds
sabe, tanto a pobreza quanto os problemas de satide podem ser dominados por
meio de uma compreensdao completa da energia sexual, pois ela é o mais
poderoso estimulante mental conhecido.



AS TRINTA CAUSAS MAIS COMUNS DO
FRACASSO
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Nas paginas anteriores vocé ja teve uma breve descricao dos dezessete fatores
através dos quais o sucesso pode ser atingido. Agora vamos voltar nossa atencao
para alguns dos fatores que causam o fracasso. Confira a lista e vocé talvez
encontrara a causa de uma falha ou derrota que vocé possa ter experimentado. A
lista é baseada em uma analise precisa de mais de 20 mil fracassos e abrange
homens e mulheres em praticamente todos os campos de atuacao.

1. Base familiar desfavoravel (Esta causa esta no topo da lista. A ma
criacdo € uma deficiéncia contra a qual ha pouco a se fazer e é uma pelas
quais o individuo infelizmente ndo é responsavel);

2. Falta de um proposito ou objetivo definido pelo qual se esforcar;

3. Falta de ambicado;

4. Educacao insuficiente;

5. Falta de autodisciplina e tato, geralmente manifestando-se através de
todos os tipos de excesso, especialmente sexuais e alimentares;

6. Problemas de satde, geralmente devido a causas evitaveis;

7. Ambiente desfavoravel durante a infancia, quando o carater estava
sendo formado, resultando em habitos viciosos de corpo e mente;

8. Procrastinacao;

9. Falta de persisténcia e de coragem em culpar a si mesmo pelas préprias

derrotas;
10. Personalidade negativa;
11. Falta de definicdao do desejo sexual;

12. Desejo incontrolavel de obter algo a partir de nada, normalmente



manifestando-se em habitos de aposta;

13. Falta de decisao;

14. Um ou mais dos seis medos basicos descritos em outra parte desse
livro;

15. Ma selecao de um companheiro ou companheira no casamento;

16. Prudéncia excessiva, destruindo a iniciativa e a autoconfianca;

17. Ma selecao de associados nos negocios;

18. Supersticao e preconceito, geralmente ligados a falta de conhecimento
das leis naturais;

19. Escolha errada da ocupacao;

20. Dissipacdo de energia, através da falta de conhecimento da lei da
concentracao e do foco, resultando no que é popularmente conhecido
como “pau para toda obra”;

21. Falta de parcimonia;

22. Falta de entusiasmo;

23. Intolerancia;

24. Intemperanca no comer, no beber e nas atividades sexuais;

25. Incapacidade de cooperar com o0s outros em espirito de harmonia;

26. Posse de poder que ndo foi adquirido através do proprio esforco, por
lentos processos evolutivos de experiéncia (como no caso de alguém que
herda riqueza ou é colocado em uma posicao de poder a qual nao tem
direito por mérito);

27. Desonestidade;

28. Egoismo e vaidade;

29. Adivinhar em vez de pensar;

30. Falta de capital.

Alguns podem se perguntar por que “falta de capital” foi colocada no final da



lista. E porque qualquer um que se qualificar com um grau razoavelmente alto
nas outras 29 causas podera obter o capital necessario para qualquer finalidade.

A lista anterior ndo inclui todas as causas do fracasso, mas representa as
causas mais comuns. Alguns podem dizer que “falta de sorte” deveria estar na
lista, mas a resposta a esta observacao € que a sorte, ou a lei do acaso, pode ser
dominada por todos os que entenderem como aplicar os dezessete fatores para o
sucesso. No entanto, para ser justo com aqueles que podem nunca ter tido a
oportunidade de dominar os dezessete fatores para o sucesso, deve-se admitir
que a ma sorte, ou uma volta desfavoravel na “roda da fortuna”, as vezes é a
causa da falha.

Aqueles que estao inclinados a atribuir todas as suas falhas as
“circunstancias” ou a ma sorte, devem se lembrar da injuncdo sem cortes
proferida por Napoledo, que disse: “Danem-se as circunstancias! Eu crio as
circunstancias.” A maioria das “circunstancias” e resultados desfavoraveis da
sorte somos nos quem criamos. Ndo nos esque¢camos disso!

Aqui esta uma declaracao de fato, e uma confissdao, que vale a pena lembrar. A
filosofia da Lei do Triunfo, que agora esta prestando servico util a homens e
mulheres de todo o mundo, é em grande parte o resultado de quase vinte anos do
assim chamado fracasso por parte do autor. No curso mais extenso sobre a
filosofia da Lei do Sucesso, no Manuscrito Original, na licdo “Beneficiando-se
dos erros”, o aluno observara que o autor enfrentou derrotas e adversidades
tantas vezes que ele poderia ter justificado gritando: “A sorte esta contra mim!”
Sete grandes falhas e mais dezenas de falhas menores que o autor consegue
lembrar, estabeleceram as bases para uma filosofia que agora traz sucesso para
dezenas de milhares de pessoas, incluindo o proprio autor! A “ma sorte” tem
sido canalizada e colocada para trabalhar e muitos agora remuneram de forma
substancial o homem que trouxe a tona a crenca de que mesmo a sorte pode ser
mudada e as falhas podem ser aproveitadas.

Hd uma roda na qual os assuntos dos homens giram e seu mecanismo é tal
que impede qualquer homem de ser sempre afortunado.

E verdade! Tal roda existe, mas ela est4 girando continuamente. Se ela trouxer
infortunio hoje, pode-se fazer com que traga boa sorte amanha. Se isso ndo fosse
verdade, a filosofia do Manuscrito Original seria uma farsa e uma fraude,
oferecendo nada além de falsa esperanca.



Foi dito ao autor certa vez, que ele sempre seria um fracasso, pois havia
nascido sob uma estrela desfavoravel! Algo deve ter acontecido que funcionou
como um antidoto da ma influéncia dessa estrela, e algo aconteceu. Esse “algo”
é o poder de dominar os obstaculos, dominando primeiramente a si mesmo, que
cresceu a partir da compreensdao e da aplicacdao da filosofia do Manuscrito
Original. Se os dezessete fatores para o sucesso podem compensar a ma
influéncia de uma estrela para este autor, eles podem fazer o mesmo por vocé, ou
por qualquer outra pessoa.

Responsabilizar as estrelas pelos nosso infortinios é apenas uma outra
maneira de reconhecer nossa ignorancia ou nossa preguica. O tnico lugar em
que as estrelas podem lhe trazer ma sorte é na sua propria mente. Vocé tem a
posse dessa mente e ela tem o poder de dominar todas as mas influéncias que
estao entre voceé e o sucesso, incluindo as das estrelas.

Se vocé realmente deseja ver a causa da sua ma sorte e das suas desgracas,
ndo olhe em direcdo as estrelas, olhe-se no espelho! Vocé é o mestre do seu
destino! Vocé é o capitdo da sua alma. Vocé possui uma mente que s6 VOCé
mesmo pode controlar ! E essa mente pode ser estimulada e moldada para entrar
em contato direto com todo o poder que vocé precisa para resolver qualquer
problema ou obstaculo que possa afronta-lo. A pessoa que culpa as estrelas por
seus problemas desafia a existéncia da Inteligéncia Infinita, ou Deus, se vocé
preferir esse nome.

O MISTERIO DO PODER DO PENSAMENTO

Em frente ao escritério do autor, na Broadway esquina com a Rua 44, em
Nova lorque, esta o Edificio Paramount, um arranha-céu que serve como um
lembrete diario do fabuloso poder do pensamento.

Venha comigo até a janela do meu escritorio e vamos analisar este moderno
edificio. Diga-me, se vocé puder, com quais materiais o edificio é construido.
Imediatamente vocé vai dizer: “Ora, ele é construido com tijolos, vigas de aco,
placas de vidro e madeira” e estara parcialmente certo, mas vocé ndao contou a
historia toda.

Os tijolos, 0 aco e os outros materiais que entraram na construcao da parte
fisica do prédio foram necessarios, mas antes que qualquer um desses materiais
formasse o prédio, ele foi construido na sua totalidade com outro tipo de



material, na mente de Adolph Zukor, com o material intangivel conhecido como
pensamento.

Tudo o que vocé tem ou tera, bom ou mau, foi atraido por vocé mesmo, pela
natureza dos seus pensamentos. Pensamentos positivos atraem objetos
desejaveis, pensamentos negativos atraem a pobreza e a miséria e um bando de
outros tipos de objetos indesejaveis. Seu cérebro é o ima que atrai tudo o que
VOCé possui e ndo se enganem sobre isso, seu cérebro ndao vai atrair o sucesso
enquanto vocé estiver pensando na pobreza e no fracasso.

Todo homem esta onde esta como resultado de seus proprios pensamentos
dominantes, tdo certo como a noite segue o dia. O pensamento é a tnica coisa
que vocé controla absolutamente, uma declaracdo de fato que repetimos por
causa da sua grande importancia. Vocé nao controla totalmente o dinheiro que
possui, ou o amor e a amizade que vocé cultiva, vocé ndo teve nenhum
envolvimento, a principio, com a sua vinda ao mundo e tera muito pouco
envolvimento com o tempo de sua permanéncia, mas vocé tem tudo a ver com o
estado de sua propria mente. Vocé pode tornar sua mente positiva ou vocé pode
permitir que ela se torne negativa, como resultado de influéncias e sugestoes
externas. A Divina Providéncia lhe deu o controle supremo de sua prépria mente
e com este controle veio também a responsabilidade em fazer o melhor uso dela.

Em sua propria mente vocé pode imaginar um grande edificio, semelhante ao
que esta em frente ao estidio do autor, e depois transformar essa imagem mental
em uma realidade, assim como Adolph Zukor fez, porque o material com o qual
ele construiu o Edificio Paramount esta disponivel para todos os seres humanos
e, além disso, é gratuito. Tudo o que vocé tem a fazer é apropriar-se dele e
coloca-lo em uso. Esse material universal, como ja dissemos, é o poder do
pensamento.

A diferenca entre o sucesso e o fracasso é, em sua maioria, uma questao de
diferenca entre o pensamento positivo e o negativo. Uma mente negativa nao
atraira fortuna. Semelhante atrai semelhante. Nada atrai sucesso tdo rapidamente
quanto o sucesso. A pobreza gera mais pobreza. Se torne um sucesso e todos
colocardo tesouros a seus pés e fardo algo para ajuda-lo a tornar-se mais bem-
sucedido. Mostre sinais de pobreza e todos tentardo tirar o que vocé tem de
valor. Vocé pode pedir dinheiro emprestado ao banco quando vocé é prospero e
ndo precisa dele, mas tente arranjar um empréstimo quando vocé é pobre, ou



quando uma grande emergéncia atingir vocé. Vocé é o mestre do seu proprio
destino porque controla a tinica coisa que pode mudar e redirecionar o curso dos
destinos humanos, o poder do pensamento.

Deixe esta grande verdade impregnar a sua consciéncia e este livro tera
marcado o ponto de virada mais importante da sua vida.

COMO CONVERTER ESTA FILOSOFIA EM DINHEIRO

O autor esta envolvido na tarefa de ajudar outras pessoas a encontrar-se. Seu
trabalho consiste em duas formas de procedimento, do seguinte modo: Em
primeiro lugar, o aluno é ensinado como coordenar e aplicar os dezessete fatores
da filosofia da Lei do Triunfo na solucao de qualquer problema. Em segundo
lugar, o estudante é analisado e desenvolve-se um grafico a partir das suas
caracteristicas tanto boas quanto ruins. Em outras palavras, todo o equipamento
mental do estudante é diagnosticado e o resultado é claramente registrado em
uma carta escrita, que mostra que linha de trabalho deve ser seguida e o melhor
plano para a realizacdo desse trabalho. Sempre que possivel, o autor entrevista o0s
estudantes pessoalmente. Quando ndo é possivel, o aluno é atendido através da
instrucdao de classe ou por correspondéncia, caso ele se encontre a uma grande
distancia da cidade de Nova lorque.

A NATUREZA DAS ENTREVISTAS PESSOAIS

Entrevistas pessoais entre os estudantes da filosofia da Lei do Triunfo e o
autor tém a finalidade de auxiliar o aluno na aplicacdo da filosofia a fim de que o
seu objetivo principal definido possa ser selecionado e um plano de trabalho
pratico para a sua realizacdo adotado. A entrevista constitui uma aplicacao muito
eficiente do principio do Master Mind, através do qual duas mentes sdo
coordenadas com a finalidade de alcancar um determinado objetivo.

Essas entrevistas produzem fendmenos que muitas vezes assustam tanto o
autor quanto os estudantes. Para ilustracdo, pouco tempo atras uma senhora
agendou uma entrevista com a finalidade de determinar para qual trabalho ela
estava melhor equipada. Ela era estudante do Manuscrito Original ha alguns
meses, havia dominado o livro sobre o assunto e estava familiarizada com os
fundamentos dessa filosofia. Quinze minutos ap6s a sua chegada, ela havia
“intensificado” as vibracoes da sua mente, de modo que estava “sintonizada” de



acordo com o principio do Master Mind. A faculdade criadora da sua imaginacao
comecou a trabalhar rapidamente e como resultado, as ideias descritas a seguir
comecaram a surgir em sua mente.

O autor anotou tais ideias, que vieram tdao rapido quanto ele podia escrever
usando a taquigrafia. O fluxo de ideias ndo cessou, mas foi voluntariamente
cortado porque o tempo de sua entrevista havia expirado e outro cliente estava
aguardando. As ideias estdo listadas aqui, assim como ela as recebeu:



QUARENTA IDEIAS UNICAS DE COMO GANHAR
DINHEIRO, INTERPRETADAS PELA SRA. M. C.
ATRAVES DO AUXILIO DO PRINCIPIO DO
MASTER MIND

S5

1. Reescreva a filosofia do Manuscrito Original de forma breve, de modo
que possa ser apresentada em um unico volume a um custo muito baixo,
para que ele possa ser colocado nas mdos de centenas de milhares de
estudantes que de outra maneira nunca poderiam ter o beneficio de tal
filosofia, e permita que os professores da filosofia em todo o mundo usem
esse volume como um livro didatico, em aulas particulares e “clubes de
sucesso” a serem organizados por eles. (Nota do autor: O livro que vocé
tem em maos é o resultado concreto dessa ideia.)

2. Uma cadeia de postos de abastecimento e gasolina automaticos, nos
quais o motorista pode servir a si mesmo, dia ou noite, inserindo moedas
em uma maquina caca-niqueis.

3. Um distribuidor de noticias automatico, disponibilizando revistas,
jornais e periodicos através de maquinas caca-niqueis.

4. Uma cadeia de lojas de cinco e dez centavos automatica, dispensando a
mercadoria através de maquinas caca-niqueis, economizando tempo e
evitando perda por furto nos balcdes.

5. Um suporte a ser feito em aco flexivel, que ira manter a coluna e os
ombros eretos, permitindo assim que a energia nervosa flua livremente
para todas as partes do corpo.

6. Uma maquina de vibracdo a ser anexada aos assentos dos trabalhadores



de escritorios e fabricas, que pode ser ligada nos intervalos durante o
horario de trabalho, com a finalidade de distribuir a energia nervosa e
prevenir a fadiga ou a preguica.

7. Uma nova profissao de artista do ambiente, cujo trabalho sera o de criar
um ambiente positivo em casa, no escritério ou loja, etc., com a finalidade
de aliviar a monotonia de tais lugares.

8. Fechaduras com segredo para automoveis (sem chave), para a
prevencao de roubos.

9. Uma nova profissdo a ser conhecida como “artista pessoal”, cuja tarefa
sera ajudar homens e mulheres na selecao de roupas de linhas apropriadas
e na correta harmonia das cores. Atuara em lojas de roupas de alta
qualidade e seus servicos serdo gratuitos para os clientes.

10. Secretario de pesquisa, cuja atividade sera recolher e classificar dados
sobre qualquer assunto.

11. Um clube para pessoas com poucos recursos financeiros, equipado
com pracinhas para as criangas, enfermeiros competentes e animadores
que irdo assumir responsabilidade total sobre as criangas durante certas
horas do dia ou da noite, a ser realizado no ambito de empreendimentos
imobiliarios suburbanos, como um incentivo adicional para as pessoas
residirem la.

12. Especialistas em ideias para jornais, cuja atividade seria criar ideias
novas e originais para as vendas e as campanhas publicitarias de pequenos
comerciantes que nao tém dinheiro para contratar especialistas caros e
cujos servicos seriam gratuitos para todos os anunciantes do jornal.

13. Uma area de acampamento perto da cidade, onde as pessoas possam
obter um terreno grande o suficiente para uma barraca ou pequenos
edificios portateis e um jardim, com o aluguel dentro dos limites de

pessoas de baixa renda.



14. Um balcdo de informacgoes turisticas, que forneceria dados de todos os
locais de interesse nas proximidades, como mapas de estradas, literatura
descritiva, etc. Seria operado pelas cadeias de postos de abastecimento,
como meio de desenvolver o seu negdcio.

15. Um servico de registro de lembrancas que registraria videos de
criangas brincando (para preservar a memoria da sua infancia), de festas
de aniversario, casamentos, encontros comerciais e banquetes.

16. Maquinas de escrever para alugar em hotéis e em carros Pullman,
através da ajuda de maquinas caca-niqueis.

17. Kits de almoco para trabalhadores de escritérios e fabricas, compostos
de alimentos caseiros que consistem em uma dieta devidamente
equilibrada (essa atividade pode ser conduzida por uma dona de casa, em
sua propria cozinha). Varios clientes do autor estdo atualmente
empregando essa ideia lucrativamente.

18. Tortas, pdes e bolos caseiros a serem vendidos através de um acordo
regular com mercearias e lojas locais.

19. Livro de informacoOes precisas para escritores principiantes, como
exemplos de assuntos sobre os quais escrever e instrucdes de como
comercializar os manuscritos.

20. Barcos de verdo que podem ser puxados por um automével, para
alugar aos motoristas que desejam passar uma parte do seu tempo na agua,
mas ao mesmo tempo ter os seus carros disponiveis para os passeios em
terra firme.

21. Servico de publicidade na vitrine de lojas de varejo, mostrando
epigramas interessantes em vez de fotos de noticias, que fardo com que a
multidao pare para ler.

22. Um conjunto de cinquenta e dois mata-borrdes a serem utilizados para

fins de publicidade. Cada um deles tera um epigrama ou lema apropriado



para o ramo do anunciante e sera enviado para uma lista selecionada de
empresas a cada semana. (Este é um plano para habilitar uma grafica a
desenvolver um negocio baseado em mata-borrdes impressos.)

23. Fontes que sirvam sucos de vegetais equivalentes a comida, e sejam
servidos frescos todos os dias, sem conservantes ou adicao de produtos
quimicos de qualquer tipo.

24. Sinais para portas de escritorio removiveis, que possam ser trocadas
quando as pessoas trocam de sala.

25. Um centro de informacOes para a troca de ideias praticas de vendas
entre os varejistas.

26. Um bercario doméstico, a ser conduzido por mulheres casadas que
desejam uma fonte independente de renda, para servir as mulheres que
desejam deixar seus filhos em maos confiaveis.

27. Troca de roupas, onde roupas usadas podem ser trocadas por outras
roupas usadas.

28. Disponibilizar um endereco para correspondéncias na cidade de Nova
Iorque, para as pequenas empresas e individuos de fora da cidade que
desejam que sua correspondéncia seja enviada para Nova lorque e, em
seguida, reencaminhada, por causa do prestigio do endereco de Nova
Iorque. Com uma taxa basica de servico de cinco ddlares por més para
cada cliente, duzentos desses clientes dariam a uma pessoa uma renda
substancial.

29. Produzir filmes apenas para criancas, com enredos que apelem as suas
mentes e eduquem tanto quanto entretenham e sejam distribuidos pelas
escolas publicas.

30. Quadrinhos para jornais que facam publicidade de alguma mercadoria
e a0 mesmo tempo entretenham, a serem vinculados em jornais locais por

comerciantes que vendem o produto anunciado.



31. Um editor de sucesso para os jornais que conduza uma coluna diaria
com base no material do livro O Manuscrito original — as 16 leis originais
do triunfo e do sucesso de Napoleon Hill através de uma alianca de
trabalho com o autor da filosofia.

32. Pés removiveis para meias-calcas, feitos de material absorvente que ira
manter os pés livres de transpiracdo, aumentando assim a vida util das
meias, a saide e o conforto.

33. Gravatas reversiveis, feitas de dois tipos de tecido, dando assim o
beneficio de duas gravatas diferentes.

34. Kits especiais para homens compostos por camisa, gravata, meias e
lenco combinando, em uma embalagem simples e vendidos a precos
populares.

35. Elastico na cintura da calcas (no interior), eliminando assim a
necessidade de cintos ou suspensorios.

36. Menu do dia, composto apenas de alimentos saudaveis, a ser
distribuido pelos jornais.

37. Clube de cultura fisica, onde o exercicio é dado através de dancas
adequadamente projetadas, tornando-se assim um prazer ao invés de uma
tortura.

38. Uma agéncia de servicos de vendas por telefone, proporcionando
negociantes de imdveis, de carros ou de qualquer outro servico, com
potenciais compradores devidamente qualificados. (Este plano pode ser
realizado em qualquer cidade e tem possibilidades ilimitadas para a pessoa
que entende como ter uma conversa preliminar de vendas.)

39. Informativos institucionais para empresas de pequeno porte, que sejam
impressos em pequenas quantidades no mimedgrafo e a um custo muito
menor do que o da impressdo. (Nota: Esta ideia foi colocada em pratica

por dois jovens em Nova lorque. Eles estdo dispostos a fornecer todas as



copias de materiais necessarios para outras pessoas que desejam exercer
atividade semelhante em outras cidades. Eles tém copia adequada para
praticamente todos os tipos de negocios, tais como bancos, seguradoras de
vida, imoveis, lojas de varejo, etc. Seus nomes serao fornecidos as pessoas
que demonstrarem interesse para o autor desse livro.)

40. Organizar aulas do sucesso em casas de negocios com o objetivo de
ensinar os funcionarios como aplicar a filosofia do Manuscrito Original
em suas respectivas posicoes, a fim de que tanto eles quanto seus
empregadores possam lucrar. (Nota: Esta ideia esta em pratica atualmente.
Ira fornecer emprego para milhares de homens e mulheres que irdo

preparar-se para ensinar a Filosofia do Sucesso.)

Pense nas possibilidades estupendas de realizacdo de uma mente que pode
criar quarenta ideias unicas de fazer dinheiro em menos de dez minutos. Tal
mente nao tem limitacoes. A Filosofia do Sucesso (publicada no Brasil pela
Citadel Editora sob o titulo: O Manuscrito original - as 16 leis originais do
triunfo e do sucesso de Napoleon Hill) foi pensada com a finalidade de
“intensificar” qualquer mente, fazendo-a utilizar todos os seus poderes
potenciais. Relatos de estudantes de todo o mundo mostram que eles tém
experimentado resultados semelhantes aos descritos aqui.

A lista precedente é composta apenas de algumas das muitas centenas de
ideias uteis que se desenvolvem a partir da aplicacdao do principio do Master
Mind no contato diario do autor com os alunos que vém para as entrevistas
conectados com o0s seus varios problemas na vida. Essas entrevistas destacam
um lado interessante sobre a natureza humana, ja que estdo relacionadas com
praticamente todo tipo de problema humano, que vao desde o homem que deseja
melhorar a aparéncia e os habitos da sua esposa sem magoa-la até o homem que
deseja encontrar uma maneira de aumentar a sua capacidade de ganho em alguns
milhares de dolares por ano. Tal variedade de discussdo traz um conhecimento
sobre o animal racional chamado homem que ndo poderia ser alcancado de outra
maneira. Quando homens e mulheres decidem encontrar-se com o autor e pagar-
lhe uma soma substancial para que ele ouca seus problemas e ofereca planos



para resolvé-los, eles ndao fazem qualquer tentativa de enganar ou de mostrar o
seu melhor para causar uma boa impressao. Eles discutem suas fraquezas tdo
facilmente como fazem com suas virtudes.

Para solucionar os problemas de seus clientes, o autor muitas vezes considera
necessario apresentar clientes diferentes para que eles formem aliancas
empresariais e profissionais. Um homem pode ter uma invencdo util ou uma
ideia para a expansao de um determinado empreendimento, mas ndo ter o capital
necessario para promove-la. Talvez o cliente seguinte tenha a capacidade de
levantar o capital necessario. Os dois sdo apresentados e ensinados sobre como
unir os seus recursos através da ajuda do principio do Master Mind.

Existe uma solucdo pratica para cada problema humano. Quando duas ou
mais pessoas sentam-se e concentram-se seriamente suas mentes na solucao de
qualquer problema, em um espirito de harmoniosa cooperacao, métodos e meios
que conduzem ao fim desejado surgirdo de forma milagrosa.

Nem todos os estudantes da Filosofia do Sucesso (O Manuscrito original - as
16 leis originais do triunfo e do sucesso de Napoleon Hill) tém a oportunidade
de encontrar o autor para entrevistas pessoais, ja que milhares deles vivem fora
dos Estados Unidos. Esses alunos recebem ajuda pela aplicacdo do Questionario
de Analise Pessoal, que traz para o autor uma imagem mental perfeita daquele
que preenché-lo e, portanto, fornece os dados necessarios a partir dos quais a
solucdo de praticamente qualquer problema pode ser desenvolvida sem que o
autor veja o aluno.

O autor esta se preparando para estabelecer um analista autorizado e professor
em cada cidade nos Estados Unidos e em muitas cidades de outros paises, que
ira pessoalmente ensinar a Filosofia do Sucesso (O Manuscrito original - as 16
leis originais do triunfo e do sucesso de Napoleon Hill) e atender os estudantes
dela através de entrevistas pessoais, assim como o autor tem feito em Nova
Iorque. Sem duvida, muitos desses professores serdo recrutados a partir da
profissao do sacerdocio, que esta em rapido declinio, uma vez que esses
esplendidos senhores tém a personalidade, a educacdo, a inteligéncia, o
conhecimento da pedagogia e a compreensao dos problemas humanos que sdo
tdo essenciais para o sucesso da interpretacao do Manuscrito Original.

Outros professores serdao recrutados a partir de areas profissionais e dos
negocios. A filosofia sera ensinada em todos os idiomas falados do mundo



civilizado, o que requer professores e analistas de todas as nacionalidades. As
etapas necessarias a serem tomadas por aqueles que desejam tornar-se
professores e analistas serdo minuciosamente explicadas pelo autor mediante
requerimento dirigido a este escritorio de Nova Iorque.



MENSAGEM AQUELES QUE TENTARAM E
FALHARAM!

S5

O autor ndo ficaria satisfeito em enviar esse livro para a sua missao de
inspirar pessoas sem acrescentar esse curto capitulo como uma mensagem
pessoal para aqueles que tentaram e “falharam”!

Falha! Que palavra mal compreendida! Quanto caos, sofrimento e pobreza
tém sido gerados pela ma interpretacdo dessa palavra.

Apenas alguns dias atras o autor estava em uma terra humilde nas montanhas
de Kentucky, ndo muito longe da sua terra natal, onde uma famosa “falha”
nasceu. Quando ainda era um homem jovem, essa “falha” foi para a guerra,
nomeado como capitao.

Seus resultados foram tdo fracos que ele fora rebaixado a cabo e, ao final,
voltou para casa exonerado.

Ele estudou topografia, mas ndao conseguiu ganhar a vida nesse ramo e acabou
sendo humilhado ao ter os seus instrumentos vendidos para quitar suas dividas.
Em seguida estudou direito, pegou poucos casos e perdeu a maioria deles por sua
incompeténcia.

Ficou noivo de uma jovem, mas mudou de ideia e ndao apareceu para o
casamento.

Tentou a politica e foi eleito para o Congresso por acaso, mas seu passado era
tdo tedioso que ndo causou nenhuma impressao favoravel. Tudo o que ele tentou
sO trouxe fracasso e humilhacao.

Entdo, um milagre aconteceu! Uma grande experiéncia de amor transformou a
sua vida. Apesar do fato de que a garota que despertou esse amor tenha vindo a
falecer, os pensamentos remanescentes dessa experiéncia fez com que esse
“ninguém” lutasse para sair do seu humilde papel de fracassado, e, com a idade
de 52 anos, ele se tornou 0 maior e mais amado Presidente que ja ocupou a Casa
Branca.

Homens sdao formados ou despedacados de acordo com a utilizacdao que fazem



do poder do pensamento. A falha pode ser transformada em sucesso do dia para
a noite quando alguém se inspira em uma grande motivacdao impulsora. Os oito
motivos basicos que fazem os homens entrarem em agao foram descritos em um
capitulo anterior, um deles é o amor.

O amor de Abraham Lincoln por Anne Rutledge transformou a mediocridade
em grandeza. Ele encontrou-se consigo mesmo através da tristeza que o assolou
depois da morte de sua amada.

Elbert Hubbard definitivamente impressionou o mundo através da expressao
da sua genialidade inspirado por Alice Hubbard, sua segunda esposa.

Henry Ford é o homem mais rico e poderoso vivendo atualmente (1930), para
isso teve que vencer a pobreza, o analfabetismo e outras desvantagens que o
homem médio ndo enfrenta. Ele encontrou o sucesso por causa do amor
inspirado por uma verdadeira grande mulher, sua esposa, mesmo que seus
biografos nunca tenham mencionado o nome dela.

Cada automovel, cada milhao e cada fabrica da Ford, e tudo o que Henry Ford
realizou para o bem da humanidade pode ser devidamente apresentado como
prova da solidez da filosofia da Escada para o Triunfo, pois ele é atualmente o
aluno mais ativo dessa filosofia. O material que fez dessa filosofia uma realidade
foi retirado da sua vida profissional, mais do que de qualquer outra fonte.

O segredo de todo o sucesso reside em um motivo bem definido!

Sem o ardente desejo de alcancar um objetivo definido, induzido por um ou
mais dos oito motivos basicos, nenhum homem jamais se tornara um génio.

Motivado por um desejo sexual altamente desenvolvido, Napoledo tornou-se
o maior lider do seu tempo. Seu fim indigno foi resultado da falta de observancia
de dois dos dezessete fatores do sucesso: a regra de ouro e o autocontrole.

Lester Park entrou no ramo de filmes 25 anos atras, mais ou menos na mesma
época em que o autor comecou a organizacao do material para a filosofia. O
“milagre” que transformou o Sr. Park de um autointitulado “fracasso” em um
sucesso extraordinario foi descrito em uma pagina de editorial escrito pelo autor
e publicado recentemente em um jornal de Nova lorque. Este editorial esta aqui
reproduzido como fechamento apropriado desse capitulo:

OUTRO MILAGRE

Durante 25 anos tenho estudado e analisado os seres humanos. Minha



pesquisa ja me colocou em contato com mais de 20 mil homens e mulheres.
Duas pessoas se destacaram no meio dessa multidao: Henry Ford e Lester Park.

A classificacdo geral do Sr. Ford, de acordo com a minha ultima analise, é de
95%, enquanto a de Lester Park, de acordo com a analise que acabo de concluir,
é de 94%. Na primeira vez em que analisei Henry Ford, ha vinte e trés anos, sua
classificacdo, considerando os dezessete fatores do sucesso, foi de 67%. Sua
ascensao gradual de 67 a 95 por cento foi uma conquista notavel, mas nada
comparado com a transformacgdo que ocorreu na maquina mental de Lester Park
em um periodo de apenas algumas semanas, como mostra o grafico de
acompanhamento da sua analise.

“Quando o Sr. Park fez o teste pela primeira vez (como indicado pela linha
pontilhada, na parte inferior do grafico), sua classificacao geral foi de 45%.
Menos de um més depois, fiz uma segunda analise e eis que ele havia saltado de
“zero” a cem por cento em dois dos mais importantes dos dezessete fatores do
sucesso, e tinha conquistado avancos impressionantes em muitos dos outros
fatores.

UM ENDOSSO ARREBATADOR

“O grafico de analise que mostra as duas avaliacoes de Lester Park a respeito
dos fatores que ddao mais poder e riqueza é um endosso arrebatador da crenca
que muitos filésofos tém sustentado, de que todo o sucesso é apenas um estado
de espirito!” Que os homens podem ser levados a grandes realizacGes ou ao
esquecimento completo unicamente pelos pensamentos que dominam as suas
mentes.

CONFINAMENTO SOLITARIO

Lester Park costumava ser um dos mais ativos executivos da industria
cinematografica dos Estados Unidos. Seu nome foi vinculado ao de muitos
outros homens que fizeram grandes fortunas neste negdcio (negocio esse que
muitos acreditam estar apenas no inicio). Mas alguma coisa “quebrou” na
maquina mental de Lester Park. Ele perdeu o controle sobre si mesmo, sua
autoconfianca caiu para zero e ele deixou de ter um objetivo principal definido.
Ele se privou do contato com outras pessoas em sua profissao, privando-se assim
da maior de todas as leis do sucesso, o do Master Mind (a mente que é um



composto de duas ou mais mentes trabalhando em perfeita harmonia para a
realizacdao de um objetivo definido.) (Para informac6es mais detalhadas sobre o
Master Mind leia O Manuscrito original - as 16 leis originais do triunfo e do
sucesso de Napoleon Hill, Citadel Editora).

Durante anos Lester Park manteve-se, figurativa e literalmente, em
confinamento solitario em uma masmorra escura! Essa masmorra era a sua
prépria mente e ele mesmo carregava a chave da porta.

A RODA DO DESTINO

Em setembro de 1928, conduzi uma aula sobre o Manuscrito Original no
Waldorf-Astoria Hotel, em Nova lorque. Devido a uma esquisita volta da roda
da oportunidade - ou era a “roda do destino?” - Lester Park foi um estudante
naquela classe. A transformacdo que teve lugar em Lester Park ocorreu em uma
fracdo de minuto, durante a primeira meia hora da minha primeira aula! Em uma
unica frase eu fiz uma afirmacao que serviu de chave para abrir a porta da
masmorra onde ele préprio havia se confinado, entdo ele saiu, pronto para pegar
as rédeas onde as havia deixado vdrios anos antes. A transformacdo ndo foi
imaginaria, mas real e completa. Duas semanas ap6s a luz ter brilhado
novamente em seu cérebro, Lester Park havia finalizado todos os preparativos
para a producdao de um dos maiores filmes de sua carreira. Quando digo que ele
havia “finalizado todos os preparativos”, quero dizer exatamente isso! O
dinheiro para a producao foi oferecido a ele por mais de uma fonte, amigos que
ele havia conhecido no auge de sua carreira como produtor de repente
apareceram em cena COmo (ue por magia, e cumprimentaram-no como irmaos
que ndo se viam ha muito tempo! Corianton, o filme da sua vida, tornou-se uma
vivida e pulsante realidade e esta atualmente sendo preparado para producao.

UM MILAGRE MODERNO HAVIA ACONTECIDO!

Esse milagre traz grande alegria ao meu coracdo, porque prova mais uma vez,
que a minha cria — a Filosofia do Sucesso — é destinada a emancipar milhdes de
Lester Parks das masmorras escuras do desespero as quais eles mesmos se
confinaram. Mais de vinte anos atras, Andrew Carnegie deu-me uma ideia que
me lancou em um periodo de trabalho e pesquisa que durou quase um quarto de
século. Aquela ideia foi o eixo em torno do qual a Filosofia do Sucesso (O



Manuscrito original - as 16 leis originais do triunfo e do sucesso de Napoleon
Hill) foi construida. Eu vivi para vé-la trazer a liberdade para ndo menos de 10
mil pessoas, e ndo terei como saber para quantas mais ela trara liberdade
semelhante, pois a filosofia esta sendo estudada atualmente por milhares de
estudantes em quase todos os paises civilizados da Terra, com os quais eu nao
tenho possibilidade de entrar em contato pessoalmente.

A PROFECIA CUMPRIDA

Anos atras, quando previ que Henry Ford um dia se tornaria o homem mais
poderoso do planeta, a minha declaracdo me causou grande constrangimento,
pois Ford ainda ndo havia mostrado sinais de que se tornaria 0 homem mais rico
do mundo. Eu segurei aquela previsao e vivi para vé-la tornar-se mais do que
justificada.

OUTRA PROFECIA

“Eu agora prevejo publicamente que Lester Park se tornard o mais bem-
sucedido produtor cinematogrdfico no campo. Eu tenho o melhor dos
motivos para crer — mesmo para saber — que esta profecia estd bem
encaminhada em dire¢do a realizacdo e estarei disposto a assumir total
responsabilidade por isso.”

O mundo cientifico esta a beira da maior de todas as descobertas, e quando a
natureza dessa descoberta for anunciada, ofuscara tudo o que a humanidade ja
aprendeu sobre as leis fisicas da natureza e as coisas materiais. A natureza desta
descoberta foi discutida por este escritor com o falecido Dr. Alexander Graham
Bell (inventor do telefone) e o Dr. Elmer R. Gates dezenove anos atras, mas o
principio a que me refiro ndo havia sido entdao suficientemente compreendido
para permitir ao homem aproveita-lo. Dezenove anos de experimentagdo
mudaram isso, e 0 mundo esta agora praticamente em posse do conhecimento de
uma lei que permitira que qualquer homem mude o curso de seu destino a
vontade!” Estude o grafico da analise de Lester Park e vocé podera ter uma
ligeira ideia do que o homem pode fazer por si mesmo quando ele aprende a
harmonizar-se com as leis naturais.”

NaroLEON HiILL



NOTA DO EDITOR
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A declaracdo acima foi feita sob a assinatura pessoal de Napoleon Hill, autor
da filosofia da Lei do Triunfo, publicada no Brasil com o titulo de O Manuscrito
original - as 16 leis originais do triunfo e do sucesso de Napoleon Hill. Aqueles
que nao conhecem o Sr. Hill ou a sua obra tém o direito de saber que ele tem se
empenhado por quase um quarto de século em experiéncias com a mente
humana. Em sua pesquisa, ele teve ajuda preciosa dos cientistas mais conhecidos
do mundo, homens como o falecido Dr. Alexander Graham Bell, Dr. Elmer R.
Gates, Chas. P. Steinmetz e Luther Burbank. Em uma recente série de artigos
que aparecem na revista McClure, Henry Ford admitiu publicamente que a
filosofia delineada em O Manuscrito original - as 16 leis originais do triunfo e
do sucesso de Napoleon Hill foi o fundamento da sua propria ascensao ao poder
e a riqueza.

O Sr. Hill é um editor de sucesso do New York Evening Graphic, e sua
“Coluna de Sucesso” tem aparecido em outros jornais. Através dessa coluna ele
tem acendido novamente o fogo do entusiasmo e da ambicdo nas mentes de
milhares de homens e mulheres que tinham tudo, mas perderam as esperangas de
alcancar o sucesso financeiro.

O falecido Elbert H. Gary, ex-presidente do conselho da United States Steel
Corporation, estava preparando, antes de morrer, a apresentacdao do curso da
Filosofia do Sucesso a todos os funcionarios da empresa que entendiam inglés, a
um custo total estimado em US$ 150 mil.

Cyrus H. K. Curtis, proprietario do Saturday Evening Post e de uma das
editoras de maior sucesso do mundo, endossou abertamente as descobertas de
Hill e pediu permissao para reimprimir material de uma das licdes na
Philadelphia Public Ledger.

Wm. Howard Taft, ex-presidente dos Estados Unidos, aprovou a filosofia
através de uma carta muito entusiasmada que Hill recebeu dele.

Edwin C. Barnes, um parceiro de negocios de Thomas A. Edison, ndo so



aprovou a filosofia da Lei do Sucesso e deu-lhe o crédito por permitir que ele se
aposentasse, com toda a riqueza que poderia desejar, com a idade de 45 anos,
mas também deu um endosso fantastico pessoalmente a Hill, a quem ele
conheceu ha vinte anos.

A partir disso, pode-se dizer sem exagero, que Napoleon Hill é um dos
grandes pensadores da época — porque nenhum homem poderia merecer o
respeito e assegurar o endosso dos homens que o tém apoiado, a menos que ele
fosse um solido pensador.

ESTAE AERA DA ACAO

Resumindo os dezessete fatores do sucesso descrito nesse volume, o leitor
podera compreender melhor a filosofia inteira, mantendo em mente o fato de que
0 sucesso é baseado em poder e que o poder é o conhecimento expresso em
acdo.

Todos os principais estimulos que despertam a mente e a colocam em agao
foram descritos nesse volume. A principal finalidade dos dezessete fatores do
sucesso € fornecer planos praticos e métodos de aplicacdo de uso desses
estimulos.

Uma analise cuidadosa revelou o fato surpreendente de que um unico
incidente ou experiéncia muitas vezes resulta em uma influéncia tao pronunciada
em uma mente mediana que o proprietario dessa mente supera, em realizacgao,
outros que tém espiritos superiores e melhor treinados.

A Filosofia do Sucesso, como descrita através dos dezessete fatores
enumerados neste volume, fornece todos os métodos conhecidos de estimulo
mental que inspiram o individuo com grande ambicdo e fornecem a coragem
essencial para a realizacao do objeto dessa ambicao.

Dificilmente é o bastante dizer que um homem conquista mais se empreende
mais. O autor se comprometeu em oferecer ao individuo um estimulante mental
pratico, ou fonte de inspiracdo, que pode ser utilizado para construir maior
ambicdo e fornecer o motivo para a agdo.

Noventa e cinco por cento da energia da mente humana permanece passiva ao
longo da vida. O principal objetivo dessa filosofia é fornecer os estimulos que
despertam esse percentual de energia dormente e coloca-la para trabalhar.
Como? Plantando na mente um motivo forte que levara a acdo. Intensificando a



mente através do contato com outras mentes e fazendo-a vibrar em um plano
superior.

Esse volume descreve de forma sintética a maioria dos dezessete fatores de
sucesso. Em um esboco mais extenso da filosofia, vocé podera ler todos os
principios no livio O Manuscrito original — as 16 leis originais do triunfo e do
sucesso de Napoleon Hill.



NOTA DA EDITORA
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Esta é uma reproducdo de 2016 da obra original The Magic Ladder to Sucess
escrita e publicada por Napoleon Hill em 1930. Por se tratar de uma obra do
século passado, alguns trechos, apesar de ultrapassados, ndao foram modificados
para que a obra se mantivesse fiel a original. Esta é uma publicacdo oficial
autorizada pela The Napoleon Hill Foundation.
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Mais Esperto que o Diabo

Hill, Napoleon
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Compre agora e leia

Neste livro, inédito no Brasil, vocé vai descobrir, apés 75 anos de segredo, por
meio dessa entrevista exclusiva que Napoleon Hill fez, quebrando o codigo
secreto da mente do Diabo:

Quem € o Diabo? Onde ele habita? Quais suas principais armas mentais? Quem
sdo os alienados e de que forma eles ou elas se alienam? De que forma o Diabo
influencia a nossa vida do dia a dia? Como a sua dominagao influencia nossas
atitudes? O que é o medo? Como nossos lideres religiosos e nossos professores
sao afetados pelo Diabo? Quais as armas que nds, seres humanos, possuimos
para combater a domina¢dao do Diabo? Qual a visdao do Diabo sobre a energia
sexual? Como buscar uma vida cheia de realizacdes, valorizando a felicidade e a
liberdade?

Essas perguntas e muitas outras sao respondidas pelo préprio Diabo, que se
autodenomina "Sua Majestade", de acordo com Napoleon Hill. O seu propdsito,
escrito com suas proprias palavras, € ajudar o ser humano a descobrir o seu real
potencial, desvendando as armadilhas mentais que os homens e as mulheres
deste mundo criam para si mesmos, sabotando a sua prépria liberdade e o seu
proprio direito de viver uma vida cheia de desafios, alegria e liberdade.

Escrito em 1938, ap6s uma das maiores crises economicas, e precedendo a
Segunda Guerra Mundial, este livro ndo somente é uma fonte de inspiracdo e
coragem, mas deve ser considerado um manual para todas aquelas pessoas que
desejam
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Pense e Enriqueca para Mulheres

Lechter, Sharon
9788568014127
308 paginas

Compre agora e leia

As mulheres representam o futuro dos negdcios. A evidéncia esta por toda parte
— da declaragao de Warren Buffett em 2013, de que as mulheres sdo a chave
para o sucesso financeiro da nacdo, aos US$ 30 trilhdes em patrimonio global
internacional que as mulheres tém direito a herdar. As mulheres estao liderando
uma revolucao global silenciosa para o bem de suas familias, seu futuro e sua
satisfacdo pessoal.

Embora os passos para o sucesso sejam 0s mesmos para todo mundo, homens e
mulheres, em geral, abordam os principios sob uma 6tica muito diferente. O
Pense e enriqueca original foi escrito sob uma perspectiva masculina, numa era
em que a grande maioria dos executivos de negocios eram homens. Por este e
muitos outros motivos, Sharon Lechter — a premiada autora e coautora do best-
seller mundial Pai rico, pai pobre — criou Pense e enriqueca para mulheres.
Este novo e poderoso livro aplica os principios de criacao de riqueza de
Napoleon Hill a vida da mulher moderna, combinando os classicos 13 Passos
para o Sucesso de Hill com os insights e a experiéncia de centenas de mulheres
notaveis — incluindo Sandra Day O'Connor; Angela Merkel; Mary Kay Ash,
fundadora da Mary Kay; Ginni Rometty, CEO da IBM; Tory Burch e
Condoleezza Rice — para oferecer as mulheres um plano para superar
obstaculos, agarrar oportunidades, definir e atingir metas, viver seus sonhos e
substituir a culpa devido ao "equilibrio trabalho-vida" pela escolha de "uma
grande vida" preenchida com amor, familia, significado e sucesso.
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América Debilitada

Trump, Donald
9788568014349
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Compre agora e leia

"Veja a situacao mundial neste exato momento. Esta uma bagunca terrivel, para
usarmos termos amenos. Jamais houve uma época mais perigosa. Os politicos e
grupos de interesses especiais de Washington, D.C., sdo diretamente
responsaveis pela confusao em que nos encontramos. Entdao por que devemos
continuar a ouvi-los?

Chegou a hora de devolver a América a seu dono de direito — o povo
americano.

Nao farei o mesmo jogo que os politicos fazem ha décadas — muito papo,
nenhuma acdao —, enquanto grupos de interesses especiais e lobistas ditam
nossas leis. Estou sacudindo o establishment em ambos lados politicos porque
ndo posso ser comprado. Quero recuperar a Ameérica, torna-la grande e prospera
outra vez e assegurar que sejamos respeitados por nossos aliados e temidos por
nossos adversarios.

Este livro € meu plano de Como Tornar a América Grande Outra Vez. Nao é
dificil. Precisamos apenas de uma pessoa com a coragem de dizer o que
necessita ser dito. Nao acharemos isso em Washington, D.C."

Compre agora e leia
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Phillips, Christopher
9788568014141
218 paginas

Compre agora e leia

Christopher Phillips € um homem com uma missao - reviver o amor do
questionamento que Socrates inspirou ha muito tempo, na antiga Atenas. Phillips
ndo s6 apresenta os fundamentos do pensamento filosofico neste ‘charmoso'
guia, ele também lembra o que o levou a iniciar o seu programa e recria algumas
das sessOes mais revigorantes, que vém a revelar, por vezes, surpreendentes
reflexdes, muitas vezes profundas sobre o significado do amor, amizade,
trabalho, vida, e etc. Em sintese - uma leitura divertida sobre a faisca que acende
quando as pessoas comecam a fazer perguntas significativas.

Compre agora e leia
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Atitude Mental Positiva

Hill, Napoleon
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Compre agora e leia

Sua mente é um talisma secreto. De um lado é dominado pelas letras AMP
(Atitude Mental Positiva) e, por outro, pelas letras AMN (Atitude Mental
Negativa). Uma atitude positiva ira, naturalmente, atrair sucesso e prosperidade.
A atitude negativa vai rouba-lo de tudo que torna a vida digna de ser vivida.

Seu sucesso, saude, felicidade e riqueza dependem de qual lado voceé ira usar.

Quando o pioneiro motivacional Napoleon Hill e o CEO milionario W. Clement
Stone se uniram para formar uma das parcerias mais notaveis de todos os
tempos, o resultado foi Atitude Mental Positiva, o fendmeno editorial que
sugeriu ao mundo que, com a atitude certa, qualquer um pode realizar seus
sonhos.

"Ha muitos anos, devido a minha propria estupidez e defeitos, perdi tudo o que
era precioso para mim. Passei muito tempo em bibliotecas publicas porque
tinham entrada franca — e eram aquecidas. Li tudo, de Platdo a Peale, buscando
uma mensagem que pudesse explicar onde eu tinha errado — e o que eu poderia
fazer para salvar o resto da minha vida. Finalmente encontrei minha resposta em
Atitude Mental Positiva, de Napoleon Hill e W. Clement Stone. (...) De um
vagabundo sem dinheiro e sem uma tnica raiz, acabei me tornando o presidente
de duas corporacoes e editor-executivo da Success Unlimited, a melhor revista
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do mundo na sua categoria. Também escrevi seis livros, e um deles, O maior
vendedor do mundo, traduzido em quatorze idiomas e com mais de trés milhoes
de cépias vendidas. Nada disso teria sido alcancado sem a aplicacdo diaria dos
principios de sucesso e de vida que encontrei neste classico." — Og Mandino

Compre agora e leia
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